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ПРОГРАМА КУРСУ „МІЖНАРОДНА ЕКОНОМІКА”

Метою викладання даної дисципліни є формування у студентів знань на

сучасному науковому рівні по теоретичним і практичним питанням щодо

аналізу розвитку міжнародної торгівлі при неоднаковій забезпеченості

факторами виробництва, гіпотез до пояснення товарного обміну

(недосконала конкуренція), економіко-математичні та організаційні моделі

митної політики; механізмів  врівноваження платіжного балансу,

використання валютної політики для досягнення внутрішньої і зовнішньої

стабільності, застосування стабілізаційної політики  в відкритій економіці

для вирішення соціально-економічних проблем.

Міжнародна економіка включає наступні ключові теоретичні питання і

практичні аспекти: характеристика світової економічної системи; основні

показники розвитку; теорії міжнародної торгівлі; міжнародний рух трудових

ресурсів  і капіталу; особливості політики протекціонізму; методи тарифного

й нетарифного регулювання міжнародної торгівлі; основні міжнародні

економічні організації; інтеграційні об'єднання в сучасній світовій економіці;

основні валюти й механізм формування валютних курсів; платіжний баланс

країни; міжнародні системи валютних курсів; світовий ринок капіталів;

умови стабілізації валютного ринку, взаємозв'язок між валютним курсом,

грошовим та фінансовими ринками, політика стабілізації при фіксованому й

гнучкому валютному курсі; глобальні проблеми розвитку світової економіки.

Програма містить загальну структуру курсу, вимоги до студентів щодо

процесу і результатів вивчення учбового матеріалу.

Для оцінки знань студентів використовувається проміжний контроль по

теорії міжнародної торгівлі та підсумковий контроль - екзамен

КВАЛІФІКАЦІЙНІ ВИМОГИ ДО СТУДЕНТІВ

Теоретико-практичною учбовою базою вивчення даного курсу є

наступні учбові дисципліни: „Экономическая теория”, „Макроэкономика”

„Ціноутворення”, „Микроэкономика”.
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Вивчення основ зовнішньоекономічної діяльності підприємства також

сприяє засвоєнню матеріалу даного курсу. Знання, одержані студентами в

процесі роботи над пропонованим матеріалом, можуть служити основою для

вивчення таких курсів, як: „Міжнародні організації”, „Міжнародний

маркетинг”.

З використанням матеріалу модуля студент повинен уміти:

 аналізувати закономірності функціонування та розвитку в міжнародному

масштабі риночної системи організації економіки;

 аналізувати закономірності формування сокупного попиту і сокупної

пропозиції на товари та фактори виробництва, які знаходяться у

міжнародному обсязі;

 оцінювати результати державного втручання в сферу міжнародної

економічної діяльності.

 аналізувати тенденції та проблеми міжнародної фінансового ринку;

 робити оцінку стану платіжного балансу та його впливу на валютний

курс;

 робити оцінку факторів прогнозування валютного курсу;

 оцінювати результати державного втручання в сферу міжнародної

економічної діяльності.

Компетенції студента після освоєння курсу:

- використовувати інструменти аналіза і програмування

відкритої національної економіки: реального, бюджетного,

грошового та зовнішнього секторів в умовах їх

взаимодействия з міжнародною економікою;

- уміти самостійно оцінювати основні валютні та фінансові

параметри економічних рішень;

- використовувати інструменти економічної політики та

отримати навички роботи на валютних ринках.

- -робити розрахунки різних видів валютних курсів;
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РОЗРАХУНОК ОБСЯГУ НАВЧАЛЬНОГО ЧАСУ ЗА ТЕМАМИ І
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1 3 4 5 6
Модуль 1. ОСНОВНІ КОНЦЕПЦІЇ МІЖНАРОДНОЇ ТОРГІВЛІ
Тема 1. Поняття та сутність дисципліни “міжнародна
економіка”

2 4

Тема 2. Теорії міжнародної торгівлі 2 4

Тема 3. Умови для торгівлі при неоднаковій забезпеченості
факторами виробництва

2 4

Тема 4. Модель Хекшера-Оліна і її емпірична перевірка 2 5

Тема 5 Гіпотези до пояснення товарного

обміну:недоскональна конкуренція.

2 4

Тема 6. Переміщення факторів виробництва 2 4

Тема 7. Реальні відносини обміну та торгівельна рівновага 2 5

Тема 8. Міжнародна торгівля як засіб піднесення світового
і національного добробуту.

2 5

Тема 9. Протекціонізм та його вплив на виробництво та
добробут

2 5

Тема 10. Економіко-математичні та організаційні моделі
митної політики.

2

Разом: 20 40 60
№2 Практичні заняття

Заняття № 1
Класичні теорії міжнародної торгівлі

2

Заняття № 2
Модель Гекшера- Оліна та її емпірична перевірка

2

Заняття № 3
Переміщення факторів виробництва

2

Заняття № 4
Міжнародна торгівля як засіб піднесення світового і національного
добробуту.

2
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Заняття № 5
Економіко-математичні та організаційні моделі митної політики.

2

Разом: по практичному курсу 10 38 48
Разом 30 78 108

№3 Модуль 2 ОСНОВНІ ПОЛОЖЕННЯ І ПРОБЛЕМИ МОНЕТАРНОЇ
ЗОВНІШНЬОЕКОНОМІЧНОЇ ТЕОРІЇ.
Тема 11 Платіжний баланс.і фактри, що його визначають. 1 4
Тема 12. Механізми врівноваження платіжного балансу 1 4
Тема 13. Валютний курс і торгівля товарами 2 4

Тема 14. Основи функціонування ринку іноземної валюти. 2 4

Тема 15. Ефекти руху капіталу на валютному ринку. 2 4
Тема 16. Реакція валютного ринку на зміну ситуації на

зовнішньому ринку.
2 4

Тема 17. Обмінні курси, грошові та фінансові ринки 2 4
Тема 18. Політика стабілізації в кейнсіанській моделі
твердих цін при фіксованому обмінному курсі.

2 4

Тема 19. Політика стабілізації при гнучкому обмінному
курсі.

2 4

Модульний контроль – лекційна контрольна робота: 9-10 тиждні 4 4
Разом: 20 40 60

№4 Практичні заняття
Заняття № 1
Платіжний баланс і фактори, що його визначають. Механізми
врівноваження платіжного балансу.

2 10

Заняття № 2
Валютний курс і торгівля товарами. Визначення прямого та
непрямого котирування. Рішення задач щодо визначення крос-
курсів валют.

2 10

Заняття № 3 Обмінні курси, грошовий та фінансовий ринок.
СПОТ та СВОП курси обміну валют, їх визначення та практика
використання.

2 10

Модульний контроль – захист практичного модуля за розкладом
занять: 9-10 тижні

4 8

Разом: 10 38 48
Разом по дисципліні 30 78 108
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МОДУЛЬ 1.ОСНОВНІ КОНЦЕПЦІЇ МІЖНАРОДНОЇ ТОРГІВЛІ

Кінець 20-го століття ознаменувався високими темпами економічної

інтеграції. Товарні ринки й ринки грошового капіталу, що ще недавно

існували в національних границях, сьогодні злилися в єдиний міжнародний

ринок. Триває процес подальшої лібералізації торгівлі. Прагне інтегруватися

в міжнародну економіку й Україна.

Українську економіку не можна розглядати як незалежну, тому що вона

є частиною світової економіки. Сприймані як внутрішні економічні успіхи й

проблеми України, безпосередньо пов'язані із происходящим на світовому

ринку. Тому успішні дії на політико-економічному й підприємницькому

рівнях сьогодні майже неможливі без ґрунтовних знань про принципи

функціонування глобального ринку, в основі яких лежать аспекти розвитку

міжнародної економіки.

Міжнародна економіка в широкому змісті – це теорія, застосовувана для

вивчення економіки сучасного взаємозалежного миру. Вона ґрунтується на

теорії ринкової економіки, використовуючи елементи як базових курсів

макро– і мікроекономіки, так і прикладних економічних дисциплін:

міжнародного маркетингу, фінансів, обліку. Розвиваючись, вона

перетворюється в універсальну теорію відкритої економіки, застосовувану

сьогодні як для більшості країн миру, так і для сфери їхньої економічної

взаємодії.
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Лекція 1. ПОНЯТТЯ ТА СУТНІСТЬ ДИСЦИПЛІНИ “МІЖНАРОДНА
ЕКОНОМІКА”

Предметом теорії міжнародної економіки є:

- закономірності функціонування і розвитку в

міжнародному масштабі ринкової системи організації

господарської діяльності;

- закономірності формування сукупного попиту та

сукупної пропозиції на товари і фактори виробництва, що

знаходяться в міжнародному обороті ;

- інструменти аналізу і програмування відкритої

національної економіки, особливо її реального, бюджетного,

грошового і зовнішнього секторів, в умовах їхньої взаємодії з

економікою інших країн;

- тенденції розвитку міжнародних фінансових ринків і

фінансових механізмів, що обслуговують функціонування

міжнародної економіки;

- способи регулювання міжнародної економіки.

Складові міжнародної економіки:

Сучасні макроекономічні школи з великим ступенем умовності можна

розділити на три основні групи:

1. НЕОКЛАСИЧНА ШКОЛА. Головна ідея – загальна рівновага

сукупного попиту та сукупної пропозиції, що дозволяє пояснити основні

макроекономічні взаємозалежності і факти. Її моделі будуються на

допущенні, що ціни неухильно приводять попит та пропозицію до рівноваги і

поводження економічних суб'єктів завжди оптимально, а конкуренція і ринок

досконалі. Державне втручання в економіку з метою її регулювання не

значне, і вважається, що воно тільки спотворює вплив на баланс попиту та

пропозиції.

2. НЕОКЕЙНСИАНСЬКА ШКОЛА. Сучасна неокейнсианська

економічна теорія виходить з ідеї, що пояснення закономірностей
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макроекономічних коливань навколо точки рівноваги попиту та пропозиції,

причин виникнення відхилень від неї, є основною проблемою

макроекономіки. Відповідно до цієї теорії економічні коливання

відображають не ефективну реакцію економіки на зміну смаків і технологій,

а скоріше факт недосконалості ринку в тих чи інших формах.

Головний недолік ринку – нездатність цін і заробітної платні миттєво

реагувати на зміну попиту та пропозиції і врівноважувати їх. З цього

робиться висновок про необхідність державного втручання в економіку і ,

головне, регулювання економіки в тих чи інших формах.

3. ШКОЛА РАЦІОНАЛЬНИХ ОЧІКУВАНЬ. Це найбільш молода школа,

її ідеї пояснюють поведінку суб'єктів економічної діяльності тим, як вони (ці

суб'єкти) оцінюють майбутнє поводження інших суб'єктів (підприємств,

уряду, споживачів) і розвиток макроекономічних показників (наприклад,

інфляцію, валютний курс, темпи росту та ін.). На основі очікувань, що

змінюються, повинна корегуватися поточна економічна політика держав.

Ця школа, яку нерідко відносять поряд з монетаризмом та іншими

течіями в межах Чикагської школи економіки до нових класичних теорій,

насправді багато в чому поєднує підходи неокейнсианців і неокласиків і

звертає їх у майбутнє.

Будь-які макроекономічні теорії повинні оцінюватися з погляду того, на

скільки вони корисні економістам-практикам, наскільки ефективно вони

допомагають приймати рішення з питань економічної політики урядам,

міждержавним організаціям, що регулюють економічну політику своїх

членів, окремим компаніям.

Сучасна міжнародна економіка поєднує всі теорії і моделі, вище

перерахованих шкіл економічної думки. Тому докладне викладання теорій

попиту та пропозиції товарів у зовнішній торгівлі не робить міжнародну

економіку неокласичною, так само як вивчення способів регулювання

міжнародної торгівлі не робить її неокейнсіанською, подібне викладання її

грошової сторони – монетаристською. Міжнародній економіці властивий
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прагматичний підхід, відповідно до якого вона вивчає ті теорії, моделі та

інструменти економічної політики, що дозволяють найбільш швидко точно і

повно відповісти на практичні питання.

Для того щоб зрозуміти на чому заснована взаємодія країн з один одним,

чим викликаний їхній взаємний інтерес і в чому перевага ведення загальної

економічної діяльності, розглянемо модель найпростішої економіки.

Наприклад, країна 1 займається розведенням худоби, а країна 2 –

вирощуванням картоплі. Жителі кожної із країн харчуються винятково

продуктами власного виробництва, в одне м'ясо, в інших картопля.

Допустимо обидві країни не хочуть і чути друг про друга. Але після

довгого часу вживання в їжу переважно м'яса – смаженного, вареного,

копченого, запеченого, солоного, жителі країни 1 вирішують, що

самодостатність не коштує одноманітності. Жителі країни 2, що харчуються

винятково картоплею, імовірно, прийдут до тієї ж думці. Очевидно, що

торгівля дозволить їм різноманітити стіл і побаловать себе гамбургерами зі

смаженою картоплею. Тобто розвиток торговельних відносин між країною 1 і

країною 2 вигідний їм обом. Аналогічні вигоди обидві країни одержують і в

тому випадку, якщо вони мають можливість для виробництва другого

продукту, але з більшими витратами. Припустимо, жителі країни 1 можуть

почати розводити худобу, але їх зусилля не дають бажаної віддачі, вираженої

в кілограмах м'яса. Допустимо, що населення країни 2 намагається

вирощувати картоплю, але їхня земля не здатна відповісти на турботу.

Очевидно, що й країні 1, і країні 2 буде вигідна спеціалізація саме в тім, що

вони вміють робити найкраще, і обмін зробленою продукцією, тобто

торгівля.

Однак у тих випадках, коли одна праця в одній із країн більше

продуктивна, вигоди від торгівлі менш очевидні. Припустимо, що країна 1

краще, ніж країна 2 уміє розводити худобу й вирощувати картоплю. Чи не

повинна вона відокремитися? Або підстави для торгівлі все-таки

зберігаються? Щоб відповісти на це питання, необхідно розглянути фактори,
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котрі можуть впливати на прийняття рішення про торговельні відношення

між країнами.

Припустимо, що країна 1 і країна 2 працюють по 40 годин на тиждень,

присвячуючи їх вирощуванню картоплі, розведенню худоби або сполучаючи

ці заняття. Кількість часу, що потрібно кожної із країн для виробництва 1 кг

кожного продукту, наведене в табл.1.

Таблиця 1

Виробничі можливості країн
Кількість годин, необхідне

для виробництва 1 кг

Кількість продукту

вироблене за 40 годин

М'ясо Картопля М'ясо Картопля

Країна 1 1 8 40 5

Країна 2 20 10 2 4

Країна 2 може вирощувати 1 кг картоплі за 10 годин і 1 кг м'яса за 20

годин. У країні 1, продуктивність у якої вище в обох випадках, на

виробництво 1 кг картоплі йде 8 годин, а 1 кг м'яса – 1 година.

Графік на рис.1.1 показує кількість м'яса й картоплі, що може виробляти

країна 1.
м'ясо, кг м'ясо, кг

картопля, кг картопля, кг

Рис.1.1 Границя виробничих Рис.1.2 Границя виробничих

можливостей країни 1 можливостей країни 2

Віддаючи всі 40 робочих годин картофелепроизводству, у підсумку

країна 2 одержує 4 кг продуктів в тиждень. Спеціалізуючись винятково на
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скотарстві, вона зробить 2 кг у тиждень. Якщо країна 2 ділить робочий час

нарівно на виробництво картоплі та м'яса (по 20 годин), тижневий раціон її

жителів буде складатися з 2 кг картоплі й 1 кг м'яса. Графік границі

виробничих можливостей країни 2 демонструє різні з'єднання результатів

виробництва в розглянутій нами економіці.

Графік на рис.1.2 показує границю виробничих можливостей країни 1.

Якщо жителі країни 1 присвячують всі 40 робочих годин виробництву

картоплі, вони роблять 5 кг продукту. Якщо вони увесь час займаються

розведенням худоби, країна 1 робить 40 кг м'яса. У тому випадку, коли країна

1 приділяє виробництву кожного продукту по 20 годин, вона одержує 2,5 кг

картоплі і 20 кг м'яса в тиждень. Графік границі виробничих можливостей

показує всі можливі варіанти виробництва.

Якщо країна 1 і країна 2 відстоюють свою самодостатність і їхні

економіки розвиваються в умовах автаркії, кожна з них буде споживати

тільки те, що виробляє. У цьому випадку крива виробничих можливостей

збігається із кривої споживчих можливостей, тобто у відсутності торголі між

країнами графіки на рис.1.1 та 1.2. відображають можливі варіанти

споживання м'яса й картоплі країною 1 та країною 2.

Кращий варіант розвитку економік обох країн – вступити в торговельні

відносини один з одним. Це дозволить одержати вигоду кожної із країн, тому

що торгівля дозволяє спеціалізуватися на тім, що в них виходить найкраще.

Спеціалізація і торгівля дозволить країні 1 і країні 2 збільшити споживання

розглянутих аграрних продуктів при незмінній кількості робочих годин.

Закономірності руху конкретних товарів і факторів їхнього виробництва,

мікроекономічні процеси в міжнародному масштабі вивчає міжнародна

торгівля. Вона розглядає такі важні питання, як закономірності попиту та

пропозиції на товар і фактори його виробництва, механізми ціноутворення й

розподілу доходів. Міжнародні макроекономічні процеси, що протікають в

умовах високого ступеня економічної відкритості, розглядаються з погляду
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принципів устрою міжнародної валютної й платіжної системи й механізмів

багатобічного регулювання міжнародної економіки.

Контрольні запитання:

1. Предмет теорії міжнародної економіки.

2. Назвіть основні складові міжнародної економіки.

3. Сформулюйте основні принципи міжнародної економіки.

4. Чому міжнародна торгівля вигідна всім сторонам, що беруть в неї

участь?

Лекція 2. ТЕОРІЇ МІЖНАРОДНОЇ ТОРГІВЛІ.

Під терміном «зовнішня торгівля» розуміється торгівля якої-небудь

країни з іншими країнами, що складається з оплачуваного ввезення (імпорту)

і оплачуваного вивозу (експорту) товарів.

Різноманітна зовнішньоторговельна діяльність поділяється за товарною

спеціалізацією на торгівлю готовою продукцією, машинами і устаткуванням,

сировиною, послугами, технологіями. В останні десятиліття бурхливо

розвивається торгівля фінансовими інструментами (деривативами),

похідними від фінансових інструментів, що обертаються на готівковому

ринку, наприклад облігаціями або акціями.

Міжнародна торгівля предстається як сукупний обсяг торгівлі всіх країн

світу. Проте термін «міжнародна торгівля» вживається і у вужчому значенні.

Він позначає, наприклад, сукупний обсяг зовнішньої торгівлі промислово

розвинених країн, сукупний обсяг зовнішньої торгівлі країн, що

розвиваються, сукупний обсяг зовнішньої торгівлі країн якого-небудь

континенту, регіону, наприклад країн Східної Європи, і т.п.
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Міжнародна торгівля характеризується трьома основними показниками:

товарообігом (загальний обсяг), товарною структурою і географічною

структурою.

Зовнішньоторговельний обіг включає суму вартості експорту і імпорту

країни, що бере участь в міжнародному товарообміні. Розрізняють вартісний

і фізичний обсяги зовнішньої торгівлі.

Вартісний обсяг підраховується за певний відрізок часу в поточних, що

змінюються, цінах відповідних років з використанням поточних валютних

курсів.

Фізичний обсяг зовнішньої торгівлі обчислюється в постійних цінах. На

його основі можна виробляти необхідні зіставлення, визначати реальну

динаміку зовнішньої торгівлі.

Обсяг міжнародної торгівлі підраховується шляхом підсумовування

обсягів експорту всіх країн.

Одна з причин міжнародної торгівлі може полягати у тому, що фірми

якої-небудь країни не в змозі виробляти товари, що користуються попитом у

внутрішніх покупців через недоступність або обмежені можливості поставок

всередині країни. Недоступність може бути постійною або тимчасовою; вона

може існувати тривалий період або певний проміжок часу. Постійна

недоступність сировини, наприклад, може виникнути внаслідок відсутності

геологічних умов або кліматичних чинників. Держави, що мають в своєму

розпорядженні певні види продукції з природних причин, мають так звані

резервні ресурси, які завдяки міжнародній торгівлі можуть використовувати

цей «надлишок». В цьому випадку міжнародна торгівля може бути пояснена

як міжнародний обмін надмірними товарами.

Теоретичні пояснення і обгрунтування причин існування, розвитку і

підвищення ролі торгівлі між країнами і народами почали формуватися

значно пізніше виникнення самого міжнародного обміну. Із самого початку

склалося два принципові підходи до міжнародної торгівлі. Перший – вільна

торгівля або лібералізм – припускає свободу торгівлі, існування її без
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обмежень; другий – протекціонізм – обгрунтовує державне втручання в

міжнародний товарообіг в цілях сприяння його зростання з урахуванням

інтересів національного господарства. Ці два підходи при розробці і

реалізації зовнішньоторговельної політики зберігаються і сьогодні, хоча

перший з них переважає.

Спроба визначити значення зовнішньої торгівлі, сформулювати її цілі,

була зроблена в економічному навчанні меркантилістів. Меркантилісти

першими запропонували теорію міжнародної торгівлі. Вони вважали, що

багатство країн залежить від кількості золота та срібла, яке є в країні, а

також, що держава обов'язково повинна: вивозити товарів більше, ніж

ввозити, регулювати зовнішню торгівлю для збільшення експорту і

скорочення імпорту; заборонити или суворо обмежити вивіз сировини і

дозволити безмитний імпорт сировини.

Пізній меркантилізм розвивався із другої половини XVI в. до середини XVIII в.
Центральним положенням пізнього меркантилізму була система активного
торговельного балансу. Багатство ототожнювалося з надлишком товарів,
що уже на зовнішньому ринку повинен був перетворитися в гроші.
Джерелом цього надлишку вважалася різниця між вартістю вивезених і
завезених товарів, що забезпечувалася двома способами:

• вивіз виробів зі своєї країни, причому дозволявся вивіз тільки готових
виробів, тому що від їхнього продажу можна виручити більше грошей, чим
від вивозу сировини, і заборонявся ввіз предметів розкоші;

• посередницька торгівля, у зв'язку із чим дозволявся вивіз грошей за
кордон. При цьому висувався принцип: купувати дешевше в одній країні й
продавати дорожче в іншій.

Для забезпечення активного торговельного балансу й захоплення зовнішніх
ринків держава обмежувала ввіз шляхом обкладання митами іноземних
товарів і заохочувало вивіз, виплачуючи, зокрема, премії для організації
виробництва товарів, пользовавшихся більшим попитом на зовнішньому
ринку.

Меркантилісти вперше ввели поняття зовнішньоторговельного балансу

в міжнародну економіку і показали прямий взаємозв'язок зовнішньої торгівлі

з внутрішньоекономічним розвитком країни.

Теорія абсолютних переваг (Адам Сміт) полягає у тому, що країни

експортують ті товари, у виробництві яких вони мають абсолютні переваги в
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порівнянні з іншими країнами (обто виробляють товар з меншими витратами

– витрати праці на одиницю продукції).

А. Смит виділяв деякі загальні принципи, які вважав характерними для
діяльності розумно господарюючого суб'єкта, і переносив їх на зовнішню
торгівлю.

«Основне правило кожного розсудливого глави родини полягає в тому, щоб
не намагатися виготовляти для будинку такі предмети, виготовлення яких
обійдеться дорожче, ніж при покупці їх на стороні. Кравець не пробує сам
шити собі чоботи, а купує їх у шевця. Швець не пробує сам шити собі одяг, а
прибігає до послуг кравця. Фермер не пробує ні того, ні іншого, а
користується послугами обох цих ремісників. Всі вони знаходять більше
вигідним для себе витрачати всю свою працю в тій області, у якій вони
мають деяку перевагу перед своїми сусідами, а все необхідне їм купувати в
обмін на частину продукту або, що те ж саме, на ціну частини продукту
своєї праці.

Те, що представляється розумним в образі дій будь-якої приватної родини,
навряд чи. може виявитися нерозумним для всього королівства. Якщо яка-
небудь чужа країна може постачати нас яким-небудь товаром по більше
дешевій ціні, чим ми самі в стані виготовляти його, набагато краще
купувати його в неї на деяку частину продукту нашої власної промислової
праці, прикладеного в тій області, у якій ми маємо деяку перевагу»*.

*Смит А. Исследование о природе и причинах богатства народов: Кн IV «О системах политической
экономии». — М.: Соцэкгиз, 1935. С. 32-33.

Ідея А. Смита може бути виражена в простої моделі. Однак оскільки будь-

яка модель абстрактна, необхідно ввести деякі умови, при яких вона може

бути використана для аналізу:

 у світі існують тільки дві країни;

 у країнах виробляються тільки два товари;

 торгівля товарами між країнами здійснюється без яких-небудь

обмежень;

 міжнародна торгівля збалансована (імпорт оплачується

експортом);

 фактори виробництва не переміщаються між країнами;

 тільки праця впливає на продуктивність і ціну товару;

 співвідношення між працею й виходом продукції постійно (ефект

масштабу);

 фактори виробництва абсолютно мобільні між галузями;



17

 в обох країнах і в обох галузях має місце досконала конкуренція.

Умова, при якої експорт товару з країни 1 (наприклад, України),

вигідний, та країна імпортує ті товари, у виробництві яких абсолютні

переваги мають інші країни, має наступний вигляд:

Р1 < P*
1 W ,

де          P1 і    P*
1 – ціна товару, W – валютний курс.

або:
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де: МЕ1 – кількість одиниць товару 1 (щоб виразити ціну товару через

валютний курс). Графічно це можна представити так:

Крива попиту Nd, крива пропозиції Аs. Рівноважна ціна ОВ – для країни 1.

Для країни 2: крива попиту Nd*, крива пропозиції Аs*, рівноважна ціна ОВ*.

Як видно з графіка, країна 1 (Україна) має абсолютну цінову перевагу при

виробництві товару 1 і експортує його. Ціна товару 1 закордоном в

перерахунку на гривні більше, ніж на Україні:

Р1
* W > P1 або       P1 < P1

*W,

тобто    ОВ* > ОВ.

Експортна ціна товару 1 знаходиться в межах автаркійних цін обох країн

на рівні перетинання кривої попиту на експорт (Ndex) і кривої пропозиції

експорту (Аsex).

Ο Q1
* Ο Кількість експорту
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Розглянемо тепер умови для експорту товару 2 з країни 2 (із-за кордону):

Р2 > P2
* W,

де: P2 і   P2
*– ціна товару 2 відповідно на Україні та закордоном, W –

валютний курс. Тобто:























USD
UANW

2ME
USD*

2P
2ME

UAN
2Р ,

де   МЕ2 – кількість одиниць товару 2.

Графічно це можна зобразити так:

В умовах автаркії крива попиту Nd, крива пропозиції – Аs, рівноважна

ціна – ОС. Крива попиту закордоном – Nd*, крива пропозиції – Аs*.

Закордон має експортні шанси на товар 2 (P2 > P2
*W).

При цьому Р2
* = ОС* (у перерахунку на гривні) менше ціни цього ж

товару Р2 = ОС на Україні.

Таким чином, Україна імпортує товар 2. Імпортна ціна товару 2

знаходиться у межах автаркийних цін обох країн на рівні перетинання кривої

попиту на імпорт (Ndim) і кривої пропозиції імпорту (Аdim).

Як бачимо, в якості коефіцієнту перерахунку вартості товару присутня

величина валютного курсу W. Він є важливим чинником визначення

абсолютних цінових переваг.

Девальвація національної валюти (тобто знецінення) призводить до

зростання експортних можливостей. І навпаки, підвищення вартості

C
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національної валюти, ревальвація, призводить до зниження експортних

можливостей.

Таким чином, міжнародна торгівля здійснюється тільки тоді, коли

бажання країн до обміну взаємне. Щоб обмін товарами між країнами

відбувся, для закордонної країни повинна бути абсолютна цінова перевага

товару 2 при заданій абсолютній ціновій перевазі країни 1 по товару 1.

Головна умова взаємного обміну: P1/P1
* < W < P2/P2

*.

Взаємозв'язок між валютним ринком і абсолютними ціновими

перевагами полягає в тому, що існують певні межі коливань валютного курсу

при заданих цінах на товари, при яких країна 1 зберігає абсолютні цінові

переваги відносно товару 1, а країна 2 – відносно товару 2.

Розглянемо модель абсолютної переваги:
Т а б л и ц а 2

Принцип абсолютної переваги

Країна А Країна В
Товар S
Товар Т

3 г
6 г

12 г
4 г

У табл. 2 наведені дані про час, необхідний для виробництва одиниці

конкретного товару в конкретній країні. Наприклад, на виробництво одиниці

товару S у країні А потрібно 3 години, а в країні В – 12 годин, тобто в країні А

на виробництво одиниці товару S затрачається менше часу, чим у країні В,

що означає абсолютну перевагу країни А в виробництві товару S. Країна В, у

свою чергу, має абсолютну перевагу у виробництві товару Т. Якщо країна А

скоротить виробництво товару Т и збільшить виробництво товару S, країна В,

навпаки, скоротить виробництво товару S і збільшить виробництво товару Т,

то будуть мати місце міжнародний поділ праці й міжнародна торгівля на

основі принципу абсолютної переваги (табл. 3).

Т а б л и ц а 3
Вигоди від міжнародного поділу праці
на основі принципу абсолютної переваги

Країна А Країна В Весь світ
Товар S Товар Т +2 шт.

-1 шт.
-1 шт.
+3 шт.

+1 шт.
+2 шт.
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У тому випадку, якщо в країні А виробництво товару Т скоротиться на 1

шт., то це дозволить заощадити 6 годин, які можна використовувати для

виробництва додаткових 2 шт. товару S. Подібна ситуація відбудеться й у

країні В. У цьому випадку, в результаті скорочення виробництва на 1 шт.

товару S, буде зекономлено 12 годин, які можна використовувати для

додаткового виробництва 3 шт. товару Т. У цілому, світове виробництво

товару S збільшиться на 1 шт., а товару Т – на 2 шт., причому без

використання додаткових ресурсів, а тільки завдяки міжнародному поділу

праці.

Отже, відповідно до теорії абсолютних переваг, розробленої А. Смітом,

міжнародна торгівля є вигідною в тому випадку, якщо дві країни торгують

такими товарами, які кожна з них виробляє з меншими витратами, ніж країна-

партнер. Країни експортують ті товари, у виробництві яких вони мають

абсолютну перевагу, і імпортують ті товари, у виробництві яких перевага

належить їх торговим партнерам.

Сильна сторона теорії – вона заснована на трудовій теорії вартості і

показує явні переваги розподілу праці не тільки в національному, але і на

міжнародному рівні.

Обмеженість теорії Сміта у тому, що вона не пояснює чому торгують

країни між собою навіть за відсутності абсолютної переваги у виробництві

тих або інших товарів.

Відповідно до переконань А.Сміта:

- урядам слід не втручатися в зовнішню торгівлю, а підтримувати режим

відкритих ринків;

- нації, як і приватні особи, повинні спеціалізуватися на виробництві тих

товарів, у виробництві яких у них є переваги і торгувати ними в обмін на

товари, у виробництві яких у них таких переваг немає;

- зовнішня торгівля стимулює розвиток продуктивності праці шляхом

розширення ринку за межі національних кордонів;
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- експорт є позитивним чинником для країни, оскільки забезпечує збут

надлишку продуктів, які не можуть бути продані на внутрішньому ринку;

- субсидії на експорт є податком на населення і ведуть до підвищення

внутрішніх цін і тому повинні бути відмінені.

А.Смит не розглядав ситуацію, коли яка-небудь країна має абсолютну

перевагу по всіх товарах. Це зробив Давид Рикардо (David Ricardo), що у

своїй роботі «Начала политической экономии и налогового обложения»

(1819) сформулював більше загальний принцип взаємовигідної торгівлі й

міжнародної спеціалізації, що включає в якості частки випадку модель А.

Смита.

Згідно теорії Д.Рікардо, міжнародна торгівля може здійснюватися на

основі порівняльних переваг. Його теорія зовнішньої торгівлі заснована на

численних припущеннях. А саме, за аксіому приймається, що:

- єдиним чинником виробництва є праця;

- має місце повна зайнятість, тобто всі наявні трудові ресурси

використовуються на виробництво товарів;

- у міжнародній торгівлі беруть участь тільки дві країни, які торгують

одна з одною тільки двома товарами;

- витрати виробництва залишаються постійними, а їх зниження збільшує

попит на товар;

- ціна одного товару виражена в кількості праці, витраченої на

виробництво іншого;

- транспортні витрати на перевезення товарів з однієї країни в іншу

дорівнюють нулю;

- зовнішня торгівля вільна від обмежень і регламентації.

Отже, теорія порівняльних переваг Д.Рікардо свідчить: якщо країни

спеціалізуються на виробництві тих товарів, які вони можуть виробляти з

відносно нижчими витратами в порівнянні з іншими країнами, то торгівля

буде взаємовигідною для обох країн, незалежно від того, чи є виробництво в

одній з них абсолютно ефективнішим, ніж в іншій.
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Відносні витрати можуть обчислюватися не тільки кількістю праці,

витраченої на виробництво того або іншого товару, але і в кількостях іншого

товару.

Виходячи з тих же допущень, що і теорія абсолютних переваг, теорія

порівняльних переваг використовує поняття альтернативної ціни або, що те

ж саме, витрат (ціни) заміщення. Вона є простим порівнянням цін одиниць

двох товарів на внутрішньому ринку, що виражене через кількість робочого

часу, витраченого на їх виробництво (наприклад, 1 одиницю товару

вироблено за дві години праці).

Таким чином, альтернативна ціна – робочий час, необхідний на

виробництво одиниці одного товару, виражений через робочий час

необхідний для виробництва одиниці іншого товару.

Умова виходу на світовий ринок – наявність порівняльної цінової

переваги, яка визначається як:
*

1 1
*

2 2

P P
P P
 або 
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1
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Ця формула є формулою відносної переваги, яка показує, що витрати на

виробництво товару 1, виражені через витрати на виробництво товару 2, у

себе удома, нижче, ніж витрати на виробництво того ж товару, виражені

через витрати на виробництво товару 2, за кордоном.

Це однаково справедливо для будь-яких двох країн і для будь-яких двох

товарів, оскільки порівняльна перевага залежить тільки від співвідношення

продуктивності праці в кожній з країн.

Відносні цінові переваги пов'язані з витратами, тобто з умовами

виробництва. В простому випадку порівняльні цінові переваги зводяться до

порівняльних переваг одного фактору виробництва – праці (модель

Д.Рікардо). Залежність обсягів виробництва від витраченої праці

визначається через виробничу функцію.

Виробничі функції задаються у вигляді:
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1
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Q A


  ,

де: αi і αi
* – ресурсні коефіцієнти (витрати праці на одиницю продукції

відповідно на Україні і за кордоном);

Qi і  Qi
* – обсяги виробництва відповідно в країнах 1 і 2,

Аі і Аі
* – обсяги витраченої праці.

Країна 1 експортує товар 1, якщо в даній країні для виробництва цього

товару необхідно витратити відносно менше кількість праці. Країна 2

експортує товар 2, якщо для виробництва цього товару вона витрачає

відносно менше праці, тобто виконується умова :
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 ,

де: α1, α2 – ресурсні коефіцієнти (витрати праці на одиницю продукції)

Альтернативні витрати можна зобразити за допомогою кривої

трансформації виробничих потужностей (крива виробничих можливостей).

Трансформаційна крива – це геометричне місце всіх комбінацій обсягів

товарів, які максимально можуть бути виготовлені в економіці при існуючих

технологіях і факторів виробництва.

Q1, Q2 – обсяги виробництва,

А1, А2 – обсяги витрат праці.

На кожній з точок цієї кривої можна знайти рішення проблеми пошуку

альтернативної вартості або кількість одиниць продукції, від якої слід

відмовитися, щоб виготовити додаткову одиницю іншого товару.

У моделі Д.Рікардо гранична норма трансформації задана:
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Гранична форма трансформації dQ1/dQ2 – міра того, якою кількістю

одного товару потрібно пожертвувати, щоб виробити додаткову величину

іншого товару.

Гранична норма трансформації дорівнює зворотному негативному

ціновому співвідношенню:
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Тобто країна 1 експортує товар 1, якщо вона до початку торгових

відносин при виробництві додаткової одиниці товару 1, вимушена

відмовитися від порівняно меншої кількості товару 2, ніж країна 2.

Але ж мета будь-яких торгових відносин – це отримання зиску або

прибутку. Тому виникає закономірне питання, якщо країни спеціалізуються

на торгівлі тими товарами, у виробництві яких вони мають відносні переваги,

то як підрахувати, наскільки вигідна така торгівля кожному з її учасників?

Зиск від торгівлі (gains of trade) – це економічний ефект, який одержує

кожна з країн, що бере участь в торгівлі, якщо кожна з них спеціалізується на

торгівлі тим товаром, у виробництві якого вона має відносну перевагу.

Після встановлень торгових відносин на міжнародному ринку, для обох

країн встановлюється єдине цінове співвідношення, оскільки відповідно, при

існуючих допущеннях, ніяких торгових перешкод немає.

Вигоди від зовнішньої торгівлі розподіляються прямо пропорційно зміні

цін з обох сторін, тобто зміні експортних і імпортних цін. Відношення

експортних цін країни до її імпортних цін відомо як «умови торгівлі» (terms

of trade). Цей показник регулярно розраховується різними організаціями по

наступній формулі:

,x

m

PT
P
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де: Рx – індекс експортних цін; x i i
i

P x p (xi-частка кожного i-го товару в

сумарної вартості експорту в базисному році; pi– відношення

поточної ціни i-го товару до його ціні в базисному році);

де: Рm – індекс імпортних цін; m i i
i

P m p (mi – частка кожного i-гo товару в

сумарної вартості імпорту в базисному році).

Ріст показника Т звичайно називають поліпшенням умов торгівлі.

Інформація про зміну умов торгівлі регулярно публікується в статистичному

збірнику International Financial Statistics Yearbook, видаваному Міжнародним

валютним фондом.

Дякуючи зовнішньої торгівлі, країна може збільшити рівень

споживання, який знаходиться за межами її виробничих можливостей. Таким

чином, зовнішня торгівля приносить зиск для добробуту.

Причому, зисків для добробуту країни при заданому попиті тим більше,

чим більше різниця між співвідношенням цін після торгівлі і

співвідношенням цін при автаркії (закритої торгівлі). При цьому, звичайно ж,

мають значення розміри країни. Для невеликої країни, зиск від зовнішньої

торгівлі більше в порівнянні з великою країною. Це пояснюється тим, що

співвідношення цін після початку торгових відносин в невеликій країні

змінюється сильніше, ніж в крупній країні.

Чинники, що визначають відносні ціни в умовах автаркії :

- умови виробництва (визначаються виробничою функцією);

- забезпеченість факторами виробництва;

- умови попиту;

- рівень продуктивності.

Залежність між кількістю застосовуваного ресурсу (праці або капіталу)

та об'ємом випуску продукції називається виробничою функцією. Виробнича

функція має вигляд:

Qi = Fi (Ai, Ki)      для  і = 1,2
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де: Qi – випуск продукції

Ai – витрати праці

Ki – використання капіталу.

Забезпеченість країни факторами виробництва вимірюється за

допомогою «Ящика Еджуарта» :

Рис.2.1. Забезпеченість країни факторами виробництва.

Ящик Еджуарта – це діаграма, що демонструє всі варіанти розподілу

двох ресурсів (капіталу і праці) між двома виробничими процесами

(капіталомістким та трудомістким).

У «ящику Еджуарта» з двома фіксованими ресурсами (А – праця, К –

капітал) і виробництвом двох товарів, які позначаються виробничими

ізоквантами d і v ресурси використовуються ефективно (точка Z), якщо

ізокванти стикаються.

При цьому існує припущення: вплив виробничої функції на відносні

ціни в умовах автаркії обмежений факторами праці і капіталу. Вважається,

що виробнича функція є субстиціональною та лінійно-однорідною.

Крива ефективності – геометричне місце всіх точок зіткнення ізоквант.

Крива ефективності означає максимальну можливість виробництва

товару 1 при заданих об'ємах виробництва товару 2. Кожна точка кривої

ефективності показує точний вектор випуску товарів (Q1, Q2). Точка

виробництва встановлюється з відносного співвідношення цін на товари,

тобто з умов попиту.

Умови торгівлі при різних співвідношеннях попиту полягають в тому,

що за однакових умов для виробництва і однакової забезпеченості факторами

О1

О2_
K

_
A

Z d
v
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виробництва, країна експортує той товар, який до початку торгових відносин

в цій країні, має менший попит, ніж за кордоном. Цю умову можна

сформулювати як:

C1/C2 < C1
*/C2

*,

де: С1 і С2 – об'єми споживання товару 1,2.

Умови торгівлі за різних умов продуктивності можна представити таким

чином:
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Тобто країна 1, на основі її відносно високого параметру ефективності

(відносного рівня продуктивності), має відносну цінову перевагу товару 1,

країна 2 – товару 2. В результаті – країна 1 експортує товар 1, країна 2 –

товар 2.

ТВЕРДЖЕННЯ: відносні ціни в умовах автаркії визначаються умовами

виробництва (виробнича функція
ii

i KA
QiF


 ), забезпеченістю факторами,

умовами попиту і різним рівнем продуктивності.

Для пояснення міжнародної торгівлі на основі порівняльних переваг у

витратах, так званої рікардіанськой торгівлі, яка веде до порівняльних

переваг в конкурентоспроможності, змоделюємо ситуацію на прикладі

виробничих умов двох країн: Німеччини і Республіки Корея. Обидві країни

виробляють наступні товари: машини та текстиль. Для простоти візьмемо

один фактор виробництва – працю, тобто продукція, що випускається,

створюється тільки однією працею. Характерна межа технологій Німеччини і

Кореї полягає в тому, що Німеччина має технологічну перевагу в двох

галузях, а значить вищу продуктивність праці як в машинобудуванні, так і в

текстильній промисловості. Показники продуктивності праці представлено в

таблиці 4:
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Таблиця 4

Показники продуктивності праці

Продуктивність Німеччина Корея

Машини αмаш.  = 10 машин

1 од. праці

αмаш. = 1 машина

1 од. праці

Текстиль αтекс.  = 20 од. текстилю

1 од. праці

αтекс. = 10 од. текстилю

1 од. праці

Як видно з цієї таблиці, продуктивність машинобудування в Німеччині в

десятеро вища, ніж в Кореї, а продуктивність в текстильній промисловості

Німеччини удвічі перевищує корейську. На перший погляд, Німеччина

завдяки абсолютним технологічним перевагам має конкурентні переваги в

обох галузях. Проте це невірно. Німеччина здатна реалізувати конкурентні

переваги тільки в машинобудуванні, а Корея реалізує конкурентні переваги у

виробництві текстилю. У нашому випадку Німеччина має відносну

технологічну перевагу тільки в машинобудуванні. Це означає, що, не

дивлячись на абсолютні несприятливі технологічні умови в обох галузях,

Корея матиме конкурентну перевагу в одній з них.

Для того, щоб показати це на прикладі, необхідно розрахувати

співвідношення цін.

Для Німеччини одержуємо продуктивність:

текстилю   . α текст = 20 од. текстилю

машин αмаш =  10 машин

Виробництво однієї машини в Німеччині вимагає витрати такої ж

кількості ресурсів, що і виробництво двох одиниць текстилю. Машини удвічі

дорожчі, ніж текстиль, або одна одиниця текстиля стоїть 1/2 машини.

Для Кореї одержуємо продуктивність:

текстилю α текст =10 од. текстилю

.машин α маш =1 машина
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Виробництво однієї машини в Кореї коштує стількох же витрачених

ресурсів, як виробництво 10 одиниць текстилю. Машини в Кореї вдесятеро

дорожчі, ніж текстиль. Одна одиниця текстилю коштує 1/10 машини.

Ми дістаємо можливість вивести наступні цінові конкурентні переваги,

виражені через реальні цінові співвідношення в Німеччині і Кореї. Завдяки

відносним технологічним відмінностям, Німеччина реалізує міжнародні

конкурентні переваги в машинобудуванні. З іншого боку, Корея реалізує

міжнародні конкурентні переваги у виробництві текстилю, оскільки текстиль

дешевший в Кореї, ніж в Німеччині (у Кореї одна одиниця текстилю коштує

1/10 машини, тоді як одиниця текстилю стоїть 1/2 машини в Німеччині). Це

означає, що, не дивлячись на технологічну відсталість в обох галузях, Корея

має порівняльні переваги в текстильній промисловості. Оскільки Корея має

цю торгову перевагу, її текстильна галузь порівняно з машинобудуванням, є

менш відсталою.

Що відбувається з цінами і зі структурою виробництва після відкриття

економік?

У приведеному вище прикладі ми знайшли, що технології в Німеччині

дають наступне співвідношення: 2 од.текстилю/1 машина, а для Кореї

положення з технологією забезпечує співвідношення: 10 од.текстилю /1

машина. З цих технологічних співвідношень одержуємо відносні ціни для

країн. Після відкриття економіки Корея могла б придбати в Німеччині

машини за нижчими цінами. Отже, Корея купуватиме більше машин в

Німеччині, так що на продукцію німецького машинобудування виникає

додатковий попит. Ціни на машини в Німеччині зростатимуть, а німецькі

фірми і домогосподарства будуть купувати текстиль в Кореї, тобто почне

збільшуватися і ціна Ртекст.. Обидві цінові реакції вирівнюватимуть

співвідношення цін. Це означає, що відкриття економіки припускає

вирівнювання цін.

Торгівля вплине на відносні ціни товарів таким чином, що замість двох

різних цін замкнутих ринків, поступово встановиться єдина світова ціна.
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Наприклад, світова ціна однієї од.текстилю встановиться в межах від 1/10 до

1/2 машини. Допустимо, що ця ціна буде дорівнює 1/5. За цією ціною

текстиль буде продаватися і у Німеччині, і в Кореї. У Німеччині виробники

текстилю будуть одержувати менше прибутки, чим раніше, а виробники

машин – більше. У результаті скоротиться виробництво текстилю і

збільшиться виробництво машин. Зворотна ситуація виникне в Кореї. Все це

приведе до того, що Німеччина буде спеціалізуватися на виробництві і

експорті машин, а Корея – на виробництві та експорті текстилю.

Дану ситуацію можна розглянути графічно через побудову кривих

виробничих можливостей ( production-possibility curves) двох груп товарів –

машин і текстилю – кожної із країн.

маш. маш.

10

1
10

20 текстиль
текстиль

Рис.2.2 Границя виробничих можливостей Рис. 2.3 Границя виробничих
Німеччині можливостей Кореї

На рис.2.2 і рис.2.3 криві виробничих можливостей (production-possibility

curves) мають вигляд прямих ліній. Це означає, що постійними є витрати

заміщення (opportunity costs), тобто витрати виробництва деякої кількості

інших товарів, якими треба пожертвувати, щоб збільшити випуск якогось

одного товару. У нашім прикладі, для виробництва 1 ед. машин у Німеччині

необхідно відмовитися від 2 ед. текстилі, а в Кореї – від 10 ед. текстилю

незалежно від загальної кількості вироблених машин. Наприклад, у Кореї

виробництво кожної додаткової 1 машини обходиться в 10 одиниць

текстилю, незалежно від того, чи перша машина провадиться або 100-я, якщо

необхідно відмовитися від виробництва останніх 1/10 ед.текстилю.
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Ця ситуація занадто далека від реальності, тому її не можна

використовувати для подальшого аналізу. Дійсно, при постійних витратах

заміщення, кожна країна може максимально збільшити свій прибуток від

зовнішньої торгівлі, якщо буде повністю спеціалізуватися на «порівняно

переважному» товарі. Але в реальному житті такого не буває. Всі країни

виробляють для власного споживання таку кількість товарів, які вони

частково імпортують.

Таким чином, вільна торгівля веде до спеціалізації у виробництві кожної

країни, розвитку виробництва «порівняно переважних» товарів, збільшенню

випуску продукції в усьому світі, а також до росту споживання в кожній

країні, нові границі якого позначені пунктирними лініями на рис. 2.2 і 2.3.

Вирівнювання цін визначає і зміни у виробництві: оскільки попит на

продукцію, відносно якої країна має порівняльні переваги, збільшується (для

Німеччини – машини, для Кореї – текстиль), то її фірми прагнуть до

спеціалізації у виробництві даного продукту. Отже, правомірним є висновок

про те, що ринкова інтеграція викликає спеціалізацію на користь галузі, що

володіє порівняльними технологічними перевагами.

Значення теорії порівняльних переваг зводиться до наступного:

1. Теорія порівняльних переваг, по суті, вперше описала баланс

сукупного попиту і сукупної пропозиції.

2. Довела існування зиску від торгівлі для всіх країн, що беруть участь

в ній. При цьому, чим ширші можливості для розвитку торгівлі, чим менше

штучних бар'єрів на шляху торгових потоків, тим більшою є можливість для

отримання зиску всіма сторонами.

3. Ця теорія дозволяє будувати зовнішньоекономічні відносини на

науковому фундаменті. Наприклад, на практиці активно відстоюється теза

про те, що кожна країна повинна захищати свої слабкі галузі від іноземної

конкуренції. Її прихильники стверджують, що вільна торгівля може бути

вигідна країні, тільки якщо вона в змозі витримати конкуренцію з боку

іноземних товарів. До тих пір, поки своя промисловість недостатньо
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розвинена, необхідно всілякими засобами захищати її від іноземної

конкуренції. Насправді, це просте нерозуміння теорії порівняльних переваг, а

особливо різниці між абсолютними і порівняльними перевагами.

Супротивники цієї теорії стверджують, що відкрити галузь іноземної

конкуренції можна тільки тоді, коли в ній є абсолютна перевага перед

іноземними партнерами у витратах праці на виробництво товарів. Проте,

наявність абсолютної переваги зовсім не є ні необхідною, ні достатньою

умовою для існування відносної переваги. Відносна перевага залежить не

тільки від співвідношення продуктивності в двох країнах, але і від

співвідношення кількості праці, витраченої на виробництво однакових

товарів, що у результаті виявляється в співвідношенні оплати праці.

Тобто, якщо країна платить працівникам за виробництво товару, за яким

вона не має абсолютної переваги, нижчі витрати, ніж ті, які одержують

працівники країни-партнера по торгівлі, то у першої країни виникає відносна

перевага, що робить торгівлю розумною та ефективною.

Інша типова помилка, нееквівалентність торгівлі між країнами, що

розвиваються і розвиненими, яка нібито носить характер експлуатації

однією, сильною країною, іншої, слабкої. Помилка її прихильників полягає у

тому, що доводячи нееквівалентність, вони порівнюють витрати праці на

виробництво експортного товару в країні, що розвивається, з витратами на

виробництво товарів, що імпортуються з розвиненої країни, які дійсно

можуть бути менше. Проте, порівняння повинне вироблятися з потенційними

витратами на виробництво товару, замінюючого імпорт, якби країні-

імпортеру, що розвивається, довелося виробляти його самій. Якщо розвинена

країна в змозі виробляти товари для експорту в країну, що розвивається, з

меншими відносними витратами, значить, країна має в своєму розпорядженні

відносну перевагу у виробництві цих товарів, і країна, що розвивається,

нічого не втрачає, а тільки придбає від імпорту щодо дешевших товарів.

Наступна помилка. Необхідність відгороджуватися від імпортних

товарів, оскільки іноземні товари більш конкурентоздатні, тому що зарплата
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закордоном нижча. Це характерно для високорозвинутих країн. Знову ж таки,

це явне використання теорії порівняльних переваг, оскільки вартість праці

закордоном не має зовсім ніякого відношення до проблем вигідності імпорту.

Головне, що товари, вартість яких виражена через кількість робочого часу,

який необхідний витратити на їх виробництво у себе в країні, закордоном

виявляється значно дешевше. Чому це відбувається – чи володіють зарубіжні

країни високою технологією, продуктивністю або зарплата у них дійсно

нижча – не має значення. Важливе тільки те, що даній країні виробляти товар

самій виявляється дорожче, ніж купувати його закордоном.

Недоліки даної теорії:

- дана теорія не враховує транспортних витрат;

- теорія ігнорує вплив зовнішньої торгівлі на розподіл доходів

усередині країни, коливання цін і заробітної платні, інфляцію і міжнародний

рух капіталу;

- виходить з існування тільки одного фактору виробництва – праці;

- передбачає повну зайнятість;

- не дозволяє пояснити торгівлю між приблизно однаковими країнами

в економічному відношенні.

Отже, альтернативна ціна є робочим часом, необхідним для виробництва

одного товару, виражений через робочий час, необхідний для виробництва

іншого товару. Відповідно до теорії порівняльних переваг країни

спеціалізуються на виробництві тих товарів, альтернативна ціна яких нижча,

тобто які вони можуть виробляти з відносно нижчими витратами в

порівнянні з іншими країнами. В цьому випадку торгівля буде

взаємовигідною для обох країн, незалежно від того, чи є виробництво в одній

з них абсолютно ефективнішим, ніж в іншій.

Ціна імпортного товару визначається через ціну товару, який потрібно

експортувати, щоб сплатити імпорт, тому кінцеве співвідношення цін при

торгівлі визначається внутрішнім попитом на товари в кожній з торгуючих

країн.
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В результаті торгівлі на основі порівняльних переваг кожна країна

одержує позитивний економічний ефект або зиск від торгівлі.

Теорія відносних переваг справедлива по відношенню до будь-якої

кількості товарів і будь-якої кількості країн, а також для аналізу торгівлі між

окремими районами, областями, регіонами однієї держави. В цьому випадку

спеціалізація країн на окремих товарах залежить від співвідношення рівнів

заробітної платні, існуючих в кожній з країн.

Контрольні запитання:

1. Поясніть розходження між абсолютною й  відносною перевагою.

2. Приведіть приклад, коли одна країна має абсолютну перевагу в

якімсь виді діяльності, а інша країна має порівняльну перевагу.

3. 3.Яке - абсолютна або порівняльна перевага має більше значення

для торгівлі? Поясните вашу відповідь, використовуючи приклад,

що ви привели у відповіді на питання 2.

4. Чому економісти заперечують проти політики, що обмежує

торгівлю між країнами?
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Лекція 3. УМОВИ ДЛЯ ТОРГІВЛІ ПРИ НЕОДНАКОВІЙ

ЗАБЕЗПЕЧЕНОСТІ ФАКТОРАМИ ВИРОБНИЦТВА

Розглянуті вище теорії пояснювали міжнародну торгівлю різними

абсолютними і відносними витратами праці на виробництво товарів в різних

країнах. Але в чому криються причини відмінностей у витратах праці?

Теорія міжнародної торгівлі, заснована на припущенні, що відмінності у

відносних цінах пояснюються різною забезпеченістю країн факторами

виробництва, створена шведськими економістами Хекшером і його учнем

Бертілом Оліном і одержала назву теорія Хекшера-Оліна.

Наприкінці XIX в. - початку XX в., коли відбулися структурні зміни в
міжнародній торгівлі й роль природних природних розходжень, як фактора
міжнародного поділу праці, істотно знизилася, шведські економісти Елі
Хекшер (Eli Heckscher) і Бертиль Олин (Bertil Ohiin) спробували пояснити
причини міжнародної торгівлі продукцією обробної промисловості. Основні
положення нової теорії були сформульовані Э. Хекшером у короткій
газетній статті, опублікованої в 1919 р. В 20-е й 30-е рр. ці положення були
узагальнені й розвинені його учнем Б. Оліном*. Певний внесок у розвиток цієї
теорії вніс і американський економіст П. Самуэльсон.

*Ohlin B. Interregional and international Trade. – Cambridge (Mass.), 1933.

Теорія Хекшера-Оліна або теорія пропорцій факторів пояснює

порівняльну перевагу країн за рахунок різної забезпеченісті факторами

виробництва (землі, праці, капіталу, технологій).

На прикладі моделі Хекшера-Оліна розглянемо теорію порівняльних

переваг в динаміці з урахуванням тенденції до економічного росту.

Ріст населення, підвищення кваліфікації робочої сили, освоєння нових

земель і родовищ, інвестиції у виробництво – все це впливає на економічний

ріст країни і може привести до зміни попиту та пропозиції.

Зміна попиту має певну закономірність, суть якої полягає в тому, що з

ростом доходу попит населення на різні товари і послуги зростає

нерівномірно (при незмінності інших змінних), тобто різні товари мають

різну еластичність по доходу (ηi):
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По мері росту доходу частка деяких благ у загальному обсязі попиту

скорочується (для них ηi < 0). Це так звані предмети першої необхідності.

Частка інших товарів з ростом доходу зростає (для них ηi > 1). Це так звані

предмети розкоші. При економічному росту дана закономірність визначає

структуру міжнародної торгівлі і місце тої або іншої країни у світовому

господарстві.

Припустимо, що ηi = 1. У цьому випадку можливо кілька варіантів

економічного росту. Насамперед це середній (нейтральний) економічний

ріст, коли пропозиція факторів виробництва росте однаковими темпами, що

приводить до того, що криві виробничих можливостей не змінюють форми, а

змінюється тільки їхній масштаб, при цьому потреби задовольняються на

більше високому рівні, що відбито відповідними кривими байдужності* (рис.

3.1).
*Криві байдужності (indifference curve) показують всі ті сполучення різної кількості наявних товарів, що
забезпечує індивідуальному споживачеві однаковий рівень корисності в межах загальної суми доходів.
Криві байдужності досить докладно розглядаються в курсі «Мікроекономіка». На наших графіках ці
криві позначаються буквою /. Причому чим більше цифра, що коштує біля цієї букви, тим більше
високому рівню задоволення потреб відповідає дана крива байдужності

Рис. 3. 1. Криві байдужності і виробничих можливостей при нейтральному
економічному зростанні

При такому економічному росту світові ціни й напрямки товаро-потоків не

змінюються, а змінюються тільки обсяги торгівлі.
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Інша ситуація виникає при нерівномірному росту пропозицій факторів,

тобто при, так званому, незбалансованому росту. Припустимо, що цей ріст

має місце тільки в одній країні, а в іншій – економіка залишається без змін.

Допустимо, що країною, у якій відбувся економічний ріст, є Корея, що

експортує текстиль і імпортує машини, і що виробництво текстилю

землеемкое, а машин – капіталомістке. Далі припустимо, що має місце ріст

пропозиція одного фактору – капіталу. Це приведе до більш швидкого

зростання виробництва машин у Кореї, тобто в галузі, що конкурує з

імпортом. У результаті скоротиться імпорт і, можливо, знизяться світові

ціни.

У випадку, якщо в Кореї відбувається ріст пропозиції нових земель,

придатних для вирощування бавовни, а пропозиція інших факторів

залишається без змін, то це приведе до зниження орендної плати і до

розширення бавовняних полів, а отже, до росту пропозиції текстилю на

експорт, тобто до розширення міжнародної торгівлі і, можливо, до зниження

світових цін.

Теорія різної відносної забезпеченості факторами виробництва, як

основи міжнародної торгівлі, може бути представлена у вигляді двох

взаємопов'язаних теорем: теореми Хекшера-Оліна і теореми вирівнювання

цін на фактори виробництва (Хекшера-Оліна-Самуельсона).

Теорема Хекшера-Оліна свідчить:

Кожна країна експортує ті фактороїнтенсивні товари, для

виробництва яких вона володіє відносно надмірними факторами

виробництва, і імпортує ті товари, для виробництва яких вона зазнає

відносний недолік факторів виробництва.

В моделі Хекшера-Оліна також існують припущення:

1. Розглядається тільки дві країни та два товари, один з яких –

трудомісткий, інший – капіталомісткий.

2. Але вже два, а не один фактор виробництва (праця А) та капітал (К).
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3. Кожна з країн в різної ступені наділена факторами виробництва

(тобто працею і капіталом).

4. Найважливішим припущенням теорії співвідношення факторів

виробництва є різна фактороінтенсивность окремих товарів (один товар –

трудомісткий, інший – капіталомісткий) і різна факторонасиченість окремих

країн (в одній країні капіталу відносно більше, в іншій – відносно менше)

5. Існують умови повної зайнятості і досконалої конкуренції.

Країна, багата на капітал, має переваги у виробництві капіталомістких

товарів (експортує капіталомісткі товари). Країна, що володіє трудовими

ресурсами, має перевагу у виробництві трудомісткого товару (експортує

трудомісткий товар).

Враховуючи розглянутий перелік факторів виробництва, одержимо

наступні твердження:

- країна, наділена землею, експортує товари, виготовлені в результаті

інтенсивного використовування земельних ресурсів (сільськогосподарська

продукція);

- країна, наділена сировинними ресурсами, експортує

матеріаломісткий продукт;

- країна, наділена природою, експортує продукт інтенсивного

використовування ландшафту (наприклад, туризм);

- країна, наділена гуманітарним капіталом, експортує товари,

виготовлені шляхом його інтенсивного використання.

Фактороінтенсивність – показник, що визначає відносні витрати

факторів виробництва на створення певного товару.

Тобто товар 2 є відносно капіталомістким, ніж товар 1, якщо

співвідношення витрат праці і капіталу на виробництво товару 2 більше, ніж

співвідношення цих же витрат на виробництво товару 1.

K2/A2 > K1/A1

Факторонасиченість – показник, що визначає відносну

забезпеченість країни факторами виробництва.



39

Існують два методи оцінки забезпеченості країни факторами

виробництва:

Перший – за допомогою визначення фондозабезпеченості (k = К/A),

тобто визначення загального обсягу капіталу до загального обсягу робочої

сили. Чим більше це співвідношення, тим багатіше країна на капітал.

Другий – через відносні ціни кожного з факторів виробництва.

Країна 2 (закордон) вважається відносно більш забезпеченою капіталом,

ніж страна 1, якщо співвідношення ціни капіталу (Рк) і ціни праці (РА) в

країні 2 нижче, ніж це ж співвідношення в країні 1, тобто капітал відносно

дешевший в країні 2, ніж в країні 1.

*

*
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к

А

к

P
P

P
P



Або навпаки закордон (країна 2) більш забезпечений капіталом в

порівнянні з Україною (країна 1), якщо в країні 2 капітал відносно дешевший,

а праця дорожча, ніж в країні 1.

Класифікація країн за ступенем забезпеченості факторами на основі

емпіричної оцінки наступна:

 Країни з основним капіталом: США, Канада, Японія, Західна Європа.

 Країни з гуманітарним капіталом: США, Канада, Японія, країни західної

Європи.

 Країни з трудовими ресурсами: Китай, Малазія, Східна Європа.

 Країни із земельним капіталом: Австралія

 Країни з ресурсним капіталом: Аравійський півострів, Аляска.

Визначення забезпеченості факторами виробництва можна здійснити за

допомогою:

- відносних обсягів факторів виробництва;

- співвідношення цін на фактори виробництва.

Відносні обсяги факторів виробництва можна визначити на основі

кривих ефективності («Ящик Еджуарта») (дивіться матеріали лекції 2) і

кривих трансформації.
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Крива трансформації країни може бути побудована на основі ізоквант (її

проекції). Форма кривої трансформації характеризує забезпеченість країни

факторами виробництва (рис.3.2.):

Рис.3.2. Забезпеченість країни факторами виробництва.

Країна 1 (крива VV) забезпечена відносно великою кількістю трудових

ресурсів і має перевагу у виробництві трудомісткого товару Q1 (експортує

трудомісткий товар).

Країна 2 (крива трансформації WW) забезпечена відносно великою

кількістю капіталу і має переваги у виробництві капіталомісткого товару Q2

(експортує капіталомісткий товар).

На основі визначення забезпеченості країни факторами виробництва

можна визначити і напрям міжнародної торгівлі.

Країна 1 експортує товар 1 і імпортує товар 2, якщо виконується умова:

*
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 ,

тобто виконується гранична норма трансформації.

Таким чином, різна відносна вартість факторів виробництва є причиною

відмінностей у відносних цінах в умовах відсутності торгівлі, які в свою

чергу, є передумовою для взаємної торгівлі. Після її початку кожна країна
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W
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експортує ті фактороінтенсивні товари, для виробництва яких вона володіє

відносно надмірними факторами виробництва, і імпортує ті товари, для

виробництва яких вона зазнає відносний недолік факторів виробництва. В

результаті експорту трудонасиченою країною 1 свого трудомісткого товара 1

і імпорту капіталомісткого товару 2 з капіталонасиченої країни 2, обидві

країни забезпечили собі зростання споживання обох товарів. При цьому

приріст споживання в обох країнах попрямував власникам надмірних

факторів виробництва, які одержали зиск від торгівлі. Власники недостатніх

факторів в кожній країні залишилися в програші.

Таким чином, умови експорту капіталомісткого товару

капіталонасиченою країною, враховуючи попит, наступні: країна 2 більш

капіталозабезпечена, якщо K*/A* > K/A, або k* > k; виробництво товару 2

– капіталомістке, якщо : K2/A2 > K1/A1 або k2 >k1.

При цьому діє припущення, що співвідношення попиту на товари в обох

країнах в умовах автаркії однакове, тобто C1/C2 = C1
*/C2

*.

Визначення забезпеченості факторами виробництва за допомогою

співвідношення цін на них провадиться на основі визначення співвідношення

r
 . Вартість праці характеризується рівнем заробітної платні – , вартість

капіталу – величиною процентної ставки r.

Існує взаємозв'язок між співвідношенням цін на товари і

співвідношенням цін на фактори. Це пояснюється тим, що:

- кожній точці кривої ефективності відповідає чітке співвідношення

цін на фактори виробництва;

- кожній точці кривої ефективності відповідає точка на кривій

трансформації;

- кожній точці кривої трансформації відповідає певне співвідношення

цін на товари.

В результаті кожному співвідношенню цін на товари відповідає певне

співвідношення цін на фактори і навпаки.
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Попит на фактори виробництва і, відповідно, ціна на них залежить від

попиту на товари. Якщо трудомісткий товар має більший попит, то ціна

цього товару і оплата використаного фактора (наприклад, праці) також

відносно висока.

Ціни на фактори виробництва є наслідком, тому що залежать від попиту

на товари. У тимчасовому аспекті: «спочатку» на товарному ринку

встановлюються ціни на товари, а потім ціни на фактори.

Через визначення забезпечення країни факторами на основі

співвідношення цін на них можна охарактеризувати умови торгівлі.

Наприклад, якщо

   rr
 

*
’

то країна 2 (закордон) більше забезпечена капіталом (експортує

капіталомісткі товари), а країна 1 (Україна) – більше забезпечена працею

(експортує трудомісткі товари).

Взаємозв'язок між співвідношенням цін на товари і факторами

(співвідношення процентної ставки і зарплатні) визначається як:
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Виходячи з цього може виникнути дві ситуації:
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 ,   k2 >  k1. Тобто, товар 2 – капіталомісткий, товар 1 –

трудомісткий.
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Крива S показує зв'язок між співвідношенням цін на товари і фкторами

виробництва.

Якщо збільшується відносна ціна трудомісткого товару 1 ( Р1 – зростає),

то підвищується попит на працю. Це призводить до підвищення заробітної

платні. Співвідношення зарплати до процентної ставки r
 збільшується.

2).
1

1

2

2

A
K

A
K

 ,   k2 < k1. Тобто, товар 1 – капіталомісткий, товар 2 –

трудомісткий.

Крива d показує співвідношення цін на товари і фактори. Якщо

відповідна ціна капіталомісткого товару (Р2) зростає, то зростає попит на

капітал, рівень процентної ставки зростає. Співвідношення цін на фактори

r
 зменшується.

В результаті виникнення товарообміну між країнами ціни благ

вирівнюються і їх співвідношення наближається до світової ціни.

Теорема вирівнювання цін факторів: в капіталонасичених країнах в

результаті міжнародної торгівлі і відкриття ринків відношення r


зменшується, тобто заробітна платня має тенденцію до зниження; в

трудонасичених країнах відбувається підвищення заробітної платні в

результаті відкриття ринків, тобто відношення r
 росте. Має місце

тенденція до вирівнювання цін факторів в результаті міжнародної торгівлі.

Таким чином, інтернаціоналізація ринків веде до вирівнювання цін товарів і

цін факторів виробництва.

Контрольні запитання:

1. Які допущення лежать в основі теорії співвідношення факторів

виробництва?

2. Дайте визначення  фактороінтенсивності товарів та

факторонасиченісті стран.

3.Сутність теорії Хекшера-Оліна.
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4. Чи існує взаємозв'язок між торгівлею товарами і факторами

виробництва?

5. Сформулюйте теорему вирівнювання цін на факторі виробництва.

Лекція 4. МОДЕЛЬ ХЕКШЕРА-ОЛІНА І ЇЇ ЕМПІРИЧНА ПЕРЕВІРКА

До початку торгових відносин (в умовах автаркії), відповідно до

неокласичної теорії міжнародної торгівлі, потенційною основою торгового

обміну між двома країнами є різниця між відносними цінами, тобто

*
2

*
1

2

1

p
p

p
p


В результаті міжнародної торгівлі відносні ціни на товари, що беруть

участь в торгівлі, має тенденцію до зближення, тобто вирівнюються

*
2

*
1

2

1

p
p

p
p


Вирівнювання відносних цін здійснюється за рахунок збільшення

цінового співвідношення в країні 1, наприклад Україні (
2

1

p
p ), і його

зменшення в країні 2 (за кордоном) ( *
2

*
1

p
p ).

Теорема Хекшера-Оліна-Самуельсона про вирівнювання цін на фактори

виробництва свідчить – міжнародна торгівля приводить до вирівнювання

абсолютних і відносних цін на гомогенні фактори виробництва в торгуючих

країнах.

Гомогенність капіталу означає капітал, що характеризується однаковою

продуктивністю і ризиком, гомогенність праці означає працю з однаковою

умовою підготовки, освіти і продуктивності.
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Кажучи простіше, вирівнювання в результаті торгівлі відносних цін на

товари приводить до вирівнювання відносних цін і на фактори виробництва,

за допомогою яких ці товари були вироблені.

В результаті міжнародної торгівлі відбувається спеціалізація у

виробництві. Країна 1 спеціалізується на виробництві товару 1, країна 2

спеціалізується на виробництві товару 2. В слідство такої спеціалізації країн

міняється структура виробництва. За умови мобільності факторів

виробництва, ціни на них поступово вирівнюються.

Наприклад, праця переміщається з країн з низькою заробітною платнею

в країни, де ціна цього фактору вища. У трудомісткій країні зменшується

пропозиція праці, відповідно заробітна платня збільшується. У країні, бідній

на трудові ресурси, пропозиція праці росте і відповідно заробітна платня

зменшується. Через переміщення робочої сили ставки заробітної платні в

обох країнах наближаються одна до однієї.

Капітал, у свою чергу, переміщається з країни з низькою граничною

продуктивністю (низькою прибутковістю) в країну з високою граничною

продуктивністю (високою прибутковістю).

Реолокация (переміщення) факторів виробництва пов'язана з тим, що

вирівнювання співвідношення відносних цін відбувається унаслідок того, що

ціна товару, для виробництва якого використовується відносно надмірний

фактор – зростає, тоді як ціна товару, для виробництва якого

використовується відносно дефіцитний фактор – знижується.

У слідство такого руху ціна факторів виробництва в країнах-донорах

зростає, а в країнах-реципієнтах – зменшується.

На відміну від цього, неокласична теорія міжнародної торгівлі і теорема

Хекшера-Оліна базується на допущенні мобільності факторів між галузями

країни і відсутності такої мобільності в міжнародних масштабах.

Розглянемо детальніше теорему Столпера-Самуельсона. Підвищення цін

товарів, наприклад в результаті митного збору, веде до підвищення цін

факторів. У спрощеному вигляді дана теза нерідко використовується як
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аргумент на користь захисної митної політики. Модель грунтується на тих же

аргументах, які використовуються в теоремі вирівнювання цін факторів.

Для приклада розглянемо дві країни, два блага і два фактори. Хай якась

національна економіка, порівняно із зарубіжною, розташовує в надлишку,

наприклад, землею, і в меншому об'ємі, тудом, так що внутрішні виробники

спеціалізуються на вирощуванні пшениці. Зарубіжні виробники, навпаки,

спеціалізуються на трудомісткому виробництві костюмів. Введемо

позначення: Р1 – ціна товару 1; Р2 – ціна товару 2; ℓ – ставка заробітної платні

на одиницю праці; r – ставка ренти за використовування одиниці землі; АТ1 –

кількість землі, необхідне для виробництва товару 1; АТ2 – кількість землі,

необхідне для виробництва товару 2; AL1 – кількість праці, необхідне для

виробництва товару 1;  AL2 – кількість праці, необхідне для виробництва

товару 2.

Ціна кожного товару є:

Р1 = АL1 ℓ + AT1 r

P2 = AL2 ℓ + AT2 r

Виробництво товару 1 (пшениці) вимагає більше витрат землі, ніж

виробництво товару 2 (костюмів):

AT1 > AT2, AL1 < AL2

Тоді:

AT1/ AL1 > AT2/AL2

Початковим пунктом аналізу є положення про те, що країна вводить

мито на імпорт костюмів. В результаті внутрішня ціна костюмів починає

зростати. Коли внутрішня ціна костюмів в країні щодо пшениці зростає,

виробництво костюмів почне розширятися, а виробництво пшениці, навпаки,

зменшуватися. Таким чином будуть вивільнятися фактори, задіяні у

виробництві пшениці.
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У результаті виникне невідповідність між попитом і пропозицією на

ринку факторів: надлишок пропозиції землі і зайвий попит на ринку праці,

який вестиме до зростання цін на працю.

Спеціалізація виробництва в країні відбувається поступово, у міру того,

як відбувається реолокация факторів виробництва. Із зростанням

співвідношення цін на товари: p1/p2 зростає співвідношення між ціною праці

і капіталу: ℓ/r.

Твердження 1: Залучення факторів виробництва збільшується у

виробництві того товару, відносна ціна якого збільшилася.

Використовування факторів виробництва зменшується, якщо падає відносна

ціна товару.

ТЕОРЕМА СТОЛПЕРА-САМУЕЛЬСОНА – міжнародна торгівля

приводить до зростання ціни фактора, який інтенсивно використовується

для виробництва того товару, ціна якого росте, і зниженню ціни фактора,

який інтенсивно використовується для виробництва того товару, ціна якого

знижується.

Ефект посилення полягає у тому, що ціна фактора змінюється більшою

мірою в порівнянні з ціною товару, при виробництві якого цей фактор

інтенсивно використовується.

Розглянемо як здійснюється розподіл доходу в країні при міжнародної

торгівлі. Зростання ціни надмірного фактора і зменшення ціни дефіцитного

фактора унаслідок участі країни в міжнародній торгівлі веде до того, що

реальні доходи власників надмірного фактора збільшуються, тоді як реальні

доходи власників дефіцитного фактора зменшуються.

Під впливом зовнішньої торгівлі відбувається перерозподіл доходу на

користь власників надмірного фактора. У реальній економіці це приводить до

зацікавленості власників надмірного фактора у вільній торгівлі, а власники

дефіцитного фактора – тяжіють до протекціонізму.

Твердження 2. Мобільність чинників виробництва сприяє вирівнюванню

співвідношення цін на фактори.
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Розподіл доходів визначається як:

Z = ℓ/r x A/K = ℓ/r x 1/k

де: ℓ – рівень заробітної платні

r –процентная ставка капіталу

А – об'єм праці

k – об'єм капіталу

A/K – фондообеспеченность

1/k – постійна величина, відносна забезпеченість чинниками

У країні, де домінує фактор праці, збільшується частина доходів у формі

заробітної платні (збільшується співвідношення: «заробітна плата/відсоток»

ℓ/r ).

У країні, де домінує фактор капіталу, зменшується частина трудових

доходів (знижується відношення «заробітна плата/відсоток» ℓ/r ), тобто

зростає дохід від капіталу.

Твердження 3. В результаті міжнародної торгівлі збільшується частина

доходів від відносно домінуючого фактора.

Якщо в умовах автаркії країна 1 (Україна) відносно багатше на працю в

порівнянні з країною 2 (закордоном), тобто: (k2 > k1; p1/p2 < p1*/p2*) ,

то в результаті міжнародної торгівлі мають місце наступні процеси

вирівнювання в країні 1 :

- країна, в якій є надлишок фактора праці, спеціалізується на виробництві

трудомісткого товару. Виробництво капіталомісткого товару обмежується.

- фактори виробництва переміщаються з сектора капіталомісткого товару в

сектор трудомісткого товару.

- реальна заробітна платня в країні 1 збільшується, реальна процентна ставка

зменшується.

- розподіл доходів змінюється на користь домінуючого фактора. Збалансують

відносні і реальні ціни на фактори виробництва між країнами.
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Проте, в реальному світі ціни факторів виробництва далеко не

збалансовані. Наприклад, різниця в цінах на працю (заробітна платня) між

країнами продовжує залишатися достатньо істотною, не дивлячись на

інтенсивну торгівлю між ними. Головною причиною цього є ті допущення,

які були зроблені, тобто передбачалося:

– що обидва товари виробляються в обох країнах. Це не завжди так. Якщо

США виробляє і експортує літаки, а Китай – іграшки, відмінності в

факторах виробництва, необхідних для створення літаків і іграшок,

настільки великі, що відносна ціна далеко не завжди

врівноважуватиметься;

– що технології в торгуючих країнах однакові. Той же приклад показує, що

країна, що володіє витонченішими технологіями, може мати одночасно і

вищу відносну ціну праці і вищу відносну ціну капіталу в порівнянні з

країною, технологія в якій більш примітивна;

– що існує абсолютна внутрішня мобільність факторів виробництва і товарів,

тобто, наприклад, робоча сила може безперешкодно переміщатися з

галузей з низькою зарплатою в галузі з відносно високою заробітною

платнею, а торгівля товарами визначається тільки відносними цінами на

них в різних країнах. Проте цього не існує насправді через природні

(транспортні витрати) і штучні (прописка, реєстрація) перешкоди,

створювані на шляху міжгалузевого руху факторів виробництва і товарів;

– що міжнародний рух факторів виробництва відсутній. Теорема не враховує

постійні динамічні коливання в забезпеченості країн факторами

виробництва

– міграцію робочої сили, міжнародні переливи капіталу, торгівлю

технологіями, які є найважливішими характерними рисами сучасної

міжнародної економіки.

Крім того, доводячи вирівнювання цін на фактори виробництва, теорема

не враховує, що абсолютні розміри цих факторів різні в різних країнах, і тому

абсолютні розміри доходів на капітал неминуче будуть більше в тій країні, в
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якій капіталу більше, ніж в тій, в якій його менше. Тому досягнення в

результаті міжнародної торгівлі повного вирівнювання цін на фактори

виробництва практично не возможно.

Таким чином,. підводячи підсумок, слід ще раз повторити:

фактороїнтенсивность визначає відносні витрати факторів виробництва на

створення певного товару, а факторооснасиченість – відносну забезпеченість

країни факторами виробництва. Відповідно до теорії співвідношення

факторів виробництва Хекшера-Оліна, різниця у відносних цінах на товари в

різних країнах, а отже і торгівля між ними, пояснюються різною відносною

наділеностью країн факторами виробництва. Кожна країна експортує ті

товари, для виробництва яких вона володіє відносно надмірними факторами

виробництва, і імпортує ті товари, для виробництва яких вона випробовує

відносний недолік факторів виробництва. Міжнародна торгівля приводить до

вирівнювання абсолютних і відносних цін не тільки на товари, але і на

гомогенні фактори виробництва в торгуючих країнах.

Системне представлення моделі Хекшера-Оліна враховує всі

детермінанти (складові) цінового співвідношення. Різні співвідношення цін в

країнах перед початком торгових відносин зводяться до :

 різних співвідношень попиту;

 різних способах виробництва в секторах;

 різної оснащеності факторами при однакових способах виробництва.

Вплив пропозиції факторів на об'єми виробництва відображений в

теоремі Рибчинського. Т.М. Рибчинській довів наявність прямої залежності

між зростанням одного з факторів виробництва в національній економіці і

розвитком галузей, де цей фактор використовується відносно інтенсивніше, і

стагнацією тих галузей, в яких він використовується менш інтенсивно. Таким

чином, згідно цій логіці, швидкий розвиток одних галузей супроводжується

стагнацією виробництва в інших галузях промисловості.

Якщо кількість факторів збільшується, то виробництво блага, у

виробництві якого цей фактор застосовується, в незначному об'ємі
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знижується, тоді як виробництво іншого блага, для виробництва якого цей

фактор застосовується відносно найінтенсивніше, зростає.

С цієї точки зору достатньо цікавий аналіз пропорційного і

непропорційного зростання факторів.

Нескладно прослідити економічну логіку цього положення: ціни товарів

залишаються постійними лише при відносно постійних цінах факторів, так

відносне дорожчання фактора привело б до підвищення відносних цін того

блага, у виробництві якого домінує цей фактор. Якщо підвищується кількість

праці, ціна якого відповідно знижуватиметься, то надлишок даного фактора

приведе до того, що в першу чергу розвиватимуться ті галузі, де цей фактор

використовується найінтенсивніше.

ТЕОРЕМА РИБЧІНСКОГО: При постійних товарних цінах

збільшення одного фактора виробництва веде до абсолютного збільшення

випуску того товару, при виготовленні якого цей фактор використовується

відносно інтенсивно, і до абсолютного скорочення виробництва іншого

товару, випуск якого базується на відносно інтенсивному використовуванні

іншого фактора.

Дане твердження пояснюється за допомогою методу Еджуарта.

Виробництво товару 1 є трудомістким, товару 2 – капіталомістким.

Капіталонасиченість позначається через OD, трудонасиченість – через

ОС. Співвідношення цін постійно і відповідно постійне співвідношення

«заробітна плата/відсоток».

Об'єм виробництва товару 1 обозначаєтся відрізком OS (OS=BT), об'єм

виробництва товару 2 –OT (OT=SB).



52

Якщо в країні збільшується запас капіталу на DD’, то збільшується

виробництво капіталомісткого товару 2 (до OT’), а виробництво

трудомісткого товару 1 зменшується (до OS’).

ПАРАДОКС ЛЕОНТЬЕВА.

Теорія співвідношення факторів виробництва, не дивлячись на всі її

недоліки і суто абстрактний характер, по сьогоднішній день продовжує

залишатися однією з найпопулярніших теорій, що пояснюють розвиток

міжнародної торгівлі. Не дивно, що вона багато разів була піддана

емпіричним перевіркам на величезних масивах статистичних даних стосовно

різних країн, товарів і факторів виробництва.

Результати емпіричних тестів як підтверджували, так і спростовували

теорію. Найвідоміше дослідження, що не підтвердило, не дивлячись на

максимальну акуратність і коректність підходу, висновків Хекшера-

Олина-Самуэльсона, було виконано в 1953 році американським ученим

російського походження Василем Леонтьевим.

Суть парадоксу Леонтьева полягає у тому, що на основі декількох

емпіричних тестів було доведено, що умови теорії Хекшера-Оліна на

практиці не завжди виконуються.

Для емпіричної перевірки теорії Хекшера-Оліна були визначені наступні

величини:

 забезпеченість країни факторами виробництва;

 насиченість факторами виробництва окремих секторів

промисловості в цих країнах;

 товарні потоки між країнами.

Постановка питання полягала в наступному: після другої світової війни

США вважалися одними їх найбагатших і капіталонасичених країн з

відносно високим, в порівнянні з іншими державами, рівнем оплати праці,

тому, відповідно до теорії, вони повинні були експортувати капіталомісткі

товари. Леонтьев підрахував, скільки потрібно капіталу і робочої сили, щоб

виробити товари для експорту вартістю 1 мільйон доларів і товари, також
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вартістю 1 мільйон доларів, які прямо конкурують з імпортними товарами.

Для кожної галузі промисловості він розрахував витрати праці і капіталу на

одиницю товару, причому не обмежувався тільки готовою продукцією,

наприклад, автомобілями, але і робив відповідні розрахунки для проміжної

продукції (сталь, скло, гума). Структура експорту і імпорту США за 1947 рік

проаналізована на основі моделі «затрати-випуск».

Леонтьев провів порівняння співвідношення капіталу і праці, яке

необхідне для виробництва одиниці американського імпорту (K/A)im, із

співвідношенням капіталу і праці, яке необхідне для виробництва

американського експорту (K/A)ex. Відповідно до цього співвідношення,

що одержав назву «статистики Леонтьева», країна може вважатися

капіталонасиченой, якщо:

( K /A ) im < 1

(K / A ) ex

Країна може вважатися трудонасиченой, якщо:

( K/A) im >  1

(K/A) ex

Результати досліджень Леонтьева – капіталоємність американського

імпорту на 30% перевершувала експорт, тобто США зовсім не є

капіталоїзбиточной країною, а, навпаки, трудоїзбиточной, що ніяк не

вписувалося в існуючі уявлення.

Парадокс Леонтьева – теорія співвідношення факторів виробництва

Хекшера-Оліна не підтверджується на практиці: трудонасичені країни

експортують капіталомістку продукцію, тоді як капіталонасичені –

трудомістку.

Пояснення парадоксу Леонтьева:

- Необхідно ділити робочу силу на кваліфіковану і некваліфіковану і

розраховувати питомі витрати на виробництво експортних товарів кожної

групи окремо. США експортують продукти кваліфікованої праці, які,
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враховуючи витрати на її підготовку і навчання, можна розглядати як

капітал.

- США імпортують велику кількість сировини, здобич якого вимагає великих

витрат капіталу. Тому, якщо експортні товари вимагають великої кількості

капіталомісткої сировини, це робить американський експорт

капіталомістким.

- Тест Леонтьева не враховував факту існування американського імпортного

тарифу, який створювався, щоб захистити від іноземної конкуренції

трудомісткі галузі американської промисловості, перешкоджаючи імпорту

трудомістких товарів.

- Смаки і переваги американців традиційно направлені на капіталомістку

технологічну продукцію, яку вони купують за рубежем, не дивлячись на те,

що країна і сама добре забезпечена капіталом.

- Реверс факторів виробництва: один і той же товар може бути трудомістким

в трудоїзбиточной країні і капіталомістким в капіталоїзбиточной країні, що

може відбутися в умовах великої еластичності взаємозамінності факторів

виробництва (наприклад, виробництво рису в США і у В'єтнамі).

- Дослідження Лентьева базуються на моделі двохчинника «капітал і праця» і

відносяться до однієї країни.

Необхідно враховувати роль інших факторів, таких як: земля, природні

ресурси, а також особливості економічної системи країни. Ідеально було б

аналізувати торгові потоки між багатьма країнами. Розширення моделі

Хекшера-Оліна полягає у тому, що додатково враховуються:

- многофакторность

- многотоварность

- типи товару

- різносторонність

- наявність товарів

- еластична пропозиція факторів

- вид товарів
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- транспортні витрати

- державне втручання у виробництво, попит.

Многофакторность враховує більше, ніж два фактора виробництва

(капітал і праця) і ділить їх на групи.

Під многотоварностью розуміється впорядкування товарів в

ієрхарічеські сходи переваг конкуренції. Товари з великою відносною

ціновою перевагою знаходяться на вершині ієрхарічеськіх сходів – експортні

товари. Товари з низьким ціновим перевеслом – імпортні товари.

Фактори виробництва ділять на основні, розвинені, общі, спеціалізовані.

Основні фактори, це фактори, які даються безкоштовно і не вимагають

інвестицій (природні ресурси, географічне положення країни, кліматичні

умови)

До розвинених факторів відносять фактори, які є результатом

довготривалого розвитку (нові технології, кваліфіковані кадри, сучасна

інфраструктура).

По критерію спеціалізації фактори ділять на загальні і спеціалізовані.

Загальні фактори можуть використовуватися в більшості галузей.

Спеціалізовані – фактори, які можна задіювати в одній або декількох

галузях (вузькоспеціалізований потенціал, венчурний капітал).

По ступеню міжнародної мобільності фактори ділять на мобільні і

імобільниє.

Мобільні – фактори, які можуть переміщатися між країнами (робоча

сила, капітал). Імобільні – фактори, що не переміщаються між країнами

(земля).

Специфічний фактор – фактор виробництва, характерний лише для

однієї даної галузі і не може переміщатися між галузями.

Модель специфічних факторів виробництва (Самуельсон і Джонсон)

розглядає економіку, де виробляються два товари і один з факторів може

бути використаний лише в двох галузях. Якщо капітал є мобільним
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фактором, який може переміщатися з галузі в галузь, то інші фактори мають

специфічний характер, які використовуються у виробництві окремих галузей.

Двохсекторна модель праці: праця в секторах 1 і 2 є специфічним,

прив'язаним до них фактором, а капітал – мобільним.

Рис.4.1. Модель специфічних чинників виробництва

ОО’– обеспеченность країни капіталом. Fk2, Fk1 – гранична

продуктивність капіталу в секторі 1 і 2. У точці Ко відображено оптимальне

распределеніє капіталу в країні 1 (ОКо – в секторі 1, О’Ко – в секторі 2), а

праця розглянутий як специфічний фактор, прив'язаний до секторів

Якщо для країни 2 переважає праця, яка інтенсивно використовується в

секторі 1, то країна 2 має високу граничну продуктивність капіталу (F’k1) в

секторі 1, ніж країна 1 – r1/p1 (у точці S)  < r1/p1 (у точці S’).

Торгові і неторгові товари. У теорії міжнародної торгівлі товар

розглядається не тільки як продукт виробництва, а як об'єкт попиту і

пропозиції.

Торгові товари – товари, які можуть переміщатися між країнами.

Неторгові товари – товари, які використовують в тій країні, де їх

виробляють, вони не переміщаються між країнами.

Взаємозв'язок між торговими і неторговими товарами на прикладі

ресурсного буму відображається таким чином:
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Qн = (PR/Pex) QR + Qex

де: Qн – об'єм торгових товарів

QR – об'ем ресурсів

PR – цена ресурсів

Qex – об'ем експортних товарів

Pex – цена на експортні товари.

Контрольні запитання:

1. Сформулюйте теорему вирівнювання цін на фактори

виробництва Хекшера-Оліна-Самуельсона. Доведіть її логічно й

графічно.

2. У чому сильні і слабкі сторони теорії співвідношення факторів

виробництва? Чому можливо лише її обмежене застосування?

3. У чому полягає розходження між специфічними і мобільними

факторами виробництва ?

4. Сформулюйте і проілюструйте теорему Рибчинського.

5. У чому полягає парадокс Леонтьева? Чому його не можна

уважати повним спростуванням теорії співвідношення факторів

виробництва?

6. Роль В.Леонтьева в розвитку теорії світовий економіки.

Лекція 5. ГІПОТЕЗИ ДО ПОЯСНЕННЯ ТОВАРНОГО ОБМІНУ:

НЕДОСКОНАЛА КОНКУРЕНЦІЯ.

Міжнародна торгівля в умовах монополії не підкоряється законам

класичних теорій, які виходили з передумови про існування досконалої

конкуренції на світовому ринку як товарів, так і факторів, за допомогою яких
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вони виробляються. У реальному житті такої ситуації практично не буває.

Все більше економістів сходяться на думці, що класичні теорії вже не в змозі

пояснити сучасну міжнародну торгівлю, оскільки або основні торгуючі

країни наділені факторами виробництва в схожій  пропорції, або торгівля

взагалі відбувається в рамках одних і тих же галузей.

Тому виникла нова група моделей міжнародної торгівлі, не пов'язаних з

теоріями порівняльних переваг або співвідношення факторів виробництва;

визнаючих наявність різного рівня монополізації ринків і неоптимального

використовування факторів виробництва.

Отже, промислове виробництво частково характеризується зростаючими

чисельними (скалярними) доходами (рис.5.1.). Зростаючі скалярні доходи

означають, що при збільшенні використовування всіх факторів виробництва

в γ раз, результат виробництва збільшується на величину, більшу ніж в γ .

Q

В результаті зростаючих скалярних

доходів зменшуються середні витрати

виробництва і виникає стимул проїз-

водити більший об'єм продукції.

γ

Рис.5.1. Зростаючі скалярні доходи.

Зростаючі скалярні доходи обумовлені:

- підвищенням ефективності використовування існуючих

виробничих потужностей;

- накопиченням освітнього досвіду

- переходом від автаркії до вільної торгівлі.

Залежність зростання скалярних доходів від основного капіталу

промисловості визначається як:
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),,( jjjj AKFQQ 

де: Qj – об'єм випуску продукції підприємством j

Kj , Аj – використовування капіталу і праці

Q – об'єм випуску промисловості

α – коефіцієнт, що визначає залежність об'ємів

виробництва підприємства від об'ємів виробництва

промисловості

Fj – гранична продуктивність

Залежність скалярних доходів від масштабів світового ринку

виявляється у тому, що країна спеціалізується на виробництві тих товарів,

щодо яких існують переваги.

Взаємозв'язок між виробництвом і міжнародною торгівлею грунтується

на тому, що в результаті зростання скалярних доходів виникає тенденція до

спеціалізації за рахунок збільшення виробництва і створюються умови для

міжнародної торгівлі. Розміри країни впливають на ступінь зростання

скалярних доходів. Велика країна, в порівнянні з малою, за інших рівних

умов, має більший попит на товари і сприяє більшому рівню виробництва,

яке створює умови для кращого використовування скалярних доходів, що

ростуть.

Зростання скалярних доходів приводить до :

- зміні відносної ціни товару;

- переміщенню факторів виробництва;

- спеціалізації виробництва;

- концентрації виробництва.

Скалярний ефект зменшує відносну ціну товару 1, виробництво якого

характеризується зниженням середніх витрат. Переміщення факторів

виробництва пов'язане з тим, що країна спеціалізується на виробництві тих

товарів, які характеризуються зростаючими скалярними доходами.

Виробництво в умовах зростання скалярних доходів (знижується собівартість
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продукції) дає можливість розширити асортимент товарів, охопити більший

сегмент ринку, впливаючи на товарні пріоритети.

Внутрігалузева торгівля – обмін між країнами, диференційованими

продуктами однієї галузі.

Форми внутрігалузевої торгівлі:

- торгівля диференційованими (гетерогенними) товарами

- торгівля гомогенними товарами.

Торгівля гомогенними товарами здійснюється у випадку, якщо зменшуються

транспортні витрати або існують сезонні відмінності (наприклад, торгівля

фруктами і овочами).

Внутрігалузева торгівля гетерогенними товарами обумовлена

наступними причинами:

- Різницею в смаках споживачів. Наприклад, деякі французькі

покупці віддають перевагу німецьким автомобілям.

- Пересічний попит. Відповідно до теорії С.Ліндера країни

експортують ті промислові товари, для яких існує ємкий внутрішній ринок.

Оскільки споживачі в країнах з приблизно однаковим рівнем доходу мають і

однаковий смак, кожній країні краще експортувати ті товари, у виробництві і

торгівлі яких вона має накопичений досвід.

- Ефект масштабу. Внутрігалузева торгівля дозволяє одній країні

спеціалізуватися на одному виді товарів, а іншій країні – на іншому виді

товарів цієї ж галузі. Наприклад, одна країна спеціалізується на виготовленні

меблів з дерева, інша – виготовляє меблі з металу. Кожна з країн може

виробляти і продавати одна інший більше меблів кожного типу.

Ефективний масштаб країни – об'їм виробництва, при котрому досягаються

мінімальні середні сукупні витрати.

З точки зору міжнародної торгівлі ефект масштабу – це такий

розвиток виробництва, при якому збільшення витрат факторів на

одиницю продукції приводить до збільшення виробництва більше, ніж на

одиницю.
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Інтенсивність внутрігалузевої торгівлі визначається за допомогою

індексу Грубелля-Ллойда:

β    = 1 – Ex – Im/Ex + Im

де: Ex – експорт країни в цілому або в рамках однієї товарної

групи;

Im – імпорт країни в цілому або в рамках однієї товарної

групи.

Якщо β = 1, тобто Ex=Im – міжгалузева торгівля max, якщо β = 0, то

міжгалузева торгівля відсутня.

Таким чином, торгівля між країнами, які однакові або дуже близькі по

наділеності факторами виробництва, пояснюється спеціалізацією країн на

певних товарах через не порівняльні переваги, а економіки масштабу, що є

таким розвитком виробництва, при якому зростання витрат факторів на

одиницю приводить до зростання виробництва більше, ніж на одиницю.

Модель економіки масштабу пояснює також і торгівлю між країнами

технологічно близькою або навіть однорідною продукцією.

Затверджуючи у визначенні економіки масштабу, що зростання витрат

факторів (наприклад, праці) на одиницю, приводить до зростання

виробництва більш ніж на одиницю, необхідно визначити за рахунок яких

структурних зрушень відбувається зростання виробництва. Їх два: зовнішній

ефект масштабу і внутрішній ефект масштабу.

Зовнішній ефект масштабу припускає, що збільшується кількість фірм,

що виробляють один і той же товар, тоді як розмір кожної з них залишається

незмінним, що приводить до досконалої конкуренції. Це означає, що

експортери можуть продавати скільки завгодно багато товару за поточною

ціною на яку вони не можуть робити вплив.



62

Конкуренція Чемберлена – це конкуренція в умовах досконалої

конкуренції, коли ціна товару рівна граничним витратам, які в свою чергу

рівні середнім витратам виробництва.

Внутрішній ефект масштабу припускає, що об'єм виробництва товару

залишився колишнім, а кількість фірм, що виробляють його, скоротилося. В

більшості випадків це приводить до виникнення недосконалої конкуренції,

при якій виробники можуть впливати на ціну своїх товарів і забезпечувати

збільшення об'ємів продажів за рахунок зниження ціни.

Екстремальним випадком внутрішнього ефекту масштабу є чиста

монополія – ситуація на ринку, при якій фірма не має конкурентів для своїх

товарів.

Модель торгівлі в рамках монополістичної конкуренції виходить з того,

що міжнародна торгівля збільшує розміри ринку збуту. Коли дві країни

торгують одна з однією, сукупний ринок виявляється більше, ніж проста

сума ринків двох країн, кількість фірм і, значить, різноманітність товарів, які

вони виробляють, зростає, а ціна одиниці товару знижується.

Монопольне ринкове положення можна досягти через утворення

картелів і використовування демпінгу.

Картель – це група фірм, які відкрито домовляються про призначення

цін або обмеження виробництва.

Демпінг – разове зниження цін на товари на зовнішніх ринках з метою

уникнення конкуренції.

При демпінгу проводиться регіональна диференціація цін. Зниження

ціни вітчизняних товарів, наприклад за кордоном, проводиться до тих пір,

поки ціна не буде рівна граничним витратам.

Фірма-монополіст, виходячи на світовий ринок, виробляє регіональну

диференціацію цін. Займаючи монопольну позицію усередині країни, вона

одержує максимальний прибуток тоді, коли у себе в країні монополіст

продаватиме об'єм товару ОА за ціною ОР (точка С на кривій попиту N)
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(рис.5.2.), враховуючи рівність граничного доходу (Е’) граничним витратам

(К’).

Графічно це виглядає так:

Р

K’

P C

P’ V

E’

N q

0                             A         B

Рис.5.2. Регіональна диференціація цін.

Виходячи на зовнішній ринок, фірма втратила монопольні позиції,

пристосовуючись до існуючих торгових умов, і продає товар до тих пір, поки

його ціна не буде рівна граничним витратам (точка V), тобто АВ –

максимально допустимий об'єм експорту для національного монополіста.

Зовнішню торгівлю можна інтерпрітіровать як один з видів

антимонопольної політики, якщо монополія торкається потенційних товарів

імпорту. Це пояснюється тим, що при монополізації сектора потенційного

імпорту в одній з країн, наприклад, в умовах автаркії, виробляється невелика

кількість товару, який пропонується за високою ціною. Завдяки зовнішній

торгівлі відбувається демонополізація цього сектора за рахунок дешевших

імпортних товарів.

ОЛІГОПОЛІЯ – форма недосконалої конкуренції, при якій в галузі

домінуюче положення займає невелика група виробників.

Базовою моделлю теорії олігополії є модель Брандера-Спенсера. Згідно

цієї моделі функція прибутку (G) фірми-дуополіста визначається як:
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G (q) = qp(q+q*) – [з(q) - sq] F

де :

p(q + q*) – ціна вітчизняного товару, залежна від об'ємів

виробництва цього товару в країні 1 і країні 2;

q, q* – об'емі виробництва вітчизняні і за рубежем;

з(q) – виробничі витрати, що змінюються;

F – постійні витрати

S – дотації на одиницю продукції

Вітчизняний виробник розглядає об'єми виробництва конкурентів і

дотації на одиницю продукції як задані величини. Необхідна умова

максималізації прибутку:

G(q)= qp*(q+q*)+ p(q+q*) – Cq +S = 0

Тобто для максималізації прибутку, фірма встановлює свої граничні

доходи рівними своїм граничним витратам.

Міжнародна дуополія – ринкова структура, при якій два продавці

поставляють свою продукцію на ринок третьої країни.

Аналогічно, функцію прибутку можна визначити для зарубіжної фірми.

Зв'язок між q і q* визначають як функцію реакції:

q = R(q*) q* =R*(q)

Кожна точка функції реакції характеризується тим, що функція

прибутку фірми при заданому об'ємі виробництва іншого виробника досягає

максимуму (G (q)* = 0) (рис.5.3.).

Функції прибутку можуть бути представлені графічно як ізолінії:

q*

R

0 R* q

Рис.5.3. Функція реакції країни.
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RR* – функція реакції країни. Якщо існує дуополія, коли один виробник

знаходиться в нашій країні, інший – за кордоном, а їх ринок збуту – в третій

країні, то кожна з країн повинна враховувати об'єм і ціну товару іншої. В

результаті фірми одержать прибуток, який буде максимальним при Gq* = 0,

тобто ізолінії прибутку перетинають функцію реакції в точках максимуму.

Модель Курно – модель олігополії, в якій фірми допускають, що об'єм

виробництва їх конкурентів фіксований і одночасно вирішують скільки

продукції їм виробляти.

Конкуренція цін – в умовах дуополії, вітчизняні і зарубіжні фірми

конкурують об'ємами, а ціна визначається ринком.

Графічна модель цінової конкуренції зображається таким чином:

Рис.5.4.Цінова конкуренція

Фірми можуть конкурувати за допомогою цін: RR, R*R* – криви реакції;

р,р* – ціна вітчизняних і зарубіжних фірм. Точка В – відображає рівноважну

дуопольную ціну.

Якщо зарубіжна фірма встановить ціну на рівні ОМ*, то вітчизняна

фірма зможе продавати товар за ціною меншою, ніж ОМ. У свою чергу,

встановлення вітчизняною фірмою ціни на рівні нижчому, ніж ціна

зарубіжного товару, вимусить зарубіжного виробника все-таки понизити ціну

власного товару.

Ще один вид конкуренції – конкуренція на основі знання – фірми

конкурують по технічній новизні на ринку. Завдяки інновації фірма може

досягти лідируючого положення на ринку і одержати монопольний прибуток.
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Виникнення так званої «торгівлі через технологічні розриви» засновано, з

одного боку, на нездатності компаніями даної конкретної країни виробляти

певний товар або групу товарів. З іншого боку, торгівля через технологічні

розриви існує, якщо в середньостроковому періоді економіка

характеризується відсутністю технологічних можливостей виробляти

певні види товарів.

Виділяють дві причини торгівлі, заснованої на технологічних перевагах або

розривах:

1. Істотні розходження в стадіях розвитку. По-перше, роки початку

підйому або індустріалізації країн можуть не збігатися (тобто моменти

початку підйому різних країн характеризуються тимчасовими розривами).

Більше того, швидкість наближення до загальних темпів росту може бути

різна й для розвинених країн. Дані обставини визначають і темпи росту

окремих країн. По-друге, відповідно до так званого закону Фурасье

національні економіки традиційно підрозділяються на сектори: сільське

господарство, промисловість і послуги. Розподіл же робочої сили по

секторах залежить від стадії розвитку економіки. По-третє, відповідно до

закону стадій Хоффмана, що описує перехід від економіки споживчих благ

до економіки інвестиційних благ, залежно від стадії економічного розвитку,

країна проходить через період високого виробництва споживчих благ на

одиницю виробництва інвестиційних благ до періоду різкого скорочення

виробництва споживчих благ стосовно виробництва інвестиційних.

Наприклад, у країнах, що розвиваються, відношення « споживання-

інвестиції» є дуже високим (більша частина загального обсягу виробництва

призначена для споживання). Закон стадій Хоффмана справедливий і для

розвинених країн, у яких спостерігається протилежна ситуація.

Отже, на першій стадії розвитку в економіці домінують галузі, що

провадять споживчі товари, у той час як на другій стадії в ній

переважають галузі, що провадять інвестиційні блага. Якщо країна

перебуває на ранній стадії розвитку, то попит на товари окремих галузей,
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особливо виробляючі інвестиційні товари, не може бути вдоволений

вітчизняними виробниками. Дефіцит необхідних інвестиційних благ повинен

заповнювати імпорт. У міру того, як економіка стає більше развитой,

тобто переходить переважно до промислової стадії розвитку, зростають

можливості виробництва товарів усередині країни й заміни імпорту

зростаючим вітчизняним виробництвом. Якщо товари продовжують

імпортуватися на більше розвинених стадіях індустріалізації, це говорить

про те, що найважливішим фактором міжнародної торгівлі (у цьому

випадку імпорту) стають високі витрати виробництва усередині країни.

2. Торгівля через технологічний розрив може бути пояснена

недоліком інновацій усередині країни. Міжнародна торгівля виникає не

тільки тому, що країни проходять через різні стадії розвитку, але також і

через рівень розвитку технології. Технологічні розходження часто

виникають із існуючої серед постачальників конкуренції за інновації;

компанії намагаються придбати і застосовувати найменш дорогі способи

виробництва для того, щоб реалізувати переваги у витратах і збільшити

прибутки. У цьому випадку введення нових виробничих процесів дозволяє

компаніям одержувати більше високий прибуток. Однак процес поширення

нових технологій уможливлює копіювання винаходів і застосування їх у

виробництві усередині країни. У результаті процесу поширення і копіювання

число компаній, що пропонують нові продукти, збільшується. Зростає й

кількість компаній, продукція яких може бути затребувана на міжнародних

ринках. Отже, прибутки компаній знижуються. Вони можуть знову

підвищитися тільки за рахунок підвищення ефективності виробничого

процесу, тобто чергового впровадження у виробничий процес нових

винаходів або нових технологій.

У випадку існуючого певного попиту на продукти або технології, він

задовольняється за допомогою імпорту. Причина цього виду міжнародної

торгівлі може бути пояснена неприступністю технологій і товарів

протягом певного проміжку часу. Таким чином, якщо країни зіштовхуються
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з недостачею сучасних технологій, вони повинні купувати їх на світових

ринках. У той же самий час інші країни працюють над наступними

інноваціями. Тому для процесів розробки й впровадження інновацій

характерна певна циклічність.

Контрольні запитання:
1. Чому в результаті дії ефекту масштабу знижуються витрати

виробництва?

2. У чому розходження внутрішнього і зовнішнього ефекту масштабу?

3. Які основні риси торгівлі в умовах монополістичної конкуренції?

4. Як виміряється внутрішньогалузева торгівля ?

Назвіть основні види конкуренції

Лекція 6. МІЖНАРОДНЕ РОЗДІЛЕННЯ ФАКТОРІВ

ВИРОБНИЦТВА.

Фактори виробництва – це ресурси, які необхідно витратити, щоб

виробити товар. Такими факторами виробництва є праця і технологія

(людські ресурси), земля і капітал (майнові ресурси).

Праця – фізична і розумова діяльність людини, направлена на

досягнення корисного результату.

Технологія – наукові методи досягнення практичних цілей, включаючи

підприємницькі здібності.

Земля – все, що надала природа в розпорядження людини для його

виробничої діяльності (земля, корисні копалини, вода, повітря, ліси і т.п.).

Капітал – накопичений запас засобів у виробничій, грошовій і товарній

формах, необхідних для створення матеріальних благ.
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Кожний з факторів виробництва має ціну: ціною праці є заробітна

платня; технології – ліцензійний або патентний платіж; землі – земельна

рента; капіталу – банківський відсоток.

Ціна фактора виробництва відображає баланс попиту і пропозиції на

нього, як в рамках окремої держави, так і у взаємовідношенні держав одна з

однією.

Загальна схема міжнародної економіки виглядає таким чином: фірми

можуть продавати свою продукцію не тільки усередині країни, але і за

кордон, за що одержують оплату, в т.ч. і від іноземного покупця (імпортера).

В той же час, підприємець може найняти іноземних робітників, орендувати

землю за кордоном або взагалі побудувати підприємство там. І таким чином,

він оплачує іноземні фактори виробництва. З другого боку споживачі

(фізичні особи) мають вибір де купувати товар: усередині країни або за

кордоном, імпортуючи його і, природно, несучи витрати на імпорт. Але в той

же час вони можуть продати фактори виробництва, які належать їм, за

кордон: здати землю в оренду, влаштуватися працювати за рубежем або

допустити іноземні капіталовкладення в своє підприємство – і одержувати

від цього доходи. Ця схема справедлива практично для кожної держави миру,

наочно підтверджуючи, що сучасна економіка є по суті міжнародною і

грунтується на розділенні факторів виробництва.

Зосередження окремих факторів виробництва в різних країнах є

передумовою виробництва ними певних товарів, економічно ефективнішого,

ніж в інших країнах. Таким чином, земля, праця, капітал і технології є

однаково важливими факторами для виробництва будь-якого товару.

Всі базові теорії міжнародної торгівлі товарами і послугами, які

складають найважливішу частину міжнародної економіки, припускали, що

товари і послуги володіють міжнародною мобільністю, тобто можуть вільно

експортуватися і імпортуватися. В той же час передбачалося, що капітал,

праця, земля і технології – фактори виробництва, за допомогою яких вони

вироблені, володіють тільки внутрішньою, але не міжнародною мобільністю,
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тобто можуть вільно переміщатися між різними галузями, але не можуть

експортуватися і імпортуватися. У реальному житті, проте, фактори

виробництва володіють високою міжнародною мобільністю. Капітал активно

інвестується за рубіж, люди мігрують з країни в країну у пошуках вигіднішої

роботи, науково-технічні досягнення також експортуються і імпортуються .

Продукти, вироблені на основі природних ресурсів, в більшості випадків

приймають форму торгуємих товарів і також продаються та купуються на

світовому ринку.

У принципі міжнародний рух товарів і міжнародний рух факторів

виробництва можуть заміщати один одного. Так, капіталоїзбиточная країна

може експортувати капітал. Трудоїзбиточная країна може експортувати

трудомісткі товари або її громадяни можуть самі їхати за кордон і працювати

там. Тобто переміщення факторів може заміщати рух товарів. І, навпаки, при

немобільності факторів, переміщаються товари.

Міжнародний рух факторів виробництва підкоряється приблизно тим же

законам, що і міжнародна торгівля товарами: фактори виробництва

переміщаються в ті країни, де за них платять більше (вища процентна ставка,

більше зарплата, вищі ліцензійні платежі).

Залежність між мобільністю факторів виробництва і міжнародною

торгівлею виражається у використовуванні можливостей додаткового

залучення певного фактора з метою використовування зайвого фактора, що

приводить до зростання міжнародної торгівлі товарами. Якщо капітал

переміщається в країну, де існує дешева робоча сила (надлишок пропозиції

праці), то в результаті зростає попит на робочу силу. При мобільності

капіталу між країнами робітники можуть не іммігрувати.

Міжнародне переміщення факторів виробництва прирівняне до

міжнародної торгівлі, проте жорсткіше регулюється державою. Взаємозв'язок

між рухом товарів і факторів виробництва характеризується чотирма

аспектами:
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1. Залежність між рухом товарів і факторів виробництва, їх

взаїмозамещення у випадку, якщо причиною торгівлі є відмінність в

забезпеченості країн факторами виробництва.

2. Залежність між мобільністю факторів виробництва. Цей аспект

ми також вже розглянули. Результатом міжнародної мобільності факторів

виробництва, як правило, є більший приріст сукупного виробництва, ніж в

результаті торгівлі. Міжнародна мобільність факторів виробництва

приводить до вирівнювання цін товарів, вироблюваних за допомогою цих

факторів і до більшого економічного зростання, чим міжнародна торгівля

товарами.

3. Комплектарность взаємозв'язку між рухом товарів і факторами

виробництва підсилює перевага країн–лідерів світового бізнесу, що

виявляється в залученні додаткових факторів у виробництво тих товарів, в

виробництві яких досягнута перевага. Фактори виробництва переміщаються

в центри, в яких сконцентроване виробництво і, природно, торгівля

товарами. Т.ч. міжнародний рух факторів виробництва доповнює міжнародну

торгівлю товарами, якщо причиною міжнародної торгівлі є ефект масштабу

або технологічні особливості. (Ефект масштабу – розвиток виробництва, при

якому збільшення витрат факторів на одиницю приводить до збільшення

виробництва більше, ніж на одиницю). При цьому може спостерігатися так

званий ефект поляризації, який виявляється в організації агломерації, що

може супроводжуватися зменшенням виробництва на периферії. Ефект

поляризації виражає тенденцію, згідно якої зв'язок між рухом товарів і

факторів поляризує виробництво певних продуктів в світовому господарстві.

Головна відмінність між міжнародною торгівлею товарами і

міжнародним переміщенням факторів виробництва полягає в наступному:

1. При міжнародній торгівлі відбувається міжнародний рух

кінцевих продуктів, що є результатом продуктивного використовування

факторів виробництва, а в іншому випадку – міжнародний рух самих

факторів, за допомогою яких ці кінцеві продукти можуть бути вироблені.
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2. Міжнародний рух факторів виробництва звичайно є предметом

жорсткішого державного регулювання, ніж міжнародна торгівля товарами. У

більшості країн світу, в т.ч. і в розвинених західноєвропейських країнах,

продовжують існувати дуже серйозні обмеження на рух капіталу і міграцію

робочої сили.

3. Рух факторів виробництва, як наголошувалося раніше,

приводить до більшого зростання сукупного виробництва в торгуючих

країнах в порівнянні з міжнародною торгівлею і вирівнюванню цін товарів.

Міжнародний рух факторів виробництва замінює міжнародну торгівлю,

якщо її причиною є різниця в забезпеченості країн факторами виробництва.

В результаті руху факторів інтенсивність застосування одного з них,

наприклад, такого як людський капітал, веде до зміни і виробничої структури

(через зміну порівняльних переваг). Економіка реалізує нові конкурентні

переваги в нових галузях. Це означає, що економіка постійно знаходиться в

стані структурних зрушень, що пояснює динамічні зміни міжнародної

конкурентної позиції країн. Якщо порівняти процеси розвитку різних

економічних систем, то технічний прогрес слід розглядати як суспільне

благо, яке однаковою мірою знаходиться у розпорядженні всіх країн і може

перейматися абсолютно вільно. Структурні зміни відбуваються не тільки в

результаті недоліку або надлишку факторів, але і за рахунок зміни

технологічної оснащеності країн. Відносні технологічні відмінності

визначаються порівняльною перевагою (модель Рікардо), яка безперервно

змінюється в результаті економічного зростання країни. Це веде до

технологічно обумовленої безперервної зміни конкурентної позиції.

Основними мобільними факторами виробництва є праця і капітал.

Мобільність праці – це міграція робочої сили, тобто переселення

працездатного населення з одних країн в інші терміном більше, ніж на рік,

обумовлене економічними або іншими причинами.

Економічний ефект міграції робочої сили з Східноєвропейських країн в

країни Західної Європи можна продемонструвати на графіку (рис.6.1.):
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Рис.6.1. Економічний ефект міграції робочої сили

Прямі S1и S2 показують збільшення вартості об'єму виробництва залежно від

об'ємів використовування робочої сили відповідно в країні 1

(Західноєвропейська) і в країні 2 (Східноєвропейська). Пропозиція робочої

сили в країні 1 – ОТ, в країні 2 – О*Т*, рівень заробітної платні відповідно R

і R*. TR і TU (ℓ = TR; ℓ = UT).

В результаті міграції робочої сили з східноєвропейської країни (ТТ*) в

західноєвропейську встановлюється рівноважна заробітна платня Т*S ( у

країні 1 – знижується, в країні 2 – підвищується). Трикутник ГАРБЕРГЕРА

(SRU) – додатковий об'єм продукції, виготовлений працівниками країни 1 і

работникамі-імігрантамі країни 2. Причому работникі-імігранти з

східноєвропейської країни виготовляють продукцію об'ємом SVU. Чисте

зростання внутрішнього виробництва в Західноєвропейській країні – SVR.

Сукупний об'єм світового виробництва збільшується в результаті

ефективного використовування трудових ресурсів за рахунок перерозподілу

їх між країнами.

Переміщення фактору капіталу обумовлене різною величиною

процентних ставок і різною граничною продуктивністю капіталу в країнах.

Як правило, капітал переміщається в ту країну, де вищий рівень процентної

ставки і вища гранична продуктивність капіталу (за умови відсутності

обмежень).
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Ефективний розподіл такого фактору виробництва, як капітал, між

альтернативними цілями його використовування можна зобразити графічно

(рис.6.2.):

Рис.6.2. Ефективний розподіл капіталу

Якщо існує тільки дві країни, то ОО* – основний капітал миру, тобто OT

– кількість капіталу в западноєвропеськой країні з попитом на нього; Fk, О*Т

– забезпечення капіталом східноєвропейської країни з попитом Fk*.

У обох країнах реальний відсоток на капітал однаковий: RR*

rR=rR*= ST, тобто точка S відображає оптимальну алокацию

(пересування) основного капіталу в світі. Якщо, наприклад, rR = WV, rR*=

WU (rR<rR*), то в світі не існує оптимального розподілу капіталу, тоді

східноєвропейська країна експортуватиме TW капіталу в західноєвропейську.

Чинники, що впливають на алокацию (активне пересування) капіталу в

світі:

- величина процентної ставки;

- гранична продуктивність капіталу;

- рівень технічного прогресу;

- зміна об'ємів основного капіталу;

- зміна податків на капітал і пропозицію праці;

- зміна цін на імпортні енергоносії.

Переміщення факторів виробництва приводить:

- до вирівнювання заробітної платні (мобільність праці);
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- до вирівнювання граничної продуктивності капіталу (мобільність

капіталу).

В результаті міжнародного руху факторів виробництва, власники щодо

надмірних факторів виробництва виграють, власники щодо недостатніх

факторів виробництва – програють.

Взаємозв'язок між рухом капіталу і товарів виявляється і в

міжтимчасовому контексті. Суть міжтимчасової торгівлі полягає у тому, що

одна з країн збільшує споживання товарів в поточному періоді (одержує

кредити) і зменшує в майбутньому (віддає кредити). Інша країна, навпаки,

зменшує споживання товарів в поточному періоді (дає кредити) і збільшує їх

споживання в майбутньому (одержує раніше дані заєми). Графічно це

виглядає таким чином (рис.6.3.):

Рис. 6.3.Тимчасова торгівля.

Рух товарів і капіталу взаємозв'язаний, тобто потоки товарів стають

можливими завдяки руху капіталу. ТТ’ – трансформаційна крива, РР* –

точки виробництва, а С,С* – точки споживання західноєвропейської і

східноєвропейської країни в часі. У період О західноєвропейська країна

імпортує об'єм КС і має заборгованість, рівну КС (дефіцит торгового

балансу, але позитивне сальдо балансу руху капіталу). Навпаки, в періоді 1

західноєвропейська країна виробляє об'єм товару МР, експортує РК (за

рахунок спеціалізації), тобто існує рівність між відносною ціною в часі

(р1/ро), граничною нормою трансформації і граничною нормою заміщення,

які визначаються тангенсом кута α . Для східноєвропейської країни, навпаки:
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період О характеризується експортом, якому відповідає LP*, а період 1 –

імпортом, рівним LC*.

Таким чином, можна зробити наступні висновки:

1.Рух факторів виробництва приводить до більшого зростання сукупного

виробництва в торгуючих країнах в порівнянні з міжнародною торгівлею і

вирівнюванню цін товарів, вироблених за допомогою цих факторів.

Міжнародний рух факторів виробництва звичайно є об'єктом жорсткішого

державного регулювання, ніж міжнародна торгівля товарами. В результаті

міжнародного руху факторів виробництва, власники щодо надмірних

факторів виробництва виграють, власники щодо недостатніх факторів

виробництва програють.

Міжнародний рух факторів виробництва заміщає міжнародну торгівлю

товарами у випадку, якщо її причиною є відмінність в забезпеченості країн

факторами виробництва. Міжнародний рух факторів виробництва доповнює

міжнародну торгівлю товарами у випадку, якщо в основі торгівлі лежать

інші, ніж відмінності в забезпеченості факторами виробництва, причини.

Відповідно до правила Вальраса, баланс торгівлі товарами і послугами

повинен бути рівний балансу руху капіталу, але з протилежним знаком:

Im =  Ex + NA + NR

де: Im – імпорт

Ex – експорт

NA – чисті продажі активів (різниця вартості активів, продан-

них іноземцям і куплених у них)

NR – чисті платежі відсотків (різниця вартості відсотків на

вкладений капітал, одержаних з-за кордону і що виплатять

іноземцям).

Правило Вальраса – вартість імпорту країни рівна сумі вартості

експорту і чистих зарубіжних продажів активів і відсотків по них.

Продаж активів в будь-якій формі (право власності, цінні папери, золото

і ін.) означає приплив капіталу в країну. Платежі відсотків є платнею за
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користування капіталом, одержаним у минулому. Чим більше продаж активів

сьогодні, тим вище будуть платежі відсотків по привернутому капіталу в

майбутньому. Отже, чим вище чистий продаж активів (NA) сьогодні, тим

нижче розмір одержуваних чистих відсотків (NR) в майбутньому.

Між країнами переміщається державний і приватний, підприємницький

капітал (це засоби, що прямо або побічно вкладаються у виробництво з

метою отримання прибутку) і позиковий капітал (це засоби, що даються у

позику з метою отримання відсотка), довгостроковий, середньостроковий

капітал (вкладення капіталу терміном більш, ніж на один рік) і

короткостроковий (вкладення капіталу менш, ніж на один рік. Переважно це

позиковий капітал у формі торгових кредитів).

З практичної точки зору найважливішим є функціональний розподіл

капіталу на прямі, портфельні та інші інвестиції, серед яких основну роль

виконують міжнародні позики і банківські депозити.

Прямі зарубіжні інвестиції є придбанням тривалого інтересу резидентом

однієї країни (прямим інвестором) в фірмі-резиденті  іншої  країни

(підприємстві з прямими інвестиціями). Їх головною причиною є прагнення

розмістити капітал в тій країні і в тій галузі, де він приноситиме

максимальний прибуток і диверсифікуватиме ризик.

Міжнародний рух капіталу приводить до збільшення сукупного

світового виробництва за рахунок ефективнішого перерозподілу і

використовування факторів виробництва.

Переважна частина прямих зарубіжних інвестицій здійснюється між

розвиненими країнами у формі перехресного інвестування. Держава подає

підтримку прямим зарубіжним інвестиціям через надання державних

гарантій інвесторам, страхування, виключення подвійного оподаткування,

врегулювання інвестиційних суперечок по дипломатичних і

адміністративних каналах.
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Інвестиційна позиція країни визначається як співвідношення активів,

якими володіє країна за рубежем, і активів, якими володіють іноземці в даній

країні. У число активів включаються цінні папери і прямі інвестиції.

Господарська діяльність на міжнародному ринку здійснюється за

допомогою міжнародних корпорацій. Головною ознакою міжнародної

корпорації є здійснення нею прямих міжнародних інвестицій з країни

базування, в якій розташовується її основний підрозділ, в приймаючі країни,

в яких вона має дочірні, асоційовані компанії або філіали. Міжнародні

корпорації мають форму або транснаціональної корпорації (ТНК), головна

компанія якої належить капіталу однієї країни, а філіали розкидані по

багатьох країнах світу, або багатонаціональної корпорації (МНК), головна

компанія якої належить капіталу двох і більш країн.

Головна ідея неформальних правил міжнародного інвестування полягає

в забезпеченні максимальної свободи міжнародного переміщення капіталу і

лібералізації національних ринків капіталу. Торгівля між підрозділами ТНК

відбувається на основі відмінних від ринкових цін внутрішньокорпоративної

торгівлі – трансфертних цін, використовуваних для перекладу прибули і

скорочення податків.

Зарубіжні портфельні інвестиції є вкладеннями капіталу в іноземні цінні

папери, що не дають інвестору права реального контролю над об'єктом

інвестування. Ці папери можуть бути або акціонерними цінними паперами,

засвідчуючі майнове право їх власника, або борговими цінними паперами,

що засвідчують відносини позики.

Головна причина здійснення портфельних інвестицій – прагнення

розмістити капітал в тій країні і в таких цінних паперах, в яких він

приноситиме максимальний прибуток при допустимому рівні ризику. Більше

90% портфельних зарубіжних інвестицій здійснюються між розвиненими

країнами і ростуть темпами, що значно випереджають прямі інвестиції.

Міжнародне запозичення і кредитування передбачає видачу і отримання

засобів у позику на термін, що передбачає виплату відсотка за їх
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використовування. Основні інструменти міжнародного запозичення і

кредитування – торгові кредити, позики, валюта, депозити, інші активи і

пасиви.

До середини 90-х років приблизно 50% міжнародних кредитів складали

міжбанківські кредити, 30%  доводилося на міжурядові кредити, 20% - на

кредити інших організацій.

Контрольні запитання:

1. Чи може міжнародна торгівля і міжнародний рух факторів виробництва

заміщати друг друга?

2. Як пояснюється міждународний рух факторів виробництва: а) теорією

порівняльних переваг; б) теорією співвідношення факторів

виробництва?

3. Як співвідносяться торгівля товарами і рух капіталу по правилу

Вальраса?

4. Що таке інвестиційна позиція?

5. Доведіть ефективність мобільності в міжнародному масштабі основних

факторів виробництва – праці й капіталу.

6. У чому полягає концепція  міжтимчасової торгівлі.

Лекція 7. РЕАЛЬНІ ВІДНОСИНИ ОБМІНУ І ТОРГІВЕЛЬНА

РІВНОВАГА

Як відомо з моделі порівняльних переваг, будь-яка одночасна зміна цін

на товари 1 і 2 не призводить до зміни їх відносної ціни. Проте зміна ціни

тільки одного з товарів або непропорційна зміна цін на обидва товари

приводить до змін відносної ціни. А будь-яке зрушення у відносній ціні

товару в одній країні, в порівнянні до відносної ціни цього ж товару в іншій
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країні, є передумовою розвитку торгівлі між ними. Відмінності у відносних

цінах – основа торгівлі.

Відносні ціни можуть розрізнятися через відмінності або відносного

попиту на товар в кожній країні, або їх відносної пропозиції. Наприклад,

теорія специфічних факторів Хекшера-Оліна виходить з того, що попит на

товари в першій і в другій країні однаковий, розрізняється лише пропозиція.

Відмінності в пропозиції виникають з неоднакової забезпеченості країн

факторами виробництва.

Співвідношення цін на товари Р1/Р2 визначається як:

1

2

2

1

ME
ME

ME
UAN

ME
UAN



Приведена формула показує кількість одиниць товару 2, яку можна

отримати при обміні на певної кількість товару 1.

Умови торгівлі показують співвідношення взаємного попиту і взаємної

пропозиції на експорт і на імпорт кожної країни (Т0Т). Вони розраховуються

на базі співвідношення індексу експортних і імпортних цін кожної країни.

Якщо Т0Т =100, то це означає рівність цін експорту та імпорту.

Якщо Т0Т>100 при зростанні сукупної ціни експорту країни, в

порівнянні з сукупною ціною імпорту на одиницю товару, який

експортується, стає можливим одержати все більше імпортних товарів.

Якщо Т0Т<100 при зростанні сукупної ціни імпорту країни, в порівнянні

з сукупною ціною експорту на кожну одиницю товару, який експортується,

стає можливим придбати все менше імпортних товарів.

Умови торгівлі поділяються на: товарні (бартерні), прибуткові і

факторні.

Товарні або чисто бартерні умови торгівлі – це співвідношення

експортних і імпортних цін певного товару або індексу експортних і

імпортних цін в цілому.

Т0Т = Рex / Pim
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Прибуткові умови торгівлі – індекс, що показує можливість країни

імпортувати товари за рахунок виручки, одержаної від експорту в цілому:

Т0Т = (Pex / Pim) Qex ,

де Qex – обсяг експорту в цілому.

Факторні умови торгівлі – індекс, який пов'язує ціни з продуктивністю

одного або декількох факторів виробництва і показує, яку кількість імпорту

можна одержати за одиницю зростання продуктивності в експортних

секторах:

im

ex

im

ex

Q
Q

P
РТТ 0 ,

де: Qex – індекс продуктивності експортних галузей країни,

Qim – індекс продуктивності імпортних галузей.

Умови торгівлі можна зобразити графічно:

RS – пропозиція на експортний товар, RD – попит на імпортний товар,

Pex – індекс експортних цін, Рim – індекс імпортних цін, Qex – кількісний

обсяг експорту, Qim – кількісний обсяг імпорту, RS – відносна пропозиція

товарів на експорт, RD – відносний попит на імпортні товари.

Співвідношення цін може бути виражене через співвідношення

експортних і імпортних цін на певний товар або через співвідношення

індексу експортних і імпортних цін в цілому, коли визначають зовнішню

торгівлю всіма товарами.

A

RS
Pex/Pim

Умови
торгівлі

О

RD

Qex/Qim
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Умови торгівлі показують співвідношення взаємного попиту і взаємної

пропозиції на експорт та імпорт кожної країни. При збільшенні відносної

ціни експортних товарів відносний кількісний обсяг експорту збільшується

більше в порівнянні з кількісним обсягом імпорту (крива пропозиції – RS).

При збільшенні відносної ціни імпорту відносний попит на імпортні

товари зменшуватиметься (крива попиту на імпортні товари – RD ). У точці

А – відносний попит на імпортні товари рівний відносній пропозиції товарів

на експорт при певному значенні Pex/Pim і Qex/Qim.

Відносини обміну є консистентними, якщо країна 1 готова експортувати

такий обсяг, який країна 2 готова імпортувати. Умови консистентності можна

визначити через надмірний попит Е.

Надмірний попит – різниця між внутрішнім попитом на товар і

внутрішнім обсягом його виробництва.

Формула, за якою визначають надмірний попит:

Ei = Ci – Qi ,

де: Сi – внутрішній попит на товар,

Qi – внутрішній обсяг виробництва товару.

Якщо Еi >0, то країна імпортуватиме цей товар (власний попит набагато

більше внутрішнього обсягу виробництва).

Якщо Ei <0, то країна має нагоду експортувати цей товар (власний попит

є меншим, ніж обсяг внутрішнього обсягу виробництва).

Таким чином, рівновага на товарних ринках існує тоді, коли надмірний

попит в країні 1 (обсяг, запропонований для обміну) відповідає надмірному

попиту в країні 2, тобто : Ei + Ei
* = 0 , i= 1,2

Ця умова стосується рівноваги на обох товарних ринках, також і світової

ринкової рівноваги. Цю рівновагу можна визначити як:

Ei
W = Ei + Ei

* = 0

Обмеження бюджету вимагає, щоб вартість тих обсягів товару країни, на

які є попит (соціальний продукт використання) відповідала національному

доходу (соціальний продукт з точки зору виробництва).
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Обмеження бюджету визначаються як:

P1C1 + P2C2 = P1Q1 + P2Q2

або

P1 (C1 – Q1) = P2 (C2 – Q2) = P1E1 + P2E2 = 0

Вирівнювання платіжного балансу передбачає, що торговий баланс

вирівнюється, тобто:

 2211Im EPEPExZ UANUANн 

Крива обміну ОНІКІ-УАЗАВІ – це крива, яка відображає обсяг експорту

(імпорту) країни, залежно від рівня відносної ціни. Із збільшенням Р1/Р2

надмірний попит Е в країні 1 на товар 1 зменшується (збільшується обсяг

експорту) і навпаки, при зменшенні цінового співвідношення надмірний

попит збільшується (зменшуються об'сяги імпорту).

Закон ВАЛЬРАСА – якщо існує рівновага на світовому ринку одного

товару з погляду бюджетних обмежень, то повинна існувати рівновага на

світовому ринку і іншого товару.

РЕ1 + Е2 = 0

РЕ1
* + Е2

* = 0

Якщо на світовому ринку товару 1 діє рівновага: Е1 = -Е1
*, то Е2 = -Е2

*,

тобто ринок товару 2 знаходиться також в рівновазі. Крім того, бюджетні

обмеження передбачають, що торгові баланси також будуть врівноваженими.

Оскільки умови dE1/dР <0 і dE1
*/dP < 0 є достатніми для визначення

рівноваги на світовому ринку товару 1, то ці умови є також достатніми для

визначення загальної міжнародної рівноваги.

Стабільність на світовому товарному ринку передбачає, що при

незначному відхиленні від рівноважного співвідношення цін існує механізм

допущень, який «повертає» ціну в стан рівноваги.

Співвідношення цін росте (падає), коли світовий надмірний попит Ei
W

при заданій відносній ціні є позитивним (негативним), тобто :

0dP,0*
iEiEW

iE 
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Рівновага стабільна при умові:

0
*

1 
dP
dE

dP
dE

dP
dE i

W
i

Здібність до обміну товарами країни 1 і країни 2 показує крива обміну

МАРШАЛЛА-МІЛЯ.

Криві обміну – Е1 показують обсяг товару 1, який країна 1 експортує при

альтернативних співвідношеннях цін (Р1/P2). В умовах автаркії Р1/P2 = tgα

(кут, який утворює промінь α). Країна 1 експортуватиме товар 1, коли Р1/P2

зросте від tg α до tg α/ (за певну кількість товару 1 країна одержить більшу

кількість імпортного товару 2, ніж виробляти його в умовах автаркії). Країна

1 експортує обсяг товару 1 – OD, а імпортує обсяг товару 2 – OF. Крива

обміну (-Е2
*) показує обсяги товару 2, які країна 2 експортує. В умовах

автаркії цінове співвідношення Р1/P2 = tg β/. Країна 2 експортуватиме товар 2

при зниженні Р1/P2 до tg β. Враховуючи, що торгові умови для країни 2

визначаються як Р1/P2 = 1/P, то при збільшенні Р1/P2 і, відповідно при

зменшенні tg β, поліпшуються і умови обміну.

Для міжнародної торгівлі необхідно, щоб в умовах автаркії цінове

співвідношення країни 1 було нижчим, ніж автаркійнє співвідношення країни

2, тобто tg α < tg β .

-Е

α

D

F

Е2,-Е2
*

-Е1,Е1
*

О

α//

N

β/

Е2,-Е2
*

-Е1,Е1
*

О

β
-Е2

*

α/
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Умова МАРШАЛЛА-ЛЕРНЕРА – рівновага обміну є тоді стабільною,

коли сума абсолютних еластічностей вітчизняного попиту на імпорт і

іноземного попиту на вітчизняний експортний товар більше, ніж одиниця

1imex  .

Контрольні запитання:

1. Дайте визначення умов торгівлі. Які їх головні компоненти і види?

2. Як відносна ціна влияє на обсяг експорту країни?

3. З яких компонентів складається вплив зміни цін на попит на імпорт?

4. Сформулюйте умову стабільності на світовому ринку.

Лекція 8. МІЖНАРОДНА ТОРГІВЛЯ ЯК СПОСІБ

ПІДВИЩЕННЯ СВІТОВОГО І НАЦІОНАЛЬНОГО ДОБРОБУТУ

Предметом економіки добробуту є вивчення кращого способу

організації економічної діяльності, включаючи розподіл доходу і організацію

податкової системи. Залежно від критерію ефективності добробуту існують

різні теорії економіки добробуту:

Перша теорія економіки добробуту визначає ефективність сучасної

конкуренції в економіці, яку вперше сформулював Адам Сміт «ті, хто

зацікавлений у власних інтересах, ефективніше забезпечуватимє і добробут

суспільства».

Розподільна ефективність існує тоді, коли неможлива реорганізація

виробництва, яка поліпшує положення одного члена суспільства і при цьому

не зашкоджує іншому. Такий розподіл добробуту відбувається за критеріем

Парето.

Ефективність Парето – кожна зміна, внаслідок якої поліпшується

добробут хоча б одного індивідуума, причому положення будь-якого іншого
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члена суспільства не погіршується, призводить до збільшення добробуту в

цілому. Критерій Парето дає можливість оцінити вплив на добробут різних

варіантів як економічної політики в цілому, так і зовнішньоекономічної

окремо. Проте цей критерій не можна використовувати в ситуаціях, коли

конкретні економічні дії, поліпшуючі стан одних груп населення, приводять

до погіршення добробуту інших. «Вузькі місця» критерію Парето повною

мірою можна подолати використовуючи компенсаційний критерій.

Компенсаційний критерій – критерій, за допомогою якого

здійснюється розділення зисків від міжнародної торгівлі і створюється

механізм їх перерозподілу. Відповідно до компенсаційного критерію,

міжнародна торгівля реально збільшує світовий добробут, якщо завдяки

торгівлі виробництво зростає на стільки, що одержувачі економічного зиску

можуть компенсувати витрати тих, чиє положення погіршало, і при цьому

підвищити свій добробут.

Недоліком цього критерію вважають складність використання його на

практиці через те, що в реальному житті зиск від міжнародної торгівлі

перерозподіляють рідко.

Для оцінки збільшення добробуту в світі завдяки зовнішній торгівлі

використовують критерій ефективності по Купману. Критерій ефективності

Купмана – якщо не існує іншої алокації факторів виробництва, при якій по

даному об'сязі виробництва одного товару буде виготовлено більше іншого.

Алокация – ефективний розподіл фактора виробництва між альтернативними

цілями його використання.

Відповідно до критерію Купмана зростанню добробуту в світі, завдяки

зовнішній торгівлі, обумовлена максималізація виробництва товару 1 при

заданому виробництві товару 2. Максималізація виробництва товару 1 в світі

досягається тоді, коли граничні норми трансформації в обох країнах після

початку торгових відносин, відповідали одне одному: dQ1/dQ2 = dQ1
*/dQ2

*,

тобто при ефективному виробництві міжнародна торгівля призводить, згідно

критерію Купмана, до зростання добробуту в кожній окремій країні. В
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результаті росте рівень споживання в кожній країні. Якщо ця умова

дотримується, то відповідно до критерію Купмана, завдяки зовнішній

торгівлі збільшується добробут в світі.

Твердження. Зовнішня торгівля є умовою зростання світового

добробуту: крива трансформації світу в умовах міжнародної торгівлі лежить

поза точкою світового виробництва, яка не може бути досягнута без

зовнішньої торгівлі. Міжнародна торгівля відповідає умовам ефективності по

Купману. На графіку – це точка зіткнення кривих трансформації обох країн.

При ефективному виробництві міжнародна торгівля призводить, згідно

критерію Купмана, до зростання добробуту в кожній окремій країні. В

результаті збільшується рівень споживання в кожній країні.

В умовах автаркії рівень споживання в країні 1 – точка А, в країні 2 – А*.

Після початку торгових відносин рівень споживання виросте в країні 1 і

країні 2 – точка С.

Рівень добробуту – це функція від рівня споживання, яка визначається

як: W = f (C), де: W – рівень добробуту, С – рівень споживання.

Якщо на початку міжнародної торгівлі виконується умова:

0РP*
0Р  , то для зростання добробуту країні 1 необхідно

спеціалізуватися на виробництві товара1, країні 2 – на виробництві товара 2.

Р0 – співвідношення цін (P1/P2) в умовах автаркії в країні 1, Р0
* –

співвідношення цін (P1
* /P2

* ) в умовах автаркії в країні 2, P – співвідношення

цін на світовому ринку.

U*

Q1
*

О

P

C

Q1

T      U        Q2

Т

О

Q2
*

A*

A
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Країна 1 обмежує виробництво товару 2 і збільшує виробництво товару

1, тобто обсяг dQ2 < 0, dQ1 > 0. Умови торгівлі поліпшуються: d(P1/P2)> 0.

Якщо на початку міжнародної торгівлі виконується умова:

0РP*
0Р  , то для зростання добробуту країні 1 необхідно

спеціалізуватися на виробництві товару 2, а країні 2 – на виробництві товару

1. Країна 1 збільшує виробництво товару 2 і зменшує виробництво товару 1,

тобто dQ2 > 0, dQ1 < 0. Умови торгівлі поліпшуються при d(P1/P2) < 0.

Умова 0РP  показує те, що країна одержує зиск в добробуті. Перша

частина умови 0РP*
0Р  свідчить, що суб'єкти економіки мають

приватний інтерес до міжнародної торгівлі (через абсолютну цінову

перевагу). Умови для суспільного добробуту і приватної

зовнішньоекономічної діяльності таким чином перехрещуються. Якщо

приватний сектор економіки експортує і імпортує згідно критерію цінової

переваги, то він підвищує суспільний добробут країни.

Таким чином, dQ2 < 0 , перейшовши до міжнародної торгівлі, країна

обмежує виробництво товару 2: d (P1/P2) > 0. Умова отримання зиску від

добробуту для dQ2 < 0 :

1dQ
2dQP,01

2dQ
1dQP0dW 






















Якщо позначимо відношення цін при автаркії через P0, то добробут від

міжнародної торгівлі виникає, якщо P0<P, тобто співвідношення цін, яке

встановлюється після початку міжнародної торгівлі більше, ніж

співвідношення цін в умовах автаркії.

Якщо dQ2>0, тоді маємо: d(P1/P2) < 0 .

Достатньою умовою для отримання добробуту є

0Р
1dQ
2dQP,01

2dQ
1dQP 
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Якщо початкове співвідношення цін в умовах автаркії більше, ніж те, що

встановлюється після початку торгових відносин, тобто P0>P, то й добробут

підвищується у разі спеціалізації країни на виробництві товару 2. Це ще раз

підтверджує, що міжнародна торгівля приводить до зростання добробуту

країни, яка бере участь в ній.

Очевидно, зиск в добробуті від міжнародної торгівлі не виникає тоді,

коли співвідношення цін не змінюється після початку міжнародної торгівлі, в

цьому випадку dP = 0 та dQ2 = 0. Це відбувається тоді, коли обидві країни

мають в умовах автаркії ідентичне співвідношення цін, тобто

зовнішньоторговельні зв'язки не встановлюються. Чим сильніше змінюється

співвідношення цін, тим далі назовні, при заданому початковому положенні,

переміщується на кривій трансформації можливість економіки, тобто

прибуток від міжнародної торгівлі змінюється залежно від величини зміни

співвідношення цін.

Таким чином, міжнародна торгівля, враховуючи якість продукції,

забезпечує велику різноманітність продуктів і тим самим дає певному

споживачу більше можливостей вибору. Невелика країна, завдяки відкриттю

своїх кордонів, має шанс досягти більшого добробуту, ніж крупніша країна,

оскільки в граничному випадку співвідношення цін для більшої країни не

змінюється і дана країна не досягає ніякого прибутку від міжнародної

торгівлі.

Прибуток від міжнародної торгівлі, за заданих умовах попиту для

конкретної країни, тим більше, чим сильніша різниця між співвідношенням

цін P0 та P (у початковому положенні). Якщо співвідношення цін не

змінюється, то зиск добробуту рівний нулю.

Висновок щодо зиску в світовому добробуті, який грунтується на

критерії Купмана, не враховує, як цей зиск розподіляється між країнами. Не

вирішеним залишається питання відносно того, чи здатна країна, що виграла,

дати компенсацію країні, що «програла» в міжнародній торгівлі. Функція

добробуту не враховує також і рівень зайнятості в країнах. Хоча побудова
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концепції добробуту для однієї, окремо взятої країни, на існуванні тільки

одного фактору – праці (по теорії Рікардо) призводить до висновку: в

результаті виходу країни на світовий рівень торгівлі росте відносна ціна

праці, що виражається в збільшенні заробітної платні, а це, в свою чергу,

призводить до зростання добробуту всього суспільства.

Вислови про даний зиск для окремої країни базуються на соціальній

функції добробуту, проте вони не пояснюють як зиск в добробуті

розподіляється по групах країн, оскільки у використовуванні функції

добробут не бере до уваги розподіл доходів. Але з теореми Столпетера-

Самуельсона відомо, що після виникнення зовнішньоторговельних відносин,

розподіл доходів змінюється не на користь фактора, що використовується

вузько. Міжнародна торгівля приводить до зростання ціни фактора, який

інтенсивно використовується для виробництва товару, ціна якого

збільшується, і зниженню ціни фактора, що використовується інтенсивно для

виробництва товару, ціна якого падає.

Власники цього фактора мають в порівнянні з ситуацією автаркії

чутливий занепад доходу. Тут встає питання: чи виникають доходи від

міжнародної торгівлі в тому розумінні, що «той, хто програв» в

зовнішньоторговельних відносинах, міг би одержати яку-небудь

компенсацію. Це пояснює, що твердження про зростання добробуту від

міжнародної торгівлі залежить від використаного критерію добробуту.

Якщо допустити в Кейнсианській моделі неповну зайнятість, то для

визначення прибутку із збільшенням добробуту, аргументом функції

добробуту є рівень зайнятості. Тому визначається вплив зовнішньої торгівлі

на ситуацію зайнятості. В загальному розумінні, політика  «першого-

кращого» передбачає, що безробіття є стимулом для збільшення попиту на

робочу силу.

Динамічні вигоди для добробуту враховують зміни зиску від

міжнародної торгівлі за певний період часу. Істотнім є той рівень

досягнутого благополуччя від зовнішньоторговельних відносин, який
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виникає в довготривалому періоді: використання зростаючих доходів через

розширення ринків збуту та зниження монополії всередині країни через

конкуренцію ззовні.

Інші вигоди від міжнародної торгівлі для добробуту – це розширення

ринків збуту за рахунок використання переваг спеціалізації країн. Це може

бути пов'язано із значним економічним зростанням всередині країни і за її

межами.

Контрольні запитаня:

1. Сформулюйте основні положення теорії економіки добробуту.

2. Перелічите існуючі критерії за допомогою яких здійснюється

розділення зисків від міжнародної торгівлі.

3. Перелічите основні доводи на користь міжнародної торгівлі.

Лекція 9. ПРОТЕКЦІОНІЗМ І ЙОГО ВПЛИВ НА ВИРОБНИЦТВО І

ДОБРОБУТ

В умовах глобалізації економіки збільшується взаємозалежність

національних економік. В розвитку міжнародної економіки існує дві основні

тенденції – лібералізація і протекціонізм. Обидва мають переваги і недоліки,

проте лібералізація надає більше можливостей для розвитку національної

економіки за рахунок співпраці з іноземними партнерами і міжнародної

конкуренції. Негативним ефектом від вступу до світової торгівлі є небезпека

загрози національному виробнику. Для ефективної участі в світовій торгівлі

країна повинна чітко обгрунтувати свої відносні переваги і реалізовувати їх,

грунтуючись на механізмах регулювання, схвалених до використання

міжнародними організаціями в області торгівлі. Для захисту тих галузей
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економіки, які в умовах міжнародної торгівлі поступаються у відносній ціні,

держава використовує протекціоністські засоби.

Протекціонізм – це система обмежень міжнародних потоків товарів і

послуг, які вводить держава з метою захисту внутрішнього ринку від

іноземної конкуренції.

Форми протекціонізму:

- Селективний протекціонізм – направлений проти окремих країн або

окремих товарів;

- Галузевий протекціонізм – захищає окремі галузі;

- Колективний протекціонізм – проводиться об'єднаннями країн

проти інших держав, які в ці об'єднання не входять;

- Прихований – здійснюється методами внутрішньої економічної

політики.

Основні мотивації введення протекціонізму у зовнішньоекономічну

політику:

 Захист «старих галузей промисловості», які втратили свою

конкурентоспроможність, та виробництво субститутів імпорту. Це

здійснюється за допомогою субвенцій і мита.

 Захист всієї промисловості шляхом впровадження заходів для

всього народного господарства. Така ситуація складається при введенні

імпортного мита або девальвації національної валюти.

 Захист секторів, які знаходяться під «патронатом» держави,

рестрикціями кількісного характеру. Проведення відповідної фіскальної

політики, особливо в такій ситуації, коли збільшуються ставки на імпорт.

 Освіта і розвиток нових секторів. Такі процеси формують нові

цінові переваги, завдяки чому з'являються конкурентоздатні сегменти.

 Поліпшення умов виробництва у всіх секторах. Розвиток

інфраструктури і системи освіти при одночасно сприятливій податковій

системі.
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 Рішення соціальних проблем. Підтримка повної зайнятості, захист

певних професій.

 Захист безпеки держави. Виробництво в країні всієї необхідної

продукції.

Для регулювання міжнародної торгівлі держава використовує дві групи

інструментів: тарифні і нетарифні.

До нетарифних методів відносяться: кількісні, приховані та фінансові.

Кількісні методи: квоти, ліцензії, добровільне обмеження.

При цьому існують приховані кількісні методи: технологічні бар'єри,

екологічні норми, оформлення документів, маркіровка, упаковка товару.

Квота – обмеження експорту яких-небудь товарів, встановлення

максимальної кількості або вартості цього товару, що дозволяється до

ввезення або вивозу. Квоти можуть носити глобальний (розподілені по

географічних напрямах торгівлі) характер або бути прив'язаним до певних

країн, або груп країн.

Кількісні обмеження і початкові адміністративні заходи: імпортні квоти,

експортні обмеження, ліцензування, добровільне обмеження експорту та ін.–

є однією з категорій нетарифних обмежень. Вони створені спеціально для

здійснення регулювання зовнішньої торгівлі. Їх застосування опирається на

законодавчу і адміністративну базу. Розвинені країни використовують

нетарифні обмеження при імпорті сільськогосподарських товарів, чорних

металів, текстильних виробів. Країни, що розвиваються, інтенсивніше

застосовують нетарифні обмеження, що охоплює більше 40% імпорту

продовольства.

Положення ГАТТ/СОТ про кількісні обмеження в міжнародній торгівлі

вкрай суперечливі, містять взаємовиключні положення і не створюють чіткої

міжнародно-правової основи, яка регулює порядок застосування кількісних

обмежень. Основні правила – відмова від використовування кількісних

обмежень, але їх можна застосовувати для забезпечення рівноваги
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платіжного балансу. Головна вимога СОТ – недискримінаційне застосування

кількісних обмежень.

Існує 3 типи зобов'язань, обумовлених СОТ:

1) – загальне зобов'язання по найбільшому сприянню в застосуванні до

квот;

2) – конкретні правила застосування кількісних обмежень, направлених

на їх рівномірний розподіл;

3) – серія зобов'язань за їх повідомленням і проведенням консультацій

між зацікавленими країнами.

Тарифна квота – система ввезення певного товару, оподатковуваного

нижчими ставками митного тарифу. Ввезення зверху встановленої кількості

(квоти) обкладається вищим тарифом.

Кількісні обмеження (квоти) не повинні вести до зниження обсягів

імпорту нижче середньорічного значення за останні 3 роки, за які є

статистичні дані, якщо не буде доведено, що необхідне встановлювати інший

рівень для усунення можливого збитку.

Ліцензування – регулювання зовнішньоекономічної діяльності через

дозволи, видавані державними органами на експорт або імпорт товару у

встановлених кількостях за певний термін.

Види ліцензування:

Разова (індивідуальна) ліцензія – письмовий дозвіл строком до 1 року на

ввезення або вивіз, що видається владою конкретній фірмі на здійснення

однієї зовнішньоекономічної операції.

Генеральна – дозвіл на ввезення або вивіз того або іншого твару

протягом одного року без обмеження кількості операцій.

Глобальна – дозвіл ввезти або вивезти даний товар в будь-яку країну

миру за певний проміжок часу без обмеження кількості або вартості.

Автоматична – дозвіл, що видається негайно після отримання від

експортера або імпортера заявки, яка не може відхилюватися державним

органом.
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Ліцензування використовується багатьма країнами, що перш за все

розвиваються, для цілей державного регулювання імпорту. Розвинені країни

найчастіше використовують ліцензії як документ, що підтверджує право

імпортера на ввезення товару в рамках встановленої квоти.

Технічні бар'єри – це заходи технічної політики, що відносяться до

стандартів і стандартизації, систем упаковки і маркіровки товарів, заходи, що

діють відносно процесів, а також заходи перевірки відповідності стандартам,

нормам безпеки, правилам сертифікації. В рамках СОТ застосування цих

заходів регулюється угодою про технічні бар'єри в торгівлі.

Технічні бар'єри в торгівлі – санітарно-ветеринарні норми і стандарти, в

тих випадках коли вони заважають експорту або імпорту товарів або прямо

дискримінують іноземні товари; промислові стандарти і вимоги безпеки;

вимоги до упаковки і маркіровки товарів. Проте, вони не повинні створювати

перешкоди для міжнародної торгівлі.

Також у формі протекціоністських заходів може бути: створення

жорстких і діференційованих норм та вимог до сертифікації; довгий та

дорогий процес національної сертифікації.

Проте, основними інструментами регулювання є тарифні, засновані на

використанні митного тарифу. В основі організаційно–технічного принципу

побудови митних тарифів лежить класифікація товарів. Виділяючи який-

небудь товар або товарну групу, держава може впливати на його поставки.

Чим більш дробова структура митного тарифу, тим ефективніше його

використовування. СОТ рекомендує переводити товарні номенклатури на

уніфіковану систему кодування, включаючу більш 5000 позицій, та

можливість гнучкого розвитку і пристосування до потреб окремих країн. При

цьому об'єкт класифікації – товар, що обертається в міжнародній торгівлі.

Виділяючи товари в окремі товарні позиції, країни можуть гальмувати

ввезення цих товарів або навпаки, створювати пільги для окремих товарів

або країн.



96

Митний тариф будь-якої країни складається з конкретних ставок

митного збору, який використовується для цілей оподаткування товарів, що

ввозяться або вивозяться.

Митний збір – обов'язковий внесок, що стягується митними органами

при імпорті або експорті товару і є обов'язковою умовою імпорту або

експорту.

Митний збір виконує три основні функції:

 Фіскальну, яка відноситься і до імпортних, і до експортних мит,

оскільки вони є однією із статті прибуткової частини державного бюджету.

 Протекціоністську (захисну), яка відноситься до імпортних мит,

оскільки з їх допомогою держава захищає місцевих виробників від небажаної

іноземної конкуренції.

 Балансування, яка відноситься до експортних мит, встановлених з

метою запобігання небажаному експорту товарів, внутрішні ціни, якіх, з тих

або інших причин, нижчі світових.

Митні збіри класифікуються за способом стягування:

- специфічні – нараховуються у встановленому розмірі за одиницю

товару, що оподатковується (наприклад, 10 долл.США за 1 тонну). Вони, як

правило, фіксовані. Внутрішня ціна імпортного товару (Pd) після обкладення

специфічним митом складає:

Pd = Pim + Ts,

де: Pim – митна вартість товару,

Ts – ставка специфічного мита;

- адвалорні – нараховуються у відсотках до митної вартості товарів,

що оподатковуються (наприклад, 20% від митної вартості). Внутрішня ціна

імпортного товару (Pd) після обкладення адвалорним митом складає:

Pd = Pim* ( 1  + Tav),

де: Tav – ставка адвалорного мита.

Аналіз впливу специфічного мита на товарні потоки і ціни

представлений на графічній моделі:
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В умовах автаркії Ра – рівноважна ціна товару в країні 1. Nd – крива

попиту, Аs – крива пропозиції. Відрізок XY – обсяг товару, який імпортує

країна 1. Nd* – крива попиту, Аs* – крива пропозиції країни 2, яка експортує

обсяг X/. та Y/. товару 2 і платить мито у розмірі А/ B/.

В умовах вільної торгівлі рівноважна світова ціна – Р. Розмір мита, яке

одержує країна 1 з імпорту товару 2 – відрізок АВ. Релевантний надмірний

попит країни 1 на світовому ринку після введення мита зменшується

(зміщується вниз на відрізок АВ – пунктирна крива).

Рівноважна ціна (після отримання мита) на світовому ринку – Р/.,в країні

2 – P//. P < P//. < Pa. Обсяг торгівлі на світовому ринку ZР/ ( ZP/ = X/Y/ = XY ).

Вітчизняна ціна після введення мита (P//) знаходиться між ціною

світового ринку в умовах вільної торгівлі (Р) і автаркийной ціною (Ра). Через

введення мита ціна в країні 1 виросла в порівнянні з ситуацією вільної

торгівлі з Р до Р//.

Введення імпортного мита впливає на добробут споживачів, дохід

держави і рівень виробництва в країні. До введення мита:

2Р W*
2Р 

Ο Ο Q2
* Ο

As*

Nd*

As

Nd

Q2

As 2Р

Nd

Ра

X Y
X/ Y/

A/

B/

Q2
*

A

B

Z
P/

P//
P
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де:     Ро – рівноважна ціна в країні 1

Р – рівноважна ціна на світовому ринку

після введення мита країною 1 (величина мита NM)

P/ (P/ > P) – рівноважна ціна імпортного товару в країні 1

Втрата доходу споживачів – u + а + z + c, частину з якого одержать

підприємства (u) і держава (z), чисті втрати – трикутник а та c.

Відбувається зростання вітчизняного виробництва. Для виробництва

товаров-субстітутов імпорту привертають більше факторів, які витягують з

інших галузей економіки.

Доходи виробника. Через введення мита країною 1, виробники

одержують дохід в результаті зростання вітчизняного виробництва

(чотирикутник u ).

Митні надходження. Держава одержує митний збір в розмірі

(чотирикутник z )

Дохід споживачів. Споживачі втрачають свій дохід внаслідок

підвищення ціни на імпортний товар. Обсяг споживання знижується.

Перерозподіл. Кількісне мито є причиною перерозподілу доходів від

споживачів (домашніх господарств) на підприємства і державу. Частину

втраченого доходу споживача одержують підприємства як додатковий дохід

виробництва (u), іншу частину доходу споживача одержує держава у формі

митних надходжень (z). Таким чином, мито приводить до перерозподілу

доходу не на користь споживача.

Чисті втрати. Загальні втрати доходу споживача повністю не

переходять в прибуток інших секторів економіки. Трикутники а та з

показують ті втрати доходу споживачів, які не доходять не до держави, не до

виробників (чисті втрати).

Компенсаційне мито – особливе мито яке встановлюється з тим, щоб

нейтралізувати дію субсидії або пільги. Може встановлюватися прямо або
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побічно відносно екпорту або виробництва товару. Розмір компенсаційного

мита не перевищує розміру субсидій і визначається виходячи з:

1). матеріального збитку, понесеного в результаті використовування

субсидій,

2). розслідування: розміру субсидування, масштабу збитку,

консультації сторін для компромісного вирішення,

Субсидія – фінансова дія з боку уряду, галузі виробництва або

підприємства, до складу якої входять пільги для цього підприємства, які

дають йому відому конкурентну перевагу.

Субсидії, сприяючі експорту або заміщенню імпорту національними

товарами, – експортні субсидії або імпортозамінюючі субсидії.

Заборона або обмеження субсидії, яка надає несприятливу дію на

торгівлю, дає конкурентну перевагу експортеру або національним

виробникам.

Субсидування внутрішнього виробництва в особливій формі (дотації,

пільги, пільгові тарифи) може звести нанівець зиски, які екпортер міг би

одержати від зниження імпортних мит.

Заборонні субсидії – надання їх пов’язано з експортом продукції або

використанням вітчизняних товарів замість імпортних (спрощена і

прискорена процедура компенсаційних заходів).

Дозволяючі субсидії – фінансування НІОКР, фінансування

регіонального розвитку, адаптація підприємства до різних вимог.

Специфічні субсидії – надаються окремим підприємствам або групам

підприємств, або окремим галузям.

Компенсаційні заходи застосовуються у міжнародній торгівлі, якщо

виникає ситуація, коли товари однієї країни поступають в іншу за ціною

менше світової, тобто за демпінговою ціною. Як правило, в демпінгу

обвинувачується товар (не важливо хто поставив).
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Демпінг – ціна нижче за порівнянну ціну на аналогічний товар, при

звичному перебігу торгівлі, коли товар призначений для споживання в

експортуючій країні.

Процедура встановлення демпінгу, розслідування збитку (визначення

збитку національному виробнику), правила розрахунку розміру

антидемпінгового мита визначаються положеннями Уругвайського раунду

Світової організації торговлі.

Антидемпінгові мита – додаткові мита, стягувані з імпортних товарів,

відносно яких встановлено, що вони продані на експорт за ціною нижчою за

їх нормальну ціну на внутрішньому ринку країни експортера і заподіює

матеріальний збиток країні-імпортеру.

Ставка антидемпінгового мита у кожному випадку індивідуальна. Як

правило, це різниця між нормальною ціною і демпінговою ціною, щоб

нейтралізувати демпінгову операцію.

Імпортні мита – державний грошовий збір з товарів, що ввозяться із-за

кордону, під контролем митного відомства. При використовуванні мита

вітчизняна ціна імпортного товару підіймається вище за світову ціну.

Загальні функції імпортних мит:

1. Цінового бар'єру – вартісний бар'єр на ціну імпортного товару;

2. Протекционісткого бар'єру – захист внутрішнього ринку;

3. Інструменту торгової боротьби на зовнішньому ринку;

4. Фіскальна – надходження до бюджету (до 8%).

Отже, застосування захисних заходів обумовлене необхідністю захисту

національної економіки і виробника в умовах посилення взаємозалежності

національних економік.

Угоди про захисні заходи СОТ опираються на статтю 19 ГАТТ. Коли

товар поставляється в таких кількостях і на таких умовах, що це може

зашкодити або завдати серйозного збитку національному виробнику. Вони

носять тимчасовий характер (близько 4 років). Угода вимагає застосування
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захисних заходів на підставі режиму найбільшого сприяння (по відношенню

до країн або виробників) тільки за рішенням ради СОТ.

Захисні заходи – відповідь на тарифні і нетарифні обмеження. Країна,

що включає в своє законодавство або в міжнародний договір захисну

обмовку, дістає можливість, не порушуючи угоди і не відмовляючись від

своїх зобов'язань, відмінити раніше надану тарифну поступку або ввести

додаткові обмеження ввезення, як тимчасову, надзвичайну міру в тому

випадку, якщо імпорт іноземного товару зростає в такому ступені, що буде

нанесений серйозний збиток національному виробництву. Серйозний збиток

– істотне загальне погіршення національної промисловості, глибше ніж

матеріальний збиток.

Генеральна угода за тарифами і торгівлею (ГАТТ), попередник СОТ, –

це багатобічна угода, що містить принципи, правові норми і правила, якими

керуються у взаємних торгових відносинах країни, що беруть участь в ньому.

Вона була підписана в Женеві 30 жовтня 1947 р. і набула чинності з 1 січня

1948 р. для 23 країн, що підписали її. Міжнародна установа (що також

називалася ГАТТ), що склалася на основі цієї Угоди, більше 40 років

виконувала функції міжнародної організації з питань торгівлі і була

центральним міжнародним органом, в рамках якого країни-члени

здійснювали контроль за виконанням цієї Угоди, вели багатобічні торгові

переговори, розглядали спірні питання, обговорювали найважливіші

проблеми світової торгівлі і ухвалювали рішення, що стосуються правових

основ міжнародних торгових відносин.

Важлива особливість, закладена в «конструкцію» ГАТТ, – це

можливість його вдосконалення, розвитку правових норм Угоди і його

організаційних форм відповідно до умов зовнішньоекономічних зв'язків, що

змінюються. У цьому полягає одна з причин життєстійкості даної Угоди,

пояснююча, чому ГАТТ цілком (але в переглянутому вигляді)

інкорпорований в механізм створеної на його основі Світової організації

торговлі (СОТ).
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Основна мета СОТ – сприяння розвитку і лібералізації міжнародних

торгових відносин шляхом: ліквідації митних обмежень; усунення всіх форм

дискримінації в міжнародній торгівлі з метою підвищення рівня життя,

забезпечення повної зайнятості; підвищення реальних доходів і попиту,

ефективнішого використання сировини, зростання виробництва і торгового

обміну.

Діяльність СОТ грунтується на наступних принципах: здійснення

торгівлі без дискримінації на основі режиму найбільшого сприяння; захист

вітчизняних виробників шляхом встановлення митного збору з поступовою

відмовою від нетарифних засобів регулювання; скорочення ставок митного

тарифу в результаті багатобічних переговорів і виключення можливості їх

неузгодження з партнерами щодо підвищення надалі; надання консультацій

країнам-учасницям з метою врегулювання проблем торгівлі; розвиток

міжнародної торгівлі на основі справедливої конкуренції; надання пільгового

режиму для країн, що розвиваються; висновок регіональних торгових угод;

встановлення особливих норм регулювання міжнародної торгівлі для

текстиля і одягу.

Важливе місце в організаційній структурі ГАТТ/СОТ зайняли

періодично проходячі під його егідою переговорні конференції, направлені

на вироблення угод по зниженню тарифних і нетарифних бар'єрів в торгівлі.

За час існування ГАТТ ці переговорні конференції зайняли в цілому 25 років,

і до 1994 р. пройшло вісім так званих торгових раундів.

Правовою основою СОТ, що почала діяти з 1 січня 1995 р., є ГАТТ в

редакції 1994 р. (тому нову організацію часто називають СОТ/ГАТТ), а також

Генеральна угода по торгівлі послугами (ГАТС); Угода по торгових аспектах

прав інтелектуальної власності (ТРІПС). Сюди ж входять декілька десятків

угод, домовленостей, рішень, протоколів і декларацій, що мають однакову

силу для країн-членів. Деякі документи СОТ уточнюють і доповнюють статті

ГАТТ, що зберегли своє очолююче положення серед всіх документів СОТ.

Переважне число цих документів є обов'язковим для країн – членів СОТ і
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лише чотири угоди обов'язкові для країн, що проявили зацікавленість брати в

них участь. Місцеперебування СОТ – Женева (Швейцарія). Нині в неї

входять близько 130 держав; ще понад 30 країни, включаючи Росію і Китай,

мають статус спостерігача і ведуть переговори про приєднання.

Головна мета СОТ сьогодні полягає в подальшій лібералізації торгівлі

товарами і послугами за допомогою вдосконалення торгових правил.

Найважливіша задача в галузі регулювання пов'язаних із зовнішньою

торгівлею інвестицій – розробка багатобічних правил, подібних існуючим

багатобічним правилам в зовнішній торгівлі (в рамках Угоди по торгових

аспектах інвестиційних заходів – ТРІМС).

Найвищим органом СОТ є Конференція міністрів, що складається з

представників держав-членів. Вона скликається на сесії не менше одного-

двох разів на рік. За виконання поточної роботи відповідає Генеральна рада,

скликана в міру необхідності, звичайно 8–10 разів на рік. Віна також

проводить засідання: Комісії по врегулюванню суперечок (розглядання

процедур врегулювання спірних питань) та Комісії з контролю за торговою

політикою (регулярний контроль торгової політики членів СОТ). Чотири

угоди СОТ, обов'язкові тільки для зацікавлених країн (про торгівлю

цивільною авіатехнікою, про урядові закупівлі по молочних продуктах і

яловичині), привели до створення особливих органів управління, підзвітних

Генеральній раді.

Генеральна рада делегує свої функції трьом основним органам: Раді з

торгівлі товарами, Раді з торгівлі послугами і Раді з торгових аспектів прав

на інтелектуальну власність.

Рада з торгівлі товарами веде спостереження за застосуванням і дією

угод, що стосуються торгівлі товарами. У цьому йому допомагає ряд

комітетів і інших органів, що займаються питаннями доступу на товарні

ринки, заходами по санітарії і фітосанітарії, проблемами, пов'язаними з

торговими аспектами інвестицій, питаннями субсидій і компенсацій, оцінки
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митного збору, технічних бар'єрів в торгівлі, антидемпінгової практики,

ліцензування імпорту, моніторингу торгівлі текстилем.

Рада з торгівлі послугами зосереджує зусилля на питаннях

телекомунікаційних засобів, пересування фізичних осіб, послуг з морських

перевезень. З ними тісно взаємодіє Комітет з торгівлі фінансовими

послугами і Робоча група з професійних послуг, а також Рада з торгових

аспектів прав на інтелектуальну власність, які займаються питаннями, що

стосуються відповідних угод, укладених в рамках СОТ.

Першими з республік колишнього СРСР вступили у СОТ Латвія і

Киргизія (у 1998 р.).

Особливо необхідно зупинитися на головних проблемах техніки

тарифних переговорів в рамках ГАТТ, а зараз СОТ.

У практиці тарифних переговорів в рамках СОТ фігурує термін "тарифні

поступки". Під поступками мається на увазі два головні методи. Перший – це

зниження ставок мит, другий – це зобов'язання не підвищувати мита

(скріплення мит). Причому скріплення мит вважається не менш важливим

зобов'язанням, ніж їх зниження. Країна, вступаючи в тарифні переговори,

вносить свої пропозиції у вигляді переліку товарних позицій і ставок мит,

рівня їх зниження або зобов'язань по скріпленню.

Рівні тарифних ставок, узгоджені в ході переговорів, або запропоновані

країнам іншими шляхами, перераховуються в переліках (списках) тарифних

поступок. Кожна країна-член СОТ, має свої національні переліки поступок і

зобов'язується не вводити тарифні ставки і інші збори вищі за рівень,

вказаний в переліках. Ставки мит, вказані у переліках, що одержали назву

"зв'язані" (консолідовані) ставки. Країна-член СОТ може дістати можливість

підняти зв'язану ставку мита. Для цього вона повинна знов вступити в

переговори з іншими країнами, з якими ця ставка була узгоджена, а також

вступити в переговори з головними країнами-постачальниками товару,

ставка мита на який повинна бути змінена. Передбачається, що в таких

переговорах країна, що шукає можливості підняти ставку мита, повинна
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запропонувати рівноцінну тарифну поступку по іншому товару. Це

відповідає основному принципу, на базі якого країни-учасники ведуть

тарифні переговори – принципу взаємних поступок і взаємного зиску. Це

означає, що будь-яка країна, прагнучи знайти доступ своїх товарів на ринки

інших країн і що добивається зниження їх тарифних ставок повинна бути

готова зробити тарифні поступки на взаємній основі в тих областях, в яких

інші країни їх добиваються.

Переліки тарифних поступок містять ставки митного збору на окремі

товари, що існували до початку тарифних переговорів, нові ставки мит і

ставки мит, які країна згодилася зв'язати в ході переговорів. При цьому існує

декілька можливих шляхів зробити це:

• зв'язати діючий рівень мита (наприклад, 10%) або нульовий рівень;

• понизити діючий рівень мита і зв'язати новою рівень;

• встановити так званий лімітний рівень зв'язаних мит, який за нижче

існуючий, але вище за рівень пониженого в ході переговорів. Наприклад,

початковий рівень – 10%, понижений – 6%, а лімітний (зв'язаний) – 8%. Це

означає, що країна може маневрувати величиною ставки мит до 8%, не

порушуючи своїх зобов'язань по тарифному протоколу. Скріплення мит

набуло велике поширення в тарифних протоколах, підписаних багатьма

країнами у результаті переговорів з тарифних питань Уругвайського раунду.

Зв'язаними можуть стати і нульові ставки мит. У результаті Уругвайського

раунду, частка зв'язаних ставок збільшується в розвинених країнах з 78% до

99% всіх товарних позицій, в державах, що розвиваються, з 21% до 73% і в

країнах з перехідною економікою з 73% до 98%.

Контрольні запитання:

1. Які форми державного регулювання міжнародної торгівлі вам відомі?

2. У чому різниця політики свободи  торгівлі і протекціонізму?

3. Тарифне та нетарифне регулювання зовнішньоекономічної діяльності.

4. Що таке митний тариф?
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5. Як класифікуються митні тарифів?

6. Що таке тарифна квота?

7. Які субсидії використовуються в зовнішньоекономічної діяльності ?

8. Які аргументи використовуються прихильниками і противниками

тарифів?

Лекція 10. ЕКОНОМІКО-МАТЕМАТИЧНІ І ОРГАНІЗАЦІЙНІ

МОДЕЛІ МИТНОЇ ПОЛІТИКИ

Якщо відмовитися від допущення про малу країну, то мито на імпорт

впливає і на відносну ціну, і на мінове співвідношення, тобто в результаті

обкладення митним збором товару 2 в країні 1 відбувається зміна ціни

усередині країни і на світовому ринку. На світовому ринку, через введення

мита відбувається спад попиту на цей товар, його ціна знижується, а відносна

ціна росте.

Відносна ціна – ціна одного товару, виражена через вартість іншого

товару, яку розраховують як співвідношення двох номінальних цін.

В порівнянні з відносною ціною в умовах вільної торгівлі, для відносної

ціни P після отримання мита, одержуємо: PP  . Проте, в країні 1, через

митну політику відбувається подорожчання товару 2, відносна ціна

P~ знижується. Відносна ціна країни 1 менше, ніж ціна на світовому ринку,

тобто PP~  . P – відносна ціна в умовах вільної торгівлі, P – відносна

ціна в світі після обкладення товару митом, P~ – відносна ціна в країні 1

після обкладення товару митом. Світова ціна в умовах вільної торгівлі

знаходиться в межах: P~PP  .
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До введення мита рівновага існувала в точці S – перетинання кривої

обміну Т країни 1 і кривою обміну країни 2 – Т*. Крива байдужості – ho.

Після введення мита поліпшується мінове співвідношення країни 1, тобто за

менший обсяг експорту одержують більше імпорту (рівноважна точка – S/,

крива байдужості – h1 ).

Взаємозв'язок між митною політикою, співвідношенням цін і

добробутом визначається як:

W = W(-E1,E2),

де: W – рівень добробуту в умовах торгівлі (крива байдужості),

Е1 – обсяг експорту,

Е2 – обсяг імпорту.

Комбінація об'сягів експорту і імпорту залежить від співвідношення цін

P1/P2. Ставка мита визначається як:
P~

P~Pt 
 або на графіку t = ВО/ОС, де

ОВ – митний збір в одиницях товару 1.

Оптимальне мито – ставка митного тарифу, коли виграш країн

максималізіруєтся.

Крива байдужості (індеферентності) – графічна ілюстрація всіх

можливих ринкових корзин, які дають однаковий рівень задоволення.
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Крива ефективності – крива, кожна точка якої відображає максимальні

обсяги виробництва двох товарів при ефективному використовуванні

факторів виробництва.

Оптимізація митного тарифу в ситуації монополії. Ситуація

монопольної влади (країни імпортера) може виникнути, коли велика країна з

ринком значної місткості є крупним імпортером і країни-експортери

потрапляють в залежність від кон`юнктури на її внутрішньому ринку. В

цьому випадку велика країна стає монопольним покупцем і введення митного

тарифу на імпорт може дати їй чистий дохід.

Оптимальна ставка митного тарифу передбачає максималізацію зиску

країни. Розглянемо це на прикладі світової торгівлі цукром (рис.10.1).

Внутрішній ринок в країні 1 імпортера: Nd – крива попиту на цукор, As –

крива внутрішньої пропозиції. Ринок імпортного цукру: Ndim – крива попиту

в країні 1 на імпортний цукор, Asex – крива пропозиції цукру з країн-

експортерів.

Хай в умовах вільної торгівлі світова ціна на цукор дорівнює Pf. При цій

ціні вітчизняні виробники не можуть задовольнити весь попит на цукор в

країні 1, обсяг імпорту складає: (Qd – Qs).

Рис. 10.1.Ставка мита і добробут

Припустимо, що країна 1 починає стягувати митний збір Т з кожної

тонни імпортного цукру. Це призводить до зростання внутрішньої ціни на

цукор, розширення вітчизняного виробництва цукру і спаду попиту на

імпортний цукор. Зарубіжні виробники будуть вимушені зменшити обсяги
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виробництва, але одночасно знизиться і рівень їх граничних витрат, що дасть

можливість зменшити ціни реалізації (тобто рівень світової ціни) і, взявши

частково на себе тягар тарифу, не допустити значного зменшення обсягу

продажів.

Таким чином, в результаті введення митного тарифу, внутрішня ціна на

цукор в країні 1 не збільшується на всю величину тарифу, а дорівнює новій

світовій ціні, яка знизиться, плюс тариф: Pd = Pw+T. Вітчизняне виробництво

цукру виросте з Qs до Qs/, споживачі цукру зменшать його закупівлі з Qd до

Qd’, а імпорт зменшиться до ( Qd/ – Qs/).

Хто ж в цьому випадку виграв, а хто програв?

Оскільки внутрішня ціна на цукор все-таки набагато підвищилася,

споживачі зазнають збитки в розмірі: а + b + с + d.

Вітчизняні виробники, навпаки, одержали додатковий виграш (площа а).

Держава збільшила прибуткову частину свого бюджету на величину митних

зборів, які складають величину тарифу, помножену на фізичний обсяг

імпорту. Тут необхідно звернути увагу, що величина тарифу більше, ніж

приріст внутрішньої ціни, тому дохід держави складає чотирикутник: с + f.

Витрати споживачів, що не компенсуються – b та d.

Оцінюючи загальний ефект від введення тарифу для країни в цілому, ми

бачимо, що він може бути позитивним, якщо f>b+d і негативним, при f<b+d.

Зиск країни від митного тарифу (чотирикутник f) буде тим більшим, чим

менше розміри зменшення обсягу імпорту і більше частина тарифу, оплату

якого можна перекласти на закордонного постачальника, тобто чим менше

еластичність запропонованого імпортного товару.

Ставка мита, яка максималізує добробут, призводить до того, що

гранична норма заміщення країни 1 (крива торгової байдужості) і гранична

норма готовності країни-імпортера до обміну (крива обміну закордону,

країни 2) відповідають одна одній.
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Якщо говорити про вигідність вільної торгівлі однієї країни, коли друга

країна дотримується політики протекціонізму і вводить митний збір, то

торгівля вигідна і в цих умовах, хоча прибуток від торгівлі зменшується.

Згідно теорії оптимального мита національний добробут змінюється

залежно від величини мита. При нульовому миті на добробут країни, який

виражен суспільним продуктом або в одиницях корисності, впливає

прибуток від вільної торгівлі (точка F). Велика країна може збільшити свій

добробут, коли збільшує ставку мита. ОС – це оптимальне мито з

відповідним високим рівнем добробуту ОВ. Якщо починаючи від точки С,

ставка мита і далі збільшуватиметься, то зменшиться прибуток від торгівлі, а

разом з ними і національний добробут.

Біля точки D ставка мита зростає настільки, що зовнішня торгівля не

вигідна і встановлюється автаркія. В умовах автаркії рівень добробуту в

країні нижчий, ніж при вільній торгівлі (рис.10.2).

Рис.10.2 Залежність добробуту країни від ставки мита

Розглянемо, як впливають на розвиток міжнародної торгівлі нетарифні

торгові бар'єри

До нетарифних методів відносять кількісне обмеження – квоти.

F

Ставка митаО                   С D

Добробут
країни

B
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Введення кількісних торгових обмежень проаналізоване на графічній

моделі (рис.10.3):

Рис.10.3 Влияние кількісних торгових обмежень.

де: EA, NN - криві пропозиції і попиту країни 1,

MM – крива пропозиції країни 2, вона еластична, тобто при зміні

умов торгівлі пропозиція змінюється також. Цю криву ще

називають релевантною кривою пропозиції – крива пропозиції

іноземних товарів на национальном ринку.

Якщо в країні 1 встановлюють імпортну квоту EG, то релевантною для

країни 1 кривою пропозиції країни 2 буде крива GA/. Рівноважна ціна в

умовах автаркії – P//, в умовах вільної торгівлі – Р, після отримання мита – Р/.

Після введення мита ціна імпортного товару 2 в країні 1 нижче, ніж в умовах

автаркії, але вище в порівнянні з умовами вільної торгівлі. Виконується

нерівність: РPР  .

Вітчизняні споживачі втрачають дохід в розмірі: u + a+ z+ y+ с.

Вітчизняні виробники одержують дохід – чотирикутник u.

Втрачений дохід споживача, який ніхто не одержує (чисті втрати) –

трикутники а і с.

Дохід z + у можуть одержати різні країни:

- країна 1, коли імпортна квота дістається їй безкоштовно або вона

продає на аукціоні ліцензії на імпорт;

P//

P/

u    a        Z      y  c
E               G           P     N

P2

N

M

O
Q2

N

M

A/AN
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- країна 2, у випадку, якщо заключаються угоди про добровільне

«самообмеження». При цьому дохід одержують закордонні виробники.

Коли країна 2 (закордон) реагує на підвищення імпортного мита з боку

країни 1 аналогічною митною політикою. виникає ситуація, яка носить назву

“війна мит” Некооперативна поведінка обох торгових партнерів гальмує

торгівлю, «лінза», перевага від торгівлі, стає менше і обидві країни

знаходяться в програші.

На рисунку 10.4. зображені криві надмірного попиту (обміну) країни 2

(закордон) і країни 1. В умовах вільної торгівлі рівновага перебуває в точці

S, якщо ж країна 1 збільшить митну ставку, то рівновага переміститься в

точку S/, але і країна 2 у відповідь також може збільшити ставки мита, тоді

рівновага обміну буде в точці S//.

Рис.10.4 Криві надмірного попиту двох країн

Таким чином, збільшення ставки мита в обох країнах призводить до

зниження переваги від зовнішньої торгівлі і до збільшення втрат в країні 1 і

країні 2.

S///

S//

S

S/

Е2,-Е2
*

Е1,-Е1
*О
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Ця модель характерна в основному для ринків олігополістичного типу,

на яких частина або весь обсяг сумарного виробництва належить лише

декільком фірмам. На таких ринках декілька фірм в довготривалому періоді

одержують значний прибуток, оскільки вхідні бар'єри зашкоджують

входженню фірм-новачків на ринок.

Рівновагу на олігополістичному ринку називають рівновагою по Нешу.

Рівновага по НЕШУ – набір стратегій або дій, за якими кожен учасник

повністю реалізує свої можливості, передбачаючи дії конкурента.

Точка рівноваги по Нешу виключає можливість співпраці. Прибуток,

одержаний при ухваленні рішення, орієнтованого на найвищий можливий

рівень, перевищує прибуток в умовах чистої конкуренції, проте він нижчий,

ніж у разі таємної змови. Назвемо таємну змову економічним терміном

«співпраця» і допустимо, що конкуренти встановлюють митні тарифи, які

максималізують добробут. Таку ситуацію ще називають «дилемою в'язнів».

«Дилема в'язнів» – це гра, в якій двоє ув'язнених повинні поодинці
вирішити: чи визнати себе за винних; це представляє варіант конкуренції,
згідно якої всі фірми виграють від співпраці, але кожна фірма має стимул
збити ціни своїх конкурентів.

Митна політика країн відповідно до стратегії «дилеми в'язнів» означає,

що при розробці митної політики країни повинні вирішити, чи вести їм

агресивну конкуренцію, прагнучи залишити за вітчизняними фірмами велику

частину ринку за рахунок введення мита, або співробітничати з ними,

утримуючи свою частину ринку і, можливо, входячи в таємну змову.

Взаємозалежність зиску кожної країни при виборі митної стратегії

зображена на графічній моделі (10.5):



114

0, 00, 0

II (15, 3)

I (12, 12)
III (3, 15)

IV (5, 5)

0

5

10

15

0 5 10 15U*

U

Рис.10.5 Зиск країн в залежністі від митної стратегії.

На вертикальній осі нанесені доходи від торгівлі країни 1, на

горизонтальній – доходи від торгівлі країни 2. За умов вільної торгівлі І

(12,12) країна 1 і країна 2 одержують однаковий дохід. Якщо ж країна 1 введе

імпортне мито, то її дохід виросте і при оптимальній ставці мита стане

максимальним ІІІ (3, 15), а дохід країни 2 зменшиться. Проте підвищення

ставки мита, вище за оптимальну, приведе до втрати країною 1 доходу.

Аналогічно, країна 2 може оподаткувати митом імпортні товари і тим самим

підвищити рівень свого доходу до максимуму, при оптимальній ставці мита –

ситуація ІІ (15, 3). Якщо ж обидві країни введуть політику протекціонізму ІV

(5, 5), то все-таки вільна торгівля є вигіднішою в порівнянні з ситуацією

автаркії (0,0).

Одним з напрямів розвитку тарифних методів регулювання міжнародної

торгівлі є координація митної політики між країнами шляхом утворення

митних союзів.

Митний союз (Custom Union) – це заміна двох або декількох митних

територій однією митною територією, таким чином, що мита і інші

обмежувальні заходи регулювання торгівлі були б відмінені відносно

практично всієї торгівлі товарами. Одночасно всі митні території, створюючі

митний союз, застосовують загальний митний збір і інші заходи регулювання

торгівлі відносно країн, що не беруть участь. СОТ визначає митний союз як

заміну декількох митних територій однією, в результаті якої держави взаємно
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знімають всі перешкоди для торгівлі між ними і, в першу чергу, знімають

весь митний збір і збори, створюють єдиний митний тариф, проводять

загальну митну політику. Зрештою створюється єдиний економічний простір.

З 1957 по 1992, наприклад, митний союз між країнами учасниками

Європейського економічного співтовариства сприяв розвитку їх економіки.

В даний час в світі діє близько 3-х десятків митних союзів і зон вільної

торгівлі, серед яких найбільші: Європейське економічне співтовариство,

Європейська асоціація вільної торгівлі, Північноамериканська асоціація

вільної торгівлі (НАФТА) і численні угоди серед країн Латинської Америки,

Азії і Африки, що розвиваються.

Ефект від створення митного союзу зображений на графічній

моделі(рис.10.6):

Рис.10.6. Ефект від створення митного союзу.

Nd, Аs – вітчизняні криві, відповідно попиту і пропозиції.

Вd, Сd – криві пропозиції країн В і C. Країна 1 одержує кількісне мито

по ставці Т, тоді ціна імпортного товару з країни C буде нижчим, а ціна

товару країни В – вище в порівнянні з рівноважною ціною в країні 1.

Країна 1 імпортує товар в обсязі TU (Т – точка виробництва, U – точка

споживання) з країни С. Еслі країна В вступає в митний союз з країною 1,то

товари країни С стануть конкурентоздатними (С + Т > B), в межах митного
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союзу збільшується зовнішньоторговельний обіг (T/U/ > TU), тобто торгівля з

країною C не відбудеться.

Члени митного союзу виграють в добробуті, третя країна – втрачає.

Згідно з теорією ВАЙНЕРА при утворенні митного союзу виникають

статистичні і динамічні ефекти.

Статистичні ефекти – економічні наслідки, які виникають відразу після

утворення митного союзу.

Серед статистичних ефектів виділяють:

- ефект створення торгівлі,

- ефект відхилення торгівлі.

Створення торгівлі – переорієнтація місцевих споживачів і вітчизняних

товарів на дешевший імпорт в результаті відміни мита в рамках митного

союзу.

Відхилення торгівлі – переорієнтація місцевих споживачів від закупівлі

товару у ефективнішого неінтегрованого постачальника на менш

ефективного внутрішнього постачальника в результаті відміни мита в рамках

митного союзу.

Ефект відхилення торгівлі пов'язаний з тим, що імпорт товарів з країн

митного союзу не завжди є найефективнішим джерелом поставки. Нерідко

країни, які не є членами митного союзу, але відокремлені від нього митним

бар'єром, могли б забезпечити поставки того ж товару по значно низькими

цінам.

Динамічні ефекти – економічні наслідки, які виникають на пізніших

етапах функціонування митного союзу. Наприклад, зростання конкуренції,

економічне зростання, збільшення обсягів імпорту.

Зона вільної торгівлі (ЗВТ) визначається як група з двох або декількох

митних територій, в якій відмінені мита і інші обмежувальні заходи

регулювання торгівлі відносно товарів, що виробляються цими країнами. На

відміну від митного союзу учасники зони вільної торгівлі не проводять

єдиної митної політики відносно третіх країн, зберігаючи свої національні
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тарифи і проводячи самостійну політику відносно країн, що не беруть участь

в союзі.

Отже, зона вільної торгівлі передбачає відміну обмежень в торгівлі для

країн, що входять в ЗВТ ( наприклад, ЕАСТ, НАФТА).

Спільний ринок – ліквідація бар'єрів для переміщень робочої сили,

капіталу або послуг.

Економічний союз – це загальна економічна і валютно-фінансова

політика для країн-учасниць союзу (приклад, Європейський союз)

Велика частина мит, імпортних квот і інших заходів торгової політики

вводилася в основному для захисту інтересів певних кругів. Політики

звичайно запевняють, проте, що це робиться для захисту інтересів нації в

цілому і, іноді, це дійсно так. І хоча економісти часто сперечаються, що

відхід від принципів вільної торгівлі скорочує національний добробут,

існують деякі теоретичні підстави вважати, що визначена політизованість

торгового регулювання іноді веде до зростання добробуту нації в цілому.

На думку багатьох економістів, в малих країнах взагалі, а в тих, що

розвиваються, особливо, існує серйозний потенційний зиск від вільної

торгівлі, що не піддається обліку в межах простого аналізу зисків і втрат.

Одна з них полягає в ефекті масштабу. Митний захист ринків не тільки не

веде до міжнародної роз'єднаності у виробництві, але, зменшуючи

конкуренцію і збільшуючи прибуток, привертає багато фірм в захищену

галузь. По мірі зростання числа фірм на вузьких внутрішніх ринках, масштаб

виробництва кожної фірми стає неефективним. Хорошим прикладом того, як

митний захист призводить до неефективності масштабів виробництва, є

аргентинська автомобільна промисловість, яка стала розширятися завдяки

обмеженню на імпорт. Ефективними масштабами для автобудівельного

підприємства є випуск від 80 до 200 тисяч автомобілів на рік, в той же час в

1964 році в Аргентині, яка виробляла тільки 166 тисяч автомобілів, було не

менше 13 фірм. Деякі економісти вважають, що необхідність поставити

заслін надмірному розростанню кількості виробників і, як наслідок,
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неефективності масштабів виробництва є ще одним з міркувань на користь

вільної торгівлі, що виходить за рамки простого аналізу зиску та втрат.

Другий аргумент зводиться до того, що вільна торгівля примушує

підприємців витримувати постійну конкуренцію всередині країни і шукати

нові виходи на зовнішні ринки набагато активніше, ніж «керована»

торгівля, при якій держава диктує систему переваг в експорті і імпорті

торгівлі. Ці додаткові аргументи на користь вільної торгівлі звичайно не

мають кількісного виразу. Проте не так давно канадські економісти Річард

Харріс і Девід Кокс спробували підрахувати зростання зиску Канади від

вільної торгівлі із Сполученими штатами з урахуванням раціоналізації

масштабів виробництва. Згідно їх оцінці, реальний доход Канади міг би

вирости на 8,6%, тобто в три рази більше, ніж в підрахунках тих

економістів, які не враховують збільшення зиску від ефекту масштабу.

В умовах глобалізації міжнародної економіки найефективнішим

структурним утворенням є транснаціональні компанії (ТНК). ТНК – крупне

фінансово-виробниче, науково-технологічне, торгівельно-сервісне

підприємство, яке провадить свої операції як в країні базування, так і в

багатьох інших країнах. В світі налічується близько 38 тис. таких

підприємств, обіг 500 найбільших ТНК – 10 трлн. дол. США. (для прикладу

ВВП США – 8 трлн. долл.США). ТНК мають в своєму розпорядженні

колосальну мережу філій (більш 200 тис. тільки філій в розвинених країнах).

ТНК – активний учасник світових господарських процесів, учасник

міжнародного розподілу праці. Вони володіють відносною незалежністю

руху капіталу від процесів, що відбуваються в національних межах. ТНК

активно використовують НТП і здійснюють дорогі НІОКР. Якщо в країні

починаються катаклізми, ТНК найчастіше має нагоду відкачати свій капітал з

цієї країні (за рахунок різниць в законодавствах). Відтік капіталів йде не

тільки з кризових країн, але і країн високого ризику. Етапи формування

сучасних транснаціональних компаній:
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Перші ТНК були у метрополій, тобто мав місце міжнародний

територіальний розподіл ринку. Всі країни виявилися втягнуті в ринок.

Перші ТНК спеціалізувалися на виробництві і торгівлі сировиною.

Друге покоління ТНК, які сформувалися і виросли між двома світовими

війнами (часто це були ТНК військово-промислові): Крупп, Форд, Сименс.

Друге покоління – ТНК виробничої спрямованості.

Третє покоління йде з 60-х років. Їх діяльність зоснована на досягненнях

НТР для завоювання міжнародного ринку. ТНК в основному орієнтуються на

зовнішньоторговельну діяльність. У 90-е роки приблизно половина світових

потоків торгівлі товарами проходять всередині цих компаній, отже, вони є

внутрішньофірмовими і йдуть не по світових, а за трансфертними цінами. Це

знижує витрати і збільшує прибуток (низька ціна товару спричиняє за собою

низькі мита). В більшості випадків філіали ТНК – самостійні господарські

об'єднання, які стають невід'ємною частиною економіки країни.

Найбільші представники транснаціональних компаній – Роял дат шел,

Міцубіси, Форд, Дженерал Моторс, IBM, Майкрософт, Дженерал електрікс.

Для того, щоб стати лідером, не обов'язково володіти величезними активами,

наприклад, як фірма SONY. ТНК часто створюють венчурні фірми

(ризикові), які займаються розвитком нових технологічних рішень. Якщо ідея

провалюється, то фірма зникає.

ТНК четвертого покоління – глобальні корпорації. Їх діяльність

направлена на створення нових поколінь товарів на основі нових НІОКР і їх

реалізацію в масштабах всього світу (Microsoft, McDonalds). Характерна риса

– об'єднання під єдину стратегію підприємства в різних країнах (Боїнг,

наприклад, контролює 64% ринку пасажирських літаків).

Сучасні ТНК – це інтернаціоналізація виробництва в світових

масштабах. Їх внесок в міжнародну торгівлю полягає в наступному:

 всі ТНК є провідниками нових виробничих технологій;

 вони готують кадри для роботи в ТНК,
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 ТНК приносять в країну певні інвестиції (на першому етапі у вигляді

зарплати працівникам),

 діяльність ТНК сприяє зростанню ВВП,

 підняття рівня життя в країні за допомогою податків, поставки товарів,

зарплат, інвестицій.

 до певної міри діяльність ТНК сприяє проведенню різного роду

соціальних і економічних програм.

Діяльність ТНК не завжди співпадає з політикою держави

(розповсюджується на торгівлю, розподіл, а не на інвестиції), оскільки ТНК

мають можливості для „обходу законів” для отримання більшого прибутку.

Відхід від податків відбувається через трансфертні ціни. Крім того, ТНК

сприяють «відкачуванню мозоку».

Сучасні ТНК здійснюють активну діяльність на ринках капіталів. В

рамках General Electrics був створений General Capital для роботи з

фінансовими ринками. Зараз простежується тенденція змішування

банківського капіталу з промисловим, наприклад: банк купує завод. Так,

японці придбали значну частину Hollywood, вони є власниками багатьох

автомобілебудівних заводів в США. Зараз в прогресивній промисловості йде

процес переходу від виробництва для масового споживання до виробництва

для певних груп.

Одна з серйозних переваг ТНК – здатність оперативно реагувати на

коливання світового господарства.

ТНК сприяють зменшенню розриву між виробничими стандартами.

Наприклад, фірма Sony 50% своєї продукції випускає в Малайзії, тому

процеси синхронізуються.

Діяльність ТНК характеризує перенесення капіталу в країни, які надають

найбільш пільгові умови діяльності.

Зараз в середовищі ТНК йде різка конкуренція. Тому ТНК створюють

стратегічні союзи і альянси. Наприклад, Боїнг об'єднався з МакДональд-

Дуглас для боротьби з європейськими конкурентами.
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Контрольні запитання:

1. Який тариф вважається оптимальним?

2. У чому відмінності впливу тарифа на економіку великої і малої

країни?

3. Охарактеризуйте вплив ставки мита на національний добробут.

4. Дайте характеристику нетарифним торговим бар'єрам.

5. Що таке економічна інтеграція? Які її передумови та цілі?

6. Які критерії оцінки інтеграції з точки зору створення вільної від

обмежень системи міжнародної торгівлі?

7. Які типи економічних ефектів виникають при створенні митного

союзу?

8. Транснаціоналізація світової економіки, напрямок діяльності ТНК.

9. Дайте визначення основних понять, стосовних міжнародних

корпорацій (ТНК,МНК).
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МОДУЛЬ 2. ОСНОВНІ ПОЛОЖЕННЯ І ПРОБЛЕМИ МОНЕТАРНОЇ
ЗОВНІШНЬОЕКОНОМІЧНОЇ ТЕОРІЇ.

Попередній модуль був присвячений теоріям міжнародної торгівлі на

мирових товарних ринках. У цьому модулі розглядається сучасна монетарна

теорія міжнародної торгівлі, значна частина якої з'явилася на початку ХХ

століття з дискусій, що стосуються міжнародних фінансових систем. Але

ніколи ще розвитку цієї економічної теорії не надавалося настільки важливе

значення, як сьогодні. Швидке й значне розширення міжнародних потоків

грошового капіталу приводить до того, що економічний мир стає усе більш

взаємозалежним, постійно зростає значення економічних зв'язків між

країнами. У той же час всі частіше відбуваються непередбачені й різкі зміни

на міжнародних фінансових ринках. Тому, щоб представити механізм

монетарної взаємодії факторів міжнародної економіки, для початку не

обхідно познайомиться з найбільше важними положеннями монетарної теорії

міжнародної торгівлі

Лекція 11 ПЛАТІЖНИЙ БАЛАНС

Під платіжним балансом країни розуміють систематичний облік

економічних трансакцій між країною та іншим світом за визначений період.

Платіжний баланс відображає кількісне і якісне вираження обсягу,

структури і характеру зовнішньоекономічних операцій держави. На нього

впливають різні тенденції, що відбуваються у світі: зміни в міжнародному

поділі праці, інтернаціоналізація виробництва і капіталу, збереження і

відокремлення національних економік з метою їхнього подальшого зміцнення

і т.п. Тим самим платіжний баланс відображає всю численну складну гаму

економічних відносин між країнами.

У платіжному балансі враховуються не тільки платежі за угодами

поточного періоду, але і вимоги, зобов'язання, перекази і бартерні угоди. Крім
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того, у платіжному балансі відображаються деякі трансакції, що відбуваються

винятково між резидентами, наприклад: угоди з іноземною валютою між

комерційними банками і Центральним банком.

Платіжний баланс багато в чому ідентичний з рахунком

зовнішньоекономічної діяльності системи національних рахунків (СНР).

Істотна його відмінність від цього рахунка полягає в тому, що в платіжному

балансі відображаються всі економічні трансакції: ті, котрі пов'язані зі

створенням і використанням національного доходу поточного періоду та ті,

що супроводжуються передачею майна (тобто з цінностями, створеними в

попередні періоди). В цілому, платіжний баланс враховує більше операцій,

ніж рахунок зовнішньоекономічної діяльності в СНР. Рахунок

зовнішньоекономічної діяльності є складовою частиною платіжного балансу.

Основний принцип складання платіжного балансу є принцип подвійного

запису. Сутність цього принципу полягає в тому, що кожна міжнародна

операція має двосторонній запис: по дебетовому (відображаються потоки

фінансових ресурсів) і кредитовому (відображається рух реальних ресурсів)

рахунках.

До кредитового рахунку (або рахунку поточних операцій) відносять всі

економічні операції, в яких між національною економікою і закордоном

обмінюються товари, послуги і фактори виробництва, тобто з країни

відбувається відтік визначених цінностей і надходження валюти до неї

(записують зі знаком «+» ). До кредиту відносять: експорт товарів, послуги

іноземним туристам, одержання пенсій із-за кордону, покупка іноземцями

акцій вітчизняних компаній, а також імпорт капіталу.

Рух доходу відображає платежі між резидентами і нерезидентами.

Насамперед це стосується оплати праці нерезидентів і операцій, пов'язаних з

доходом від інвестицій. Іншими словами, до дебету відносять ті операції, в

наслідок яких країна втрачає валюту в обмін на придбання цінностей і

здійснюється відтік валюти (їх записують зі знаком «–»).



124

Тобто до дебету записують такі операції, як імпорт товарів, покупку

ліцензій, перекази прибутку іноземних компаній з нашої країни, надання

довгострокових позичок (інвестицій).

Платіжний баланс, відповідно до класифікації МВФ, включає два

розділи:

1. Розрахунки поточних операцій;

2. Розрахунки операцій з капіталом і фінансовими інструментами.

Рахунок поточних операцій є ключовим поняттям міжнародної

економіки, що показує результат взаємодії країни з іншим світом за

визначений проміжок часу з одного боку, а з іншого боку – баланс внутрішніх

інвестицій і заощаджень. Якщо рахунок поточних операцій є не

збалансованим, уряд може або ДЕВАЛЬВУВАТИ національну валюту, або

залучати додаткові зовнішні кредити.

Рахунок поточних операцій підрозділяється на 4 субрахунки:

- операції з товарами;

- операції з послугами;

- рух доходу;

- поточні трансферти.

Операції з товарами і послугами охоплюють імпорт і експорт продукції

та послуг.

Різниця між товарним експортом і товарним імпортом складає торговий

баланс. У торговому балансі експорт товарів відображає одержання платежів,

а імпорт – виплати. Аналіз торгових балансів окремих країн дає

представлення про сукупний обсяг міжнародної торгівлі.

Послуги, що входять у рахунок поточних операцій поділяються на

факторні і не факторні.

До факторних послуг відносять чисті доходи від інвестицій, одержувані

резидентами на свої іноземні фінансові активи, доходи від участі в капіталі

(дивіденди) і доходи за борговими зобов'язаннями (відсотки), оплата праці

резидентам, які працюють за кордоном. Чисті доходи від інвестицій будуть
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додатковими, якщо вкладення національного капіталу за кордоном приносять

більший доход, ніж на внутрішньому ринку.

До нефакторних послуг відносять:

- платежі за використання інтелектуальної власності (патентами,

авторськими правами);

- надходження, пов'язані з міжнародним туризмом, транспортом,

страхуванням.

Баланс поточних операцій крім експорту й імпорту товарів враховує

торгівлю послугами, чисті доходи від інвестицій, чисті поточні трансферти.

Доходи від прямих інвестицій – це доходи, що нараховуються прямому

інвестору–резиденту на капітал, вкладений у підприємство-нерезидент.

Доходи від портфельних інвестицій – це грошові потоки між

резидентами і нерезидентами, що виникають у результаті купівлі-продажу

акцій, облігацій, цінних паперів і державних векселів.

До трансфертів відносять міжнародну передачу матеріальних ресурсів,

коли в обмін одна зі сторін не одержує грошовий еквівалент.

Чисті поточні трансферти – переказ приватних і державних коштів в інші

країни (грошові перекази за кордон, подарунки, безкоштовна допомога

іноземним державам, пенсії).

Надлишок балансу поточних операцій виникає тоді, коли надходження в

країну від експорту товарів і послуг, а також поточних трансфертів через

кордон перевищують витрати на імпорт товарів і послуг.

Дефіцит балансу поточних операцій – це коли витрати на імпортні товари

і поточні трансферти з нашої країни перевищують надходження.

Фінансування дефіциту платіжного балансу можна здійснити за рахунок:

1. Вкладення іноземного капіталу в економіку нашої країни у формі

прямих або портфельних інвестицій.

2. Одержання позики від іноземного банку, уряду іншої країни або

міжнародної організації.

3. Скорочення офіційного валютного резерву Національного банку.
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Рахунок операцій з капіталом і фінансовими операціями містить у

собі групу статей платіжного балансу, що фіксують міжнародний рух

капіталу, за рахунок якого фінансується експорт і імпорт товарів і послуг.

Рахунок операцій з капіталом і фінансовими інструментами включає два

основних рахунки:

- рахунок операцій з капіталом – трансферти капіталу і купівля-

продаж нефінансових активів;

- фінансовий рахунок – прямі і портфельні інвестиції, інші види

інвестицій.

До рахунка операцій з капіталом і фінансовими інструментами відносять

статті, що фіксують чисті трансферти капіталу, довгострокові і

короткострокові кредити, а також статтю «чисті пропуски і помилки».

Стаття «чисті пропуски і помилки» дає можливість коректувати

платіжний баланс при виявленні помилок і включати в нього ті операції, що

залишилися поза статистичним обліком.

Видача кредитів означає витрати на купівлю активів за кордоном (акцій,

облігацій, нерухомості), а їхнє одержання – надходження від продажу

активів. Формами видачі довгострокових кредитів є «прямі» і «портфельні»

інвестиції.

Трансферти капіталу – трансферти, що включають передачу права

власності на основний капітал, чи передбачають анулювання боргу

кредитором.

Чисте збільшення офіційних валютних резервів – стаття операцій за

рахунком капіталів, де враховується купівля і продаж офіційних резервів

Національного банку. Стаття «чисте збільшення офіційних валютних

резервів» відображає методи і джерела регулювання платіжного балансу

офіційних рахунків. Дефіцит платіжного балансу прирівнюється до чистих

продажів іноземної валюти Національним банком, надлишок – чистим

закупівлям іноземної валюти.
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Офіційні резерви країни складаються з монетарного золота, іноземної

валюти у виді готівок, депозитів і цінних паперів іноземних урядів,

спеціальних прав запозичення (СПЗ) і резервної позиції в МВФ.

Спеціальні права запозичення (СПЗ) – це міжнародні резервні засоби, що

утворені МВФ і розподіляються між країнами-членами відповідно до їхніх

квот, і можуть бути використані для придбання іноземної валюти та

здійснення платежів. СПЗ – разовий резервний актив, як джерело додаткової

ліквідності.

Міжнародна ліквідність - це можливість країни або групи країн
забезпечувати свої короткострокові зовнішні зобов'язання прийнятними
платіжними коштами. Міжнародна ліквідність пов'язана із забезпеченням
світової валютної системи міжнародними резервами, необхідними для її
нормального функціонування, з порядком їхнього створення й регулювання.
Міжнародна ліквідність характеризує стан зовнішньої платоспроможності
окремих країн або регіонів (наприклад, Росії й нафтовидобувних країн).
Основу зовнішньої ліквідності утворять золотовалютні резерви держави.

Міжнародна ліквідність виконує три функції, будучи коштами
утворення ліквідних резервів, коштами міжнародних платежів (в основному
для покриття дефіциту платіжного балансу) і коштами валютної
інтервенції.

Основну частину міжнародної валютної ліквідності становлять
офіційні золотовалютні резерви, тобто запаси золота й іноземної валюти
центрального банку і фінансових органів країни.

До золотовалютних резервів ставляться запаси золота в стандартних
злитках, а також високоліквідні іноземні активи у вільно конвертованій
валюті (валютні резерви). Крім того, у золотовалютні резерви можуть
бути включені дорогоцінні метали (платина й срібло), якщо вони
використовуються в міжнародних своп-операціях, закладені і під них
отримана валюта.

Високоліквідні кошти повинні бути розміщені у високонадійних
установах з мінімальним ризиком, тобто в установах, прилічених, відповідно
до міжнародних класифікацій, до установ вищої категорії надійності. Саме
тому, наприклад, кошти Мінфіну РФ на валютних рахунках у комерційних
банках у РФ не ставляться до розряду резервних коштів і Росія розміщає
частину коштів на рахунках центральних банків інших країн, наприклад
центральних банків країн "Великої сімки".

Показник офіційних валютних резервів характеризує період, протягом

якого можна оплачувати імпорт за рахунок існуючих валютних резервів і

визначається як:
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Офіційні  валютні          Чисті резерви іноземної валюти
=                                                              х 12 місяців

резерви                            Загальний обсяг імпорту

Цей показник є критерієм оцінки можливості країни погасити

заборгованість перед іноземними кредиторами, а також є показником

ефективності кредитно-грошової політики Національного банку. Вважають,

що в країні несприятлива ситуація для одержання кредитів, якщо значення

показника достатності резервів для оплати імпорту менше, ніж тримісячне

покриття імпорту.

Економічна тотожність сальдо балансу поточних операцій і сальдо

балансу руху капіталів характеризується економічною відповідальністю, що

існує між ними: при незмінній валютній позиції вони повинні відповідати

один одному.

Математична модель тотожності:

U = C + I + G  ,

де: U – сукупні витрати всіх резидентів,

I – інвестиції всередині країни (капіталовкладення),

G – витрати держави,

У відкритій економіці чистий суспільний продукт при ринкових цінах

визначається як:

Q = C + I + G + Ex - Im

Q =  U + Ex - Im

де: Q– обсяг виробництва

C – споживчі витрати резидентів на власні та імпортні товари,

Ex – експорт товарів і нефакторних послуг,

Im – імпорт товарів і нефакторних послуг,

Тоді сальдо торгового балансу визначається як:

ZH= Ex – Im = Q – U

Якщо Q > U, виникає надлишок торгового балансу, обсяг виробництва в

країні більше, ніж попит резидентів на товари, тобто:
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Ex > Im → ZH > 0.

Якщо Q < U, виникає дефіцит торгового балансу, попит резидентів на

продукцію перевищує його випуск, таким чином

Ex < Im → ZH < 0.

Дефіцит фінансування при незмінному валютному резерві можна

погасити через імпорт капіталу.

Методами регулювання платіжного балансу є:

 адміністративний (регулювання національного митно-тарифного

законодавства);

 фінансовий (пов'язаний з регулюванням експорту товарів і послуг);

 кредитний (маніпулювання з величиною процентних ставок);

 валютний (зниження і підвищення курсу національної валюти).

Формальне вирівнювання платіжного балансу за принципом подвійних

рахунків передбачає, що сальдо балансу поточних операцій і балансу руху

капіталів з одного боку, і сальдо валютного балансу – з іншої, повинні бути

ідентичними (однаковими).

Платіжний баланс завжди формально порівнюється з валютним

балансом. Сальдо платіжного балансу відповідає сальдо валютного балансу,

тобто

Z = Ex – Im- Tr- w B = W R ,

де: T r– внутрішні трансферти

B = dВ/dt – зміна фінансових титулів (вартості цінних паперів)

R = dR/dt – зміна валютних резервів

Якщо платіжний баланс має надлишок, то валютні резерви збільшуються

Z > 0 → R > 0

При дефіциті платіжного балансу валютні резерви зменшуються:

Z < 0 → R < 0
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Вирівнювання платіжного балансу є основною політико-економічною

метою країни. Не вирівняний платіжний баланс може мати негативні

наслідки.

Дефіцит платіжного балансу приводить до зменшення валютних резервів,

обмеження імпортних можливостей країни і тим самим до скорочення

необхідних товарів для споживання та інвестицій.

Надлишок платіжного балансу свідчить про надходження валюти в

країну (надходження перевищують витрати). Крім того, це означає, що

товарів у ціновому відношенні реалізується більше, ніж купується, тобто зиск

від зовнішньої торгівлі реалізується не повністю.

Негативні наслідки надлишку платіжного балансу також виявляються в

підвищенні рівня цін (надлишок збільшує пропозиція грошей у народному

господарстві).

До визначальних факторів сальдо платіжного балансу належать

Z = f (p, p*, Q, Q*, і, і*, w, ew~ , L-M, L*-M*),

де: p,p* – рівень ціни на батьківщині і за кордоном;

Q, Q* – розмір процентних ставок;

і, і* – рівень доходів;

w, ew~ , – валютний курс і очікувані зміни;

L-M, L*-M* – попит та пропозиція грошей в обох країнах.

Концепція вимірювання зовнішньоекономічної рівноваги ґрунтується на

дослідженні сальдо рахунка поточних операцій і рахунка руху капіталу.

Приймається до уваги взаємозв'язок часткових балансів з узагальненими

показниками платіжного балансу. Варто також констатувати, що сальдо

рахунка поточних операцій і рахунка руху капіталу є оптимальним, якщо стан

рівноваги не супроводжується значними обмеженнями руху товарів і капіталу

і значними валютними інтервенціями Центрального банку.

Отже, платіжний баланс представляє собою звіт про економічні операції

країни з іншими країнами за визначений проміжок часу. Побудова платіжного

балансу ґрунтується на принципі подвійного запису. Стандартний платіжний
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баланс складається з двох розділів: рахунку поточних операцій, що у першу

чергу охоплює рух товарів і послуг, і рахунку операцій з капіталом, що фіксує

міжнародний рух капіталу.

Платіжний баланс країни є основним джерелом інформації про

взаємодію основних макроекономічних показників як усередині країни, так і

на міжнародному рівні. Великий вплив на зміну в платіжному балансі

роблять розмір національного валютного курсу і динаміка її зміни.

Контрольні запитання:

1. Що розуміється під платіжним балансом країни? Які принципи його

складання і структура?

2. Поняття економічної тотожністі сальдо рахунків платіжного балансу.

3. Методи регулювання платіжного балансу.

4. Визначальні фактори платіжного балансу.

5.Концепція виміру зовнішньоекономічної рівноваги показників

платіжного балансу.

6. Визначите, в кредиті або дебеті платіжного балансу України повинні

відображатися наступні операції:

а) експорт товарів металургійного комплексу з України;

б) частні кредити, надані суб'єктами американської економіки

українським фірмам;

в) дохід від іноземного туризму України;

г) зменшення золотовалютних резервів України.

Лекція 12. МЕХАНІЗМ ВРІВНОВАЖЕННЯ ПЛАТІЖНОГОБАЛАНСУ

Сальдо платіжного балансу відображає рішення суб'єктів економічної

діяльності в Україні і за кордоном у таких операціях, як: товарообіг, переказ і
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рух капіталу. На ці рішення впливає ряд факторів, таких як: ціни на товари і

фактори виробництва (наприклад, зарплата) на батьківщині і за кордоном;

реальний і очікуваний валютні курси; дивіденди від фінансових і реальних

інвестицій. Ціни у свою чергу залежать від пріоритетів споживачів,

оснащеності факторами виробництва, існуючої інфраструктури,

інвестиційних тенденцій і т.п.

Торгівельна рівновага з рівноважною відносною ціною р = р1/р2

визначається через умови попиту та пропозиції на батьківщині і за кордоном,

тобто через криві обміну. Порівняльні цінові переваги, в свою чергу,

визначають напрямки торгівлі.

Якщо взяти до уваги наявність грошей, то товарній рівновазі повинна

відповідати монетарна рівновага.

Рівновагу розглядають у випадках постійного і гнучкого валютного

курсу. Постійний (або сталий) валютний курс означає, що відносну вартість

двох валют не враховують при аналізі.

Монетарна рівновага при сталому валютному курсі (коли реальний

постійний валютний курс дорівнює 1) передбачає, що грошова маса в світі

розподіляється між двома країнами.

Грошова маса у світі визначається як:

*M~M~M~ w 

де: wM~ – грошова маса у світі

M~ – грошова маса в країні 1

*M~ – грошова маса в країні 2

Грошова маса – уся сукупність грошей у всіх їхніх формах, що

знаходяться в розпорядженні суб'єкта грошового обігу в даний момент.

Рівновага на грошовому ринку країни 1 визначається як:

YkpM 1
~ 

Для країни 2:

***~
2 YKpM 
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Міжнародна монетарна рівновага передбачає рівновагу на грошових

ринках в обох країнах. Співвідношення грошових мас у країнах в умовах

рівноваги складає:

****

~

2

1

Y
Yp

Ykp
Ykp

M
M



k – частина загального доходу, який економічні агенти зберігають у

формі грошей. Для спрощення приймають, що цей коефіцієнт однаковий для

двох країн. Його ще називають коефіцієнт збереження грошей у касі.

Y – обсяг виробництва

р1 і р*2 – номінальні ціни.

Номінальний попит на гроші визначається лише цілями операцій і

залежить від доходів відповідно до коефіцієнта збереження грошей у касі k.

Відносна ціна між товарами визначається через торгову рівновагу,

номінальні ціни р1 та р*2 і встановлюються кількісною теорією грошей:

р= р1/р2* р2* = р1/р

Грошову масу у світі можна виразити як:

*~~ MMMw  = k (p1Y + p*2Y*) = kp1(Y + Y*/p )

Зміна грошової маси впливає на рівень цін в обох країнах при заданому

коефіцієнті k (співвідношення цін – незмінне, стале)

Якщо світова грошова маса збільшується, то збільшується рівень цін

одразу у двох країнах.

Автоматичне пристосування – зміна грошової маси в одній з країн по

відношенню з її рівноважним значенням впливає на співвідношення попиту
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та пропозиції на товарному ринку. В результаті цього система знову досягає

рівноваги.

Механізм автоматичного пристосування можна пояснити на прикладі

двох країн – України і закордону.

Якщо за кордоном збільшується грошова маса в порівнянні з

рівноважним значенням, то це приводить до росту попиту на імпортні товари.

За кордоном – надлишок поточного балансу, на Україні – дефіцит. «Змінена»

грошова маса за кордоном використовується для імпорту вітчизняних товарів,

що приводить до її зменшення. У наслідок відтоку грошової маси з-за

кордону і росту її в нашій країні сальдо поточного балансу за кордоном –

пасивізується, на Україні – активізується. Таким чином,. система досягає

нового рівноважного стану.

Механізм врівноваження платіжного балансу при постійному (сталому)

валютному курсі це:

– зміна ціни грошової маси (монетарна теорія платіжного балансу)

– зміна відносної ціни (неокласична модель)

– зміна доходу (кейнсіанська система)

– рух капіталу (модель пакета цінних паперів)

Зміна ціни грошової маси передбачає, що збільшення грошової маси за

кордоном (надлишок пропозиції грошей) призводить до збільшення попиту та

цін на товари. Оскільки номінальний попит на гроші залежить від рівня цін,

то попит на гроші за кордоном виросте. З огляду на міжнародний

взаємозв'язок цін, при постійному валютному курсі також підвищується

рівень цін на товари в Україні. Номінальні ціни в обох країнах змінюються в

одному напрямку (співвідношення цін р1/р2 – стала величина). Попит на

гроші буде рости. У визначений період витрата грошей іноземцями і

нагромадження їх громадянами нашої країни збігається. Відбудеться

автоматичне наближення до рівноваги за рахунок зміни цін грошової маси.
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Зміна відносної ціни, як механізму вирівнювання сальдо поточного

балансу, ґрунтується на зміні відносних цін між експортними та імпортними

товарами країн.

Дія зміни відносної ціни між експортним і імпортним товаром (р1/р2)

можна простежити на прикладі визначеної ситуації.

Допустимо, що пропозиція експортного товару 2 за кордоном росте в

порівнянні з пропозицією на цей товар в Україні. Торгова рівновага

порушується (пропозицію перевищує попит). Ріст пропозиції товару 2

приводить до зниження ціни цього товару (р2 ), співвідношення цін р1/р2

росте. Попит на імпортний товар 2 в Україні буде рости тому, що ціна

імпортного товару зменшилася. У визначений період буде досягнута

рівновага на світовому товарному ринку: пропозиція експортного товару 2 за

кордоном буде відповідати попиту на цей товар в Україні.

Зміна доходу і зайнятості передбачає рівновагу сальдо поточного балансу

за рахунок зміни доходу і зайнятості.

Рух капіталу, як механізм врівноваження сальдо поточного балансу,

розглянуто в аспекті моделі цінних паперів (ЦП) і пов'язує їх переміщення

між країнами у зв'язку зі зміною курсу. Дію цього механізму можна пояснити

таким чином: при експансії грошової маси за кордоном порушується

рівновага на ринку цінних паперів. Попит на цінні папери росте (іноземні

інвестори одержують більше грошей і менше цінних паперів). Якщо іноземні

і вітчизняні цінні папери взаємозамінні, то попит на ЦП України росте й

одночасно підвищується їхній курс. Іноземним інвесторам вигідно купувати

вітчизняні цінні папери. Внаслідок цього буде відбуватися експорт капіталу

через границю в Україну, сальдо платіжного балансу за кордоном

зменшується, в Україні – росте. Платіжний баланс в обох країнах буде

збалансований. Цей механізм діє в умовах мобільності капіталу.

Для досягнення міжнародної монетарної рівноваги повинне бути

досягнута рівновага грошових ринків спочатку в обох країнах, тобто:

в Україні: M~ w = kwp1Y
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рівновага за кордоном: M~ *w = kwp2Y*

Відносна грошова маса між країнами складає:

pY
Y

Ykwp
Ykwp

M
Mw **
~

*~

1

*
2 



де: w – рівноважний валютний курс

Рівноважний валютний курс – курс валюти, що забезпечує досягнення

рівноваги платіжного балансу в умовах відсутності обмежень на міжнародну

торгівлю, спеціальних умов для припливу і відтоку капіталу і надмірного

безробіття.

Порушення монетарної рівноваги у світі відбувається, якщо:

- змінюється відносна грошова маса у світі в порівнянні з

рівноважним значенням

- відхилення валютного курсу від рівноважного значення.

Графічна модель монетарної рівноваги двох країн представлена на

наступному рисунку (рис.12.1):

Рис. 12.1 Монетарна рівновага і валютний курс

де: крива FM – попит на гроші

вертикаль HG – пропозиція грошей.

У точці М існує міжнародна монетарна рівновага, при w = OR. У точці Н

– нерівноважний стан при w = OR'

Пропозиція грошей за кордоном перевищує попит на них (OG > OG').
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Досягти рівноваги можна двома шляхами: зафіксувати валютний курс на

рівні w = OR і зменшити грошову масу до OG' (точка F), або задати визначену

величину відносній грошовій масі OG при ревальвації національної валюти

до w = OR (точка М). Комбінації двох пристосувань до нової рівноваги – між

точками F і М,

Ефективність механізму врівноваження залежить від економічних умов.

Наприклад, механізми врівноваження при гнучкому валютному курсі,

наступні:

- зміна ціни грошової маси (умова – схильність до нагромадження)

- зміна відносної ціни (умова – еластичний попит на ціну)

- зміна доходу (умова – схильність до імпорту)

- рух капіталу (умова – мобільність капіталу).

Контрольні запитання:

1. Умова монетарної рівноваги.

2. З чим пов'язані порушення монетарної рівноваги.

3. Дайте визначення рівноважного валютного курсу

4. Механізм врівноваження платіжного балансу при сталому і гнучкому

валютному курсі.

Лекція 13. ВАЛЮТНИЙ КУРС І ТОРГІВЛЯ ТОВАРАМИ

Для проведення торгових угод між двома різними країнами однієї й

іншій стороні необхідні валюти країн-торгівельних партнерів, тому що товари

в більшості випадків оцінюються у валюті країни походження. Таким чином,

міжнародні торгові угоди формують пропозиції та попит на валюту. Отже,

обмінний курс валют визначається кількістю угод на валютному ринку. Чим

більша кількість операцій здійснюється за даний період часу між країнами,
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тим більшому впливу піддається обмінний курс валют цих країн. Валютний

курс фактично є ціною одиниці даної валюти, що вимірюється в одиницях

іншої валюти.

Наприклад, курс дол. США до гривні є не що інше, як ціна долара в

одиницях нашої національної валюти.

Тобто валютний курс – це ціна однієї валюти, виражена в іншій валюті,

або пропорція, по якій валюта однієї країни обмінюється на валюту іншої

країни, що має форму коефіцієнта перерахування однієї валюти в іншу і

вводиться для взаємного обміну валют.

ПРЯМЕ КОТИРУВАННЯ – виражає ціну одиниці іноземної валюти в

одиницях вітчизняної. Наприклад, 1 дол. США коштує 8 гривен.

НЕПРЯМЕ КОТИРУВАННЯ – навпаки, показує вартість одиниці

вітчизняної валюти в одиницях іноземної валюти. Наприклад, 0,125 $ /грн.

означає, що 1 гривня купується за 0,125 дол. США.

Крім прямих і непрямих котирувань курсів іноземних валют, у

банківській практиці використовують так називані КРОС-КУРСИ, що

визначаються розрахунковим шляхом з використанням валюти третьої країни,

широко використовувану у валютних операціях і яка складає співвідношення

між двома валютами, що випливає з їхнього курсу до цієї третьої валюти.

Оскільки більшість валютних операцій виражається в дол. США, то,

звичайно, дві недоларові валюти співвідносяться між собою за допомогою

крос-курсу.

Економічна наука розробила ряд теорій валютного курсу, які пояснюють

ті чи інші сторони його одержання і використання в системі регулювання

економічних процесів. Самі популярні з них: теорія паритету купівельної

спроможності і кількісна теорія грошей.

Теорія паритету купівельної спроможності (Мартін Наварро, 1556 р.)

полягає в тому, що валютний курс визначається відносною вартістю грошей

двох країн, яка залежить від рівня цін, а останнє – від кількості грошей в

обороті, тому що знецінювання грошей – це наслідок їхнього надлишку.
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Паритет купівельної спроможності може бути визначений за допогою закону

єдиної ціни – в умовах досконалої конкуренції той самий товар у різних

країнах має одну ціну, якщо вона визначена в одній і той же валюті по

формулі:

P = Ws Р*

де: P – ціна товару 1 на Україні

Ws – курс валют спот

Р* – ціна товару 1 за кордоном

Теорія паритету купівельної спроможності (ПКС) валют описує

взаємодію національного рівня цін і валютних курсів та існує в двох формах.

Теорія абсолютного ПКС показує, що валютний курс між двома

валютами повинний дорівнювати співвідношенню рівня цін відповідних

країн.

Теорія відносного паритету купівельної спроможності (ПКС) – зміна

обмінного курсу між валютами двох країн пропорційна відносній зміні рівня

цін у цих країнах. Валютний курс на основі теорії відносного ПКС

позначається як:

*
0

*
t

0t
0t P/P

P/PWW 

де: Ро і Ро
* – рівень цін відповідно в нашій країні і за кордоном у

базовому році;

Pt і Pt* – рівень цін у нашій країні і за кордоном у поточному році;

Wo і Wt – валютні курси відповідно в базовому і поточному періодах.

У довгостроковому періоді повинна зближатися монетарна рівновага,

рівновага реальної економіки та рівновага обміну. Також повинні бути

рівними валютні курси, що відповідають цим рівновагам.

Реальний валютний курс показує як можна обмінювати вітчизняні товари

на закордонні, тобто як експортні товари обмінюються на імпортні.

Реальний валютний курс визначається як:
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Теорія паритету купівельної спроможності спрямована на пошук «курсу

рівноваги», що сприяв би підтримці рівноважного платіжного балансу і тим

самим пов'язана з концепцією автоматичного саморегулювання платіжного

балансу.

Повною мірою розвитком теорії валютного паритету можна вважати

підхід, заснований на регулюванні валютного курсу, виходячи з залежності

між ціною і кількістю грошової маси в обігу. Цей підхід є складовим

елементом кількісної теорії грошей.

Він виражається рівнянням, що запропонував лауреат Нобелівської

премії, математик Ирвін Фішер:

MV= PQ

де: M – грошова маса

V – швидкість оберту грошей;

P – середній індекс цін;

Q – реальний обсяг виробництва (валовий продукт);

При цих умовах, валютний курс відображає рівноважний стан

національних економік, що обумовлено рівністю середньозваженої цінової

оцінки всієї товарної маси країн, що порівнюються.

Варто помітити, що при аналізі валютного курсу і прогнозуванні його

змін враховують різні фактори, що визначають або можуть визначити зміну

його тенденцій.

Модель валютного ринку в умовах обміну товарами – попит та

пропозиція на валюту формуються під впливом експортно-імпортних

операцій.

Рівновага на валютному ринку існує тоді, коли надлишковий попит на

валюту (Е*) дорівнює нулю, тобто

Е$ = N$
w – A$

w = 0

де: N$
w – попит на валюту, що виникає при імпорті товарів Україною
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A$
w – пропозиція валюти, що виникає при експорті товарів за кордон.

Коли сальдо поточного рахунку платіжного балансу і надлишковий

попит на валюту співпадають виникає додатковий надлишковий попит на

валюту протиставлений дефіциту поточного рахунку платіжного балансу

(Е = -ZL
$)

Модель валютного ринку і руху капіталів показує, що попит та

пропозиція валюти залежить не тільки від операцій поточного рахунку

платіжного балансу, а також від руху капіталу.

Математична модель має вид:

E$ = N$ - A$ = P2*E2 + Kx + P1E1 - Kim

де: Kx – експорт вітчизняного капіталу, обумовлює попит на валюту

Кim – імпорт капіталу на Україну, обумовлює пропозицію на валюту

Зміна валютного курсу впливає на сальдо балансу поточних операцій

платіжного балансу:

- при девальвації вітчизняної валюти (W=W’) поточний рахунок –

активний;

- при ревальвації вітчизняної валюти (W=W”) – поточний рахунок

– пасивний;

- при рівноважному валютному курсі (W=Wo) існує рівновага на

валютному і товарному ринках.

Рис.13.1 Графічна модель валютного ринку
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A$

$







$
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Ревальвація національної валюти приводить до скорочення вітчизняного

експорту і разом з тим до пасивації сальдо поточного рахунку платіжного

балансу.

При ревальвації росте ціна вітчизняного експортного товару (в іноземній

валюті) і зменшується попит на товар за кордоном. Внаслідок цього, обсяги

експорту нашої країни скорочуються і відповідно зменшується його вартість.

Сальдо поточного рахунку платіжного балансу зменшується в національній

валюті за умов нормальної реакції.

Вплив ревальвації на ринок імпортного товару України відбувається в

зниженні ціни вітчизняного імпорту в національній валюті і росту попиту на

нього. Внаслідок цього обсяг імпорту збільшується і відповідно росте його

вартість. Сальдо поточного рахунку платіжного балансу (у національній

валюті) зменшується за умов нормальної реакції.

Умова нормальної реакції балансу поточних операцій і зміни валютного

курсу:

dZ / dW > 0

при ревальвації(dW <0) сальдо поточного рахунку платіжного балансу

зменшується (dZ <0), а при девальвації (dW>0) – збільшується (dZ > 0).

УМОВА МАРШАЛЛА-ЛЕРНЕРА – зниження вартості національної

валюти (девальвація) приводить до поліпшення торгового балансу, якщо сума

абсолютних значень еластичності вітчизняного попиту на імпорт і іноземний

попит на вітчизняний експорт більше, ніж одиниця:

з 1ex im  

де з ex – еластичність попиту на експорт  (еластичність експорту)

з im – еластичність попиту на імпорт (еластичність імпорту)

Умова Маршалла-Лернера є умовою стабільності валютного ринку.
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(x-
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Стабільність валютного ринку передбачає, що при збільшенні валютного

курсу (девальвація національної валюти) зменшується надлишковий попит на

валюту.

Ефект ДЖЕЙ-КРИВОЇ – тимчасове погіршення торгового балансу в

результаті зниження реального курсу національної валюти (девальвація), що

призводить до його наступного поліпшення

Рис.13.2 Ефект джей-кривої.

Взаємозв'язок між ринками експорту, імпорту і валютним ринком

обумовлена тим, що попит на валюту виникає з попиту на імпорт визначеної

країни, а пропозиція валюти є результатом експортної пропозиції цієї країни.

Наприклад, ринок української гривни формується на основі попиту та

пропозиції гривни, що показано на графіці (рис.13.3):

Рис.13.3. Ринок української гривни
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При ревальвації гривни вартість вітчизняного експорту зменшується.

Вартості експорту нашої країни відповідає попит за кордоном на імпорт,

тобто на гривню. В результаті того, що вартість експорту в гривнях

зменшується, попит на гривню скорочується (N)

Пропозиція гривни (А) відповідає вартості імпорту нашої країни. При

ревальвації пропозиція гривни (вартість імпорту) росте, якщо попит на імпорт

еластичний 2 > 1, залишається незмінним, якщо 2 = 1, зменшується, якщо

2 < 1.

Використання зміни валютного курсу, як інструмента економічної

політики, може привести до конфлікту: з одного боку, до вирівнювання

платіжного балансу, а з другого, до погіршення реального мінового

співвідношення.

Конфлікт між цілями існує тоді, коли визначений захід сприяє

досягненню однієї мети і заважає досягненню іншої.

Гармонія цілей існує тоді, коли досягнення однієї мети завдяки

економіко-політичним засобам веде до досягнення іншої мети (вирівнювання

платіжного балансу і поліпшення реальних відносин обміну).

Контрольні запитання:

1. Дайте визначення валютного курсу і котирувань валют.

2. Теоретичне обґрунтування валютного курсу.

3. Модель валютного ринку в умовах обміну товарами і руху

капіталу.

4. Вплив валютного курсу на складові платіжного балансу.

5. Умови стабільності валютного ринку.

6. Тимчасовій характер залежності торговельного балансу від

зміни валютного курсу.
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Лекція 14. ОСНОВИ ФУНКЦІОНУВАННЯ РИНКУ ІНОЗЕМНОЇ
ВАЛЮТИ.

Валютний ринок це особливий ринок, на якому укладаються валютні

угоди, тобто відбувається обмін валюти однієї країни на валюту іншої за

визначеним номінальним валютним курсом.

Валютні ринки представляють собою механізм, за допомогою якого

взаємодіють продавці та покупці валюти.

Об'єктом ринку іноземної валюти є вільно конвертована валюта. Торгівля

валютою на валютному ринку не прив'язана до якої-небудь однієї

географічної точки, а також не має фіксованого часу відкриття і закриття.

Крім того, Валютний ринок поєднує валюти з різним режимом національного

регулювання.

Міжнародна валютна система (МВС) являє собою сукупність
способів, інструментів і міждержавних органів, за допомогою яких
здійснюється взаємний платежно-розрахунковий оборот у рамках світового
господарства. Її виникнення й наступна еволюція відображає об'єктивний
розвиток процесів інтернаціоналізації капіталу, що вимагає адекватних
умов у міжнародній грошовій сфері. Основними конструктивними
елементами МВС є світовий грошовий товар і міжнародна ліквідність,
валютний курс, валютні ринки, міжнародні валютно-фінансові організації й
міждержавні домовленості.

Послідовно існували й поміняли один одного три світові валютні
системи. Перша з них - система "золотого стандарту" - ґрунтувалася на
золоті, за яким законодавчо закріплювалася роль головної форми грошей.
Курс національних валют жорстко прив'язувався до золота, і через золоте
втримування, валюти співвідносилися один з одним по твердому валютному
курсу. Відхилення валютного курсу від оголошеного співвідношення було не
більше +/- 1% і перебувало в межах "золотих точок".

Основу другий, Бреттон-Вудской валютної системи, становили
тверді обмінні курс валют країн-учасниць стосовно курсу провідної валюти;
курс провідної валюти - долара США - фіксувався до золота; центральні
банки країн-учасниць зобов'язалися підтримувати стабільний курс валют до
долара США за допомогою валютних інтервенцій. Коливання курсів валют
допускалися в інтервалах +/- 1%; зміна курсу валют відбувалася за
допомогою девальвації і ревальвації; організаційна ланка міжнародної
валютної системи - МВФ.

Третя, Ямайська, валютна система заснована на плаваючих обмінних
курсах і є многовалютным стандартом. Країна може вибрати фіксований,
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плаваючий або змішаний режим валютного курсу. Ці режими мають ряд
різновидів, докладно описаних у статистичному збірнику (International
Financial Statistics) Міжнародного валютного фонду.

Основними цілями європейської валютної системи (ЄВС) є створення
зони стабільних валютних курсів у Європі, відсутність якої утрудняло як
співробітництво країн-членів Європейського співтовариства в області
виконання загальних програм, так і у взаємних торговельних відносинах, а
також зближення економічних і фінансових політик країн-учасниць. Країни
ЕВС зафіксували курси своїх валют стосовно центрального курсу ЕКЮ; на
основі центрального курсу до ЕКЮ розраховані всі основні паритети між
курсами валют країн-учасниць і в подальшому переведені в єдину валюту.
Країни ЕВС зобов'язані підтримувати фіксований курс валюти за допомогою
інтервенцій на рівні +/- 2,5 % від паритетного, а в сьогодення у межах +/-
15% від паритетного.

Роль валютного ринку в економіці визначається його функціями, що

зводяться до наступного:

1) обслуговування міжнародного обігу товарів, послуг і капіталу;

2) формування валютного курсу під впливом попиту та пропозиції;

3) надання механізмів для захисту від валютних ризиків, руху

спекулятивних капіталів і інструментів для цілей грошово-кредитної політики

центрального банку.

Основними інструментами валютного ринку є банківські переведення та

акцепти, акредитиви, чеки, векселі і депозитні сертифікати.

За суб'єктами, що оперують з валютою, валютний ринок поділяється на

міжбанківський (прямий та брокерський), клієнтський і біржовий ринок. В

свою чергу, на міжбанківському валютному ринку, по терміновості валютних

операцій виділяються три основних сегменти:

а) спот-ринок (або ринок торгівлі з негайним постачанням валюти; на

нього приходиться до 65% від загального обігу валюти);

б) форвардний ринок (або терміновий ринок, на якому здійснюється до

10% валютних операцій);

в) своп-ринок (ринок, що поєднує операції по купівлі–продажу валюти на

умовах "спот" і "форвард"; на ньому реалізується до 25% від усіх валютних

операцій).
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На біржовому сегменті валютного ринку операції з валютою можуть

відбуватися через валютну біржу або за допомогою торгівлі дериватами

(похідними фондовими інструментами) у валютних відділах товарних і

фондових бірж.

Крім цього, усі валютні операції можна розділити на ті, що обслуговують

міжнародну торгівлю (на їхню частку приходиться близько 10% від всіх

валютних операцій), і валютні операції, що прямо не пов'язані з

обслуговуванням експорту-імпорту, а є чисто фінансовими трансферами

(спекуляції, хеджування, інвестиції). Саме фінансові трансфери переважають

на валютному ринку.

Крім того, в залежності від обсягу, характеру валютних операцій і

кількості валют, що використовуються, валютні ринки підрозділяються на

глобальні, регіональні і внутрішні.

Внутрішній валютний ринок – це ринок однієї держави. Під ним

розуміється вся сукупність операцій, що здійснюється банками, які

розташовані на території даної країни, по валютному обслуговуванню своїх

клієнтів, в числі яких можуть бути компанії, приватні особи, банки, що не

спеціалізуються на проведенні міжнародних валютних операцій, а також

власних валютних операцій.

Стосовно валютних обмежень розрізняють вільні і невільні валютні

ринки, а за видами застосування валютних курсів – з одним режимом і з

двома режимами валютного курсу.

В цілому більшість валютних операцій (близько 80% від усіх валютних

операцій) здійснюється на міжбанківському сегменті валютного ринку та в

основному на поточному (спот) ринку.

СПОТ-ринок – це ринок негайного постачання валюти. Основними

учасниками цього ринку виступають комерційні банки, що проводять

операції на спот-ринку з різними партнерами:

1) прямо з клієнтами-підприємствами приватного і державного секторів;

2) на міжбанківському ринку прямо з іншими комерційними банками;
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3) через брокерів з банками і клієнтами;

4) з центральними банками країн.

До звичаїв спот-ринку відносяться:

 здійснення платежів протягом двох робочих банківських днів без

нарахування процентної ставки на суму поставленої валюти;

 угоди здійснюються в основному на базі комп'ютерної торгівлі з

підтвердженням електронними повідомленнями (авізо) протягом

наступного робочого дня;

 існування обов'язкових курсів: якщо дилер великого банку

цікавиться котируваннями іншого банку, то оголошені йому

котирування є обов'язковими для виконання угоди по купівлі-

продажу валюти.

Основним інструментом спот-рынку є електронний переказ по каналах

системи СВІФТ. СВІФТ (від англ. SWIFT – Society for World-Wide Interbank

Financial Telecommunications) – Співтовариство всесвітніх міжбанківських

фінансових телекомунікацій – забезпечує всім його учасникам доступ до

цілодобової високошвидкісної мережі передачі банківської інформації в

стандартній формі при високому ступені контролю і захисті від

несанкціонованого доступу

Торгівля валютами на спот-ринку здійснюється на базі встановлення

обмінного курсу валют. Процес встановлення валютного курсу називається

котируванням валют. Котирування валют, що здійснюють комерційні банки,

може бути прямим і зворотнім. Широко використовуються на валютному

ринку і крос-курси, тобто співвідношення між двома валютами, що є

похідними від їхніх курсів стосовно третьої валюти.

Котирування по прямому методу на двох національних ринках повинні

бути зворотними один одному за умовою, що вартість курсового

перерахування валюти дорівнює нулю, тобто:

Пряме котирування валюти = 1/Зворотне котирування валюти.
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Наприклад, якщо курс валюти країни 1 котирується на ринку країни 2

відносно валюти країни 2 за курсом 0,0505 од. валюти країни 2 за 1 од.

валюту країни 1, то котирування валюти країни 2 в країні 1 складають

відповідно 19,80 од. валюти країни 1 за 1 од. валюти країни 2.

На спот-ринку банки котирують курс продажу (ask rate – AR) і курс

купівлі валюти (bid rate – BR). Так, якщо котирування валюти країни 1 до

валюти країни 2 складає 1,4120-1,4125 валюти країни 2 за 1 од. валюти країни

1, то ліва ставка (1,4120 ) є курсом покупки (BR), а права ставка (1,4125 ) –

курсом продажу (AR). Це означає, що учасник ринку, що призначає таку ціну,

буде купувати валюту країни 1 за 1,4120 валюти країни 2 і продавати їх по

1,4125 валюти країни 2 (див. схему, представлену далі).

ВИКОРИСТАННЯ КОТИРУВАНЬ УЧАСНИКАМИ РИНКУ
Маркет-мейкер

(комерційний банк, що котирує валютний курс)
Продає 2

Купує 1

Купує 2

Продає 1

BR 1,4120 1,4125 AR

Продає 1

Купує 2

Купує 1

Продає 2

Важливе значення має СПРЕД – різниця між курсом покупки і продажу

валюти, розрахований у базових пунктах:

Спред = AR – BR .

Крім абсолютної різниці в курсах покупки і продажу валюти,

розраховують і відносну величину спреду (маржі):

ВАS = [(AR – BR)/AR  • 100%,

де:  AR – курс покупки валюти;

BR – курс продажу валюти;

BAS – продажно-покупний спред.
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Спред, або маржа, повинні покривати операційні витрати банку і

забезпечувати йому нормальний прибуток при проведенні операцій з

валютою. BAS є своєрідною "платою" за надані банком форексні послуги.

Дуже часто курс покупки-продажу валют визначається на основі крос-

курсів. При цьому необхідно пам'ятати основні правила котирування курсів

покупки і продажу валюти.

Так, для нахождения крос-курсу валют з котируваннями на базі долара,

варто розділити ці два котирування: якщо за 1 од. валюти країни U дають

5,5453 валюти країни F або 1,5745 валюти країни D, то за 1 од. валюти країни

D при обміні отримаємо 3,5219 валюти країни F. Таким чином,

/ 5.5453 / 3.52191.5745( / )( / )
F UКрос курс F D

D F F U
   

В разі, якщо валюта країни U є валютою котирування для обох валют,

для знаходження їхнього крос-курсу необхідно розділити курси цих валют на

курс валюти країни U: якщо за 1 од. валюти країни Е пропонують 1,3423

валюти країни U, а за 1 од. валюти країни В – 1,8632 валюти країни U, то за 1

од. валюти країни В можна одержати 1,3881 валюти країни Е.

Якщо валюта країни U є базою котирування тільки для однієї з валют, то

для перебування їхнього крос-курсу необхідно перемножити курси валюти U

до цих валют: якщо за 1 од. валюти країни U можна отримати 1,5745 валюти

країни D, а за 1 од. валюти країни B. на ринку пропонують 1,8632 валюти

країни U, то за 1 од. валюти країни В можна отримати 2,9336 валюти країни

D. Таким чином,

Крос-курс=
U D D
B U B

  = 1,8632 1, 5 7 4 5 2, 9 3 3 6U B D U D U 

Важливе значення в угодах купівлі-продажу валют має термін

валютування, тобто дата, коли відповідні засоби фактично надходять у
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розпорядження сторін по угоді. Стандартна дата валютування при спот-

операціях – другий робочий день після дати висновку угоди.

Іноді термін виконання валютних операцій – той же робочий день або

наступний за днем заключення угоди. В такому випадку, мова вже йде про

угоди за курсом overnight або torn/next. Курс угоди "спот" в даних випадках

коректується в залежності від рівнів процентних ставок по відповідним

валютах.

При роботі на валютному ринку торгують безготівковою валютою

(форексом) і наявною валютою (банкнотами). Так, безготівкові активи, якими

оперує валютний відділ банку, є не що інше, як залишки на рахунках в

іноземній валюті. Тут необхідні платежі переводяться з одного рахунка на

іншій за допомогою бухгалтерських записів. При торгівлі банкнотами валюта

фізично переміщується в просторі. При цьому підвищуються витрати на

транспортування, охорону, страхування і збереження валюти, що збільшує

спред по котируваннях іноземних банкнот.

Хоча спот-операції є "швидкими" операціями, проте і вони піддаються

валютному ризику. Це пов'язано насамперед з технічними особливостями

систем клірингових розрахунків, що існують у більшості країн світу, а також

з тимчасовими розходженнями в роботі валютних ринків.

На валютному ринку терміновими угодами називають операції, пов'язані

з постачанням валюти на термін більш ніж 3 дні з дня її виводу.

Стандартними термінами виконання термінових контрактів є 1, 3, 6, 9 і 12

місяців.

Різновидами термінових операцій виступають форвардні і ф'ючерсні

угоди, опціони, своп-угоди та численні комбінації, що виникають на їхній

основі. При цьому форвардні і своп-угоди, в основному, здійснюються

комерційними банками, а торгівля опціонами і фьючерсами здебільшого

реалізується на біржовому сегменті валютного ринку.

Курс здійснення термінових угод звичайно відрізняється від курсу спот-

угод на величину дисконту або премії, тобто на величину знижки або
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надбавки до існуючого спот-курсу. Це пов'язано з необхідністю

прогнозування майбутнього спот-курсу по операції. Для цього аналізуються

фактори, що впливають на величину валютного курсу, і виводиться

орієнтований курс валюти в майбутньому, що коректується банками в

залежності від ситуації на ринку.

Учасників термінового ринку, виходячи з переслідуваних ними цілей,

також можна підрозділити на арбітражерів, трейдерів, хеджерів і спекулянтів.

В цілому, купуючи і продаючи валюту на термін, учасники валютного ринку

коректують свою валютну позицію.

Так, більшість учасників валютного ринку (у першу чергу, виробники)

виступають в якості хеджерів. Їхня основна задача – захист валютного

виторгу від валютно-курсового ризику. З цією метою вони здійснюють (за

допомогою комерційних банків) конверсійні операції, прагнучи закрити

відкриті валютні позиції.

Інша категорія учасників ринку називається спекулянтами. Вони

усвідомлено приймають на себе валютний ризик, підтримуючи відкриту

валютну позицію. На відміну від хеджеров, спекулянти мають можливість

витягти прибуток від непрохеджованої валютної позиції у випадку, якщо

вони правильно оцінили тенденції зміни курсів валют, чи, навпаки, понести

збитки при несприятливій зміні валютного курсу.

Спекулянти є важливими діючими суб’єктами на валютному ринку. Їх дії

можуть викликати появу попиту та пропозиції визначеної валюти, а також є

одним з індикаторів майбутньої тенденції зміни валютного курсу.

В свою чергу, арбітражери здійснюють покупку іноземної валюти на

одному валютному ринку з одночасним продажем її на іншому валютному

ринку з метою добування прибутку на різниці у валютних курсах на різних

ринках і в різні періоди. Арбітражери ризикують менше спекулянтів. Вони

відкривають протилежні позиції в одній валюті на різні (однакові) терміни на

одному або декількох взаємозалежних ринках, зменшуючи величину

валютно-курсового ризику (у порівнянні з діями спекулянтів).
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Нарешті трейдери купують (продають) валюту з доручення і за рахунок

клієнта в торговому залі біржі. Таким чином, вони здійснюють посередницькі

операції, одержуючи за це комісійну винагороду від клієнтів.

До основних термінових операцій, що здійснюються на міжбанківському

валютному ринку, відносять форвардні операції і своп-угоди.

Форвадний валютний контракт – це обов'язкова для виконання угода між

банками щодо покупці або продажу у визначений день у майбутньому певної

суми іноземної валюти. При цьому валюта, сума, обмінний курс і дата

платежу фіксуються в момент укладання угоди. Термін форвардних угод

коливається від 3 днів до 5 років, однак найбільш розповсюдженими є дати в

1, 3, 6 і 12 місяців з дня укладання угоди.

Часто форвардна операція є частиною угоди "своп". Якщо мова йде про

одиночні угоди "форвард" (не сполученої з одночасним здійсненням

контругоди "спот"), то цю операцію називають угодою аутрайт (outright).

Форвардний курс і курс "спот" тісно пов'язані між собою. З теоретичної

точки зору форвардна ціна валюти (FR) може дорівнюти спот-ціні (SR).

Однак на практиці такий збіг дуже рідко зустрічається.

Якщо форвардний курс більше спот-курсу (FR > SR), то говорять, що

валюта котирується з "премією"; якщо форвардний курс менше спот-курсу

(FR < SR), то говорять, що валюта котирується з "дисконтом".

Розмір форвардних дисконтів або премій по валюті визначається таким

чином:

360( ; ) 100% ,FR SRFD Pm Dis
SR t


  

де: FD (Pm;Dis) – форвардний диференціал (премія або дисконт);

FR – форвардний курс;

SR – спот-курс;

t – термін (у днях) дії форвардного контракту.
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Премії і дисконти по валюті перераховуються на річний базис для того,

щоб можна було порівняти прибутковість від вкладення валюти у форвардну

угоду з прибутковістю від вкладення в інструменти грошового ринку.

Існують два основних методи котирування форвардного курсу: метод

"аутрайт" і метод "своп-ставок".

При котируванні методом "аутрайт" банки вказують для клієнтів як

повний спот-курс, так і повний форвардний курс, а також термін і суму

постачання валюти.

Однак, у більшості випадків на міжбанківському ринку форвардний курс

котирується за допомогою своп-ставок. Це пов'язано з тим, що дилери

оперують форвардними маржами (тобто дисконтами або преміями),

вираженими в пунктах, що і називаються курсами "своп" чи своп-ставками.

Своп-ставки виражаються в абсолютних частках відповідної валюти

стосовно долара США, аналогічно котируванню "спот" до долара США. При

котируванні методом своп-ставок курсу форвардної угоди, визначаються

тільки премія або дисконт, що при прямому котируванню відповідно

додаються до курсу "спот" або віднімаються з нього. При зворотному

котируванні валют дисконт додається, а премія віднімається з курсу "спот"

(табл. 5).

Таблиця  5.

Визначення форвардного курсу за допомогою своп-ставок

JPN/USD BR AR BAS

SR (спот-курс)

Своп-ставка на 30 днів

FR (30) форвардний курс через 30 днів

90

5

95

110

7

117

20

22

Розмір ставки "своп" визначається винятково різним рівнем процентних

ставок країн, що беруть участь, і розраховується таким чином:
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Як і спот-угоди, форвардні контракти також можуть укладатися в угоду

без участі американського долара. В цьому випадку для розрахунків будуть

використовуватися крос-курси.

Сутність ф'ючерсних операцій подібна з форвардними угодами.

Ф'ючерсні операції також здійснюються з постачанням валюти на термін

більш 3 днів з дня підписання угоди, і при цьому ціна виконання контракту в

майбутньому визначається на день укладання угоди.

Однак при наявності подібних моментів маються істотні відмінності

ф'ючерсних операцій від форвардних. По-перше, ф'ючерсні операції

здійснюються в основному на біржовому ринку, а форвардні – на

міжбанківському. Це приводить до того, що терміни виконання ф'ючерсних

контрактів прив'язані до визначених дат (наприклад, 3-й середі кожного

третього місяця року) і стандартизовані по термінах, обсягам і умовам

постачання. У випадку ж форвардних контрактів, термін і обсяг угоди

визначається за взаємною домовленістю сторін.

По-друге, ф'ючерсні операції відбуваються з обмеженим колом валют,

таким, як долар США, євро, японська ієна, фунт стерлінгів і деяких інших.

При формуванні форвардного контракту коло валют значно ширше.

По-третє, ф'ючерсний ринок доступний як для великих інвесторів, так і

для індивідуальних і дрібних інституціональних інвесторів.

Доступ же на форвардні ринки для невеликих фірм обмежений. Це

пов'язано з тим, що мінімальна сума для виводу форвардного контракту

складає в більшості випадків 500 000 дол.

Далі, ф'ючерсні операції на 95% закінчуються заключенням офсетної

(зворотної) угоди, при цьому реального постачання валюти не здійснюється, а

учасники даної операції одержують лише різницю між первісною ціною

висновку контракту і ціною, що існує на день здійснення зворотної угоди.
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При форвардах до 95% всіх угод закінчуються постачанням валюти за

контрактом.

Форвардні угоди звичайно дорожче, тобто вони супроводжуються

великим спредом на покупку-продаж. Це може призвести до великих витрат

для клієнта при достроковому закритті позицій.

Таким чином, валютообмінні фьючерси являють собою стандартизовані

контракти, що обертаються на біржах. Банки і брокери не є сторонами угод,

вони лише відіграють роль посередників між клієнтами і кліринговою

палатою біржі.

Стосовно до валютних ринків, Закон єдиної ціни формулюється таким

чином: курс якої-небудь валюти приблизно однаковий у всіх країнах.

Відхилення валютного курсу на різних валютних ринках визначається

величиною операційних витрат, пов'язаних з переказом даної валюти з одного

валютного ринку на інший. Таким чином, курс долара в Нью-Йорку

відрізняється від курсу долара в Токіо на величину операційних витрат,

пов'язаних з переказом долара з Нью-Йорка в Токіо. У випадку, якщо курси

валют відрізняються на величину більшу, ніж величина операційних витрат,

виникає можливість гри на курсових різницях, що і одержала назву

валютного арбітражу.

Валютний арбітраж – це операція з валютами, що складається в

одночасному відкритті однакових (або різних) по термінах протилежних

позицій на одному або декількох взаємозалежних фінансових ринках з метою

одержання гарантованого прибутку за рахунок різниці в котируваннях.

Основний принцип арбітражу – купити який-небудь фінансовий актив

подешевше і продати його дорожче. Необхідною умовою арбітражних

операцій є вільний перелив капіталу між різними сегментами ринку (вільна

конвертованість валют, відсутність валютних обмежень, відсутність

обмежень на здійснення визначених видів діяльності для різних типів агентів

і ін.).
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Передумовою розглянутих операцій є розбіжність котирувань

фінансових активів у часі та у просторі під дією ринкових сил.

Розрізняють часовий валютний і просторовий валютний арбітраж. Крім

того, кожний з них підрозділяється на простий і складний (або крос-курсовий,

потрійний). Простий арбітраж виконується з двома валютами, а крос-

курсовий – з трьома і більшою кількістю валют.

Найчастіше при грі з валютними курсами використовується покритий

процентний арбітраж. Покритий процентний арбітраж є угодою, що поєднує

валютну і депозитну операції, що спрямовані на регулювання арбітражерами

валютної структури своїх короткострокових активів і пасивів з метою

одержання прибутку за рахунок різниці в процентних ставках по різних

валютах. Як приклад процентного арбітражу з форвардним покриттям можна

привести наступну схему дій: покупка валюти за курсом "спот",

розташування її на терміновий депозит і одночасний продаж її за форвардним

курсом. Дана операція не несе валютного ризику, а джерелом прибутку в

цьому випадку є різниця в рівнях доходу, одержуваного за рахунок різниці в

процентних ставках по валютах і вартості страхування валютного ризику,

обумовленої розмірами форвардної маржі.

Небанківські учасники валютного ринку іноді використовують

процентний арбітраж без форвардного покриття. Ця операція звичайно є

середньо- або довгостроковою і пов'язана з рухом капіталу. Суть її полягає в

тому, що арбитражер купує валюту на умовах "спот" з наступним

розміщенням її на депозит і зворотну конверсію за курсом "спот" після

закінчення його терміну дії. Для учасників, що здійснюють даний вид

арбітражу, важливо правильно оцінити тенденцію зміни курсу валюти на

середньо- і довгостроковий інтервал часу, тому що їхня валютна позиція є

відкритою і тим самим може піддаватися ризику зміни валютного курсу.

Арбітражні операції також мають велике економічне значення для усього

фінансового ринку. Оскільки арбітражні операції базуються на отриманні

вигоди з розходжень, що існують між ринками або на тому самому ринку між
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термінами контрактів, втручання арбитражерів дозволяє забезпечити

взаємозв'язок курсів і регулювання ринку. На відміну від спекуляції і

хеджування, арбітраж сприяє короткочасному вирівнюванню курсів на різних

ринках і згладжує різкі кон'юнктурні стрибки, підвищуючи стійкість ринку.

Контрольні запитання:

1. Дайте визначення валютного ринку, його об'єктів і суб'єктів,

основних інструментів і сегментів.

2. Назвіть види валютних ринків.

3. Що таке котирування валюти? Які види котирувань ви знаєте?

Які правила розрахунку крос-курсу?

4. Охарактеризуйте спот- та форвардний ринок валют. Чим

визначається величина спот- і форвардного курсу?

5. Назвіть основні відзнаки спот- і своп-ринків валют.

6. Валютний арбітраж: види і техніка здійснення.

7. Назвіть основний принцип арбітражу.

Лекція 15. ЕФЕКТИ РУХУ КАПІТАЛУ НА ВАЛЮТНОМУ РИНКУ.

Надзвичайно важливою складовою у формулі попиту на валюту також є

міжнародний рух капіталу. Наприклад, попит на євровалюту збільшується,

особливо в тому випадку, коли іноземні інвестори купують європейські акції.

Це означає, що якщо ввіз капіталу в Європу перевищує відтік європейського

капіталу за кордон, Європа є нетто-імпортером капіталу, що призведе до

нетто-попиту на євро: причини, що визначають імпорт капіталу в Європу, у

той же час значною мірою визначають попит на євровалюту.

Причини, що ведуть до руху капіталу, легко пояснюються за допомогою

принципу процентного арбітражу. Наприклад, українець має намір

інвестувати 1000 UAH на термін 1 рік. У нього є два варіанти дій:
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1) він може придбати національні акції і дістати прибуток у %,

встановлених в Україні;

2) він вкладає гроші в закордонні акції.

Результати цих двох інвестиційних варіантів пояснюються на

наступному прикладі.

Процентна ставка в Україні складає 16% ( і = 16%), а процентна ставка в

США – 4% ( і* = 4%).

Капіталовкладення в Україні принесло би інвестору дохід у розмірі :

1000 UAH x ( 1+і ) = 1000 UAH x 1,16 = 1160 UAH

тобто. 1160 гривень за рік.

Розташування ж капіталу за кордон зажадає від інвестора наступних

кроків: 1000 UAH спочатку повинні бути переведені в дол. США за поточним

курсом. Наприклад, якщо курс складає 8 грн/$, інвестор розташовує після

обміну сумою 125 дол. США. Ці кошти він може розмістити у банку США, де

вкладення принесе йому 4% річних. Загальна сума капіталу інвестора в кінці

року складе:

1000 UAH / W x (1+ i*) = 1000 UAH/8 x (1,04) = 130 $

Щоб порівняти результати цих варіантів капіталовкладень, сума,

виручена інвестором у дол. США повинна бути переведена наприкінці року

назад у гривню за курсом, що встановився на той час:

130 $ x w* ( $/UAH)

де w* – очікуваний наприкінці року обмінний курс.

Але інвестор не знає, яким виявиться під кінець року обмінний курс. А це

дуже важливо для інвестора, адже якщо курс долара до гривні підніметься і за

один долар будуть давати 9,0 гривень, то виручена в доларах сума капіталу

інвестора складе 1170 UAH. Було б значно гірше, якби курс долара до гривни

упав і за 1 дол. США давали б тільки 6,0 гривень, тому що інвестор

наприкінці року одержав би 780 UAH

При оцінці інвестиційних можливостей велике значення мають два

компоненти:
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1) відомі річні відсотки на внесок

2) очікування стосовно динаміки валютного курсу w*

Якщо очікувані зміни дійсного валютного курсу позначити за w*, то

очікуваний до кінця терміну обмінний курс визначається в таким чином:

w* = w + w*

Розділимо обидві сторони рівності на w

w*/ w =  w/w + w*/w = 1 + w*

де: w* – очікувана процентна зміна обмінного курсу, що визначається як

відношення очікуваної зміни до поточного обмінному курсу.

Рішення інвестора, що базується на очікуваннях щодо динаміки

валютного курсу і очікуваних відсотках доходу, називається непокритим

процентним арбітражем.

Якщо інвестор не хоче йти на ризик, пов'язаний з коливаннями обмінного

курсу, він може спробувати застрахуватися від нього. Для цього інвестор

укладає договір на продаж доларів наприкінці року по заздалегідь

визначеному обмінному курсі. На форвадному валютному ринку він може на

основі зроблених там валютних спекуляцій укласти найбільш надійну на його

погляд арбітражну угоду. У випадку укладання такого договору його угода

стає покритим процентним арбітражем.

Засновані на арбітражі міжнародні потоки капіталу залежать від трьох

важливих компонентів:

- відсотків у власній країні і

- відсотків за кордоном і*

- чекань щодо динаміки валютного курсу w*

Розглянемо детально процес прийняття інвестором рішення про

вкладення коштів.
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Якщо обидві задані інвестиційні альтернативи приносять інвестору

однаковий доход, то напрямок вкладень коштів йому байдужі. При цьому

вірна рівність:

(1 + і) = (1 + і*) (1 + w*)

Якщо ж підвищуються відсотки за кордоном або знецінюється валюта

країни, вітчизняні арбітражери збільшать експорт капіталу. Рівність

приведена вище, у цьому випадку перетвориться в нерівність на користь

вкладення грошового капіталу за кордоном:

(1+ і) < (1 + і*) ( 1 + w*)

У якому випадку збільшується імпорт капіталу? Цю ситуацію описує

нерівність:

(1+ і) > ( 1+і*) ( 1 + w*)

Отже, імпорт капіталу визначається тими ж величинами, що й експорт,

тобто відсотками в країні і та за кордоном і* та очікуваннями інвестора

стосовно динаміки валютного курсу w*. Але діють ці величини в зворотному

напрямку.

Міжнародні потоки капіталу ініціює не тільки арбітраж. Рух грошового

капіталу здійснюється й у формі міжнародних портфельних інвестицій.

На основі теорії міжнародного портфеля передбачається наступна схема

міжнародного руху капіталу:

Експорт капіталу збільшується

- коли ростуть відсотки за кордоном або падають відсотки у

власній країні інвестора;

- підвищуються очікування знецінювання внутрішньої валюти;

- збільшується внутрішній ризик, а закордонний – зменшується.

Обсяг імпорту грошового капіталу в країну збільшується в тому випадку,

якщо:

- зростають внутрішні відсотки або падають зовнішні;

- зменшується внутрішній ризик або збільшується зовнішній;
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- відсутні очікування по значному знецінюванню внутрішньої

валюти.

Мотив, що спонукує інвесторів до проведення портфельних інвестицій,

дійсний у середньостроковій перспективі, але для міжнародних рухів

капіталу, важлива інша, короткострокова спонукальна причина.

Короткостроковий, спекулятивно обґрунтований рух капіталу, відіграє

немало важливу роль для міжнародних грошових і валютних ринків.

Інвестора, що спекулює на міжнародному валютному ринку можна

представити, наприклад, таким чином:

Випадково виявляється тенденція до збільшення курсу іноземної валюти,

в результаті чого інвестор може дістати додатковий прибуток. Чим швидше

він робить вкладення в цю валюту, тим більший дохід він одержить в

результаті зростання її вартості. Самі по собі інвестиції призводять до

додаткового попиту на іноземну валюту і до підвищення її курсу. Нові

очікування впливають на підвищення курсу. В результаті цього

спекулятивного механізму поточний курс відхиляється досить сильно від

довгострокового рівноважного стану, і у інвестора починає рости сумнів з

приводу подальшого росту курсу. Інвестори більше не вкладають капітал у

дану валюту або навіть продають номіновані в ній цінні папери.

Коли через деякий час скептичні оцінки росту курсу починають

переважати, процес починає розвиватися в зворотню сторону

Обсяг продажів іноземної валюти переважує обсяг її додаткових покупок

і утворює надлишок пропозиції. Валютний курс відповідно починає падати.

Спроби інвесторів врятувати раніше створений прибуток ведуть до

масованого продажу цінних паперів в іноземній валюті. “Спекулятивний

міхур”, що утворився, лопається, що за дуже короткий час приводить до

значного зниження валютного курсу. У деякій точці спекулятивний цикл

знову сповільнюється і його напрямок змінюється.
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Таким чином, спекулятивні цикли призводять не до стабілізації

валютного курсу в довгостроковому періоді, а до виникнення спекулятивних

потоків грошового капіталу, що не впливають на стабільність.

Контрольні запитання:

1.Сформулюйте принцип процентного арбітражу, як фактора руху

капіталу.

2.Види операцій на валютних ринках.

3.Оцінка інвестиційної можливості.

4.Схема міжнародного руху капіталу на основі теорії міжнародного

портфеля.

Лекція 16 РЕАКЦІЇ ВАЛЮТНОГО РИНКУ НА ЗМІНУ СИТУАЦІЇ НА

ЗОВНІШНЬОМУ РИНКУ.

У моделі відкритої економіки поряд з товарним і грошовим ринками

розглядається валютний ринок, в діаграмі Хікса (рис.16.1) поряд з лінією IS,

що представляє товарний ринок, і LM, що описує грошовий ринок, вводиться

лінія, що характеризує валютний ринок, Z.

Рис.16.1. IS-LM – модель Хікса

i

Y

i~
Z

LMIS

Y~

Загальноекономічна
рівновага
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IS – всі комбінації процентної ставки і національного доходу, при яких

товарний ринок країни знаходиться в рівновазі;

LM – безліч комбінацій процентної ставки і національного доходу, при

яких урівноважено грошовий ринок;

Z – точки можливої рівноваги на валютному ринку.

У точці перетину всіх трьох прямих встановлено як внутрішню, так і

зовнішню економічну рівновагу, тобто повну рівновагу економіки.

Розглянемо в чому сутність рівноваги валютного ринку. У точці

рівноваги попит на національну валюту повинний дорівнювати пропозиції

валюти; це значить, що надлишок попиту в положенні рівноваги дорівнює

нулю:

UANN – UANA = 0

Якщо ми внесемо в дану рівність величини, що визначають попит та

пропозицію на національну валюту, отримаємо:

UANN – UANA = Ex –Im –Tr –K = 0= ∆W

де: К – нетто-експорт грошового капіталу, тобто різниця між експортом

і імпортом капіталу даної країни:

K = KEX – KIM

∆W – зміна девізних резервів центрального банку, що є одним з його

інструментів впливу на валютний ринок

Якщо валютний ринок знаходиться в стані рівноваги, у втручанні ЦБ

немає необхідності, тобто, його валютні резерви незмінні. При змінному

валютному курсі ця зміна завжди дорівнює нулю, тому що при збільшенні

або зниженні попиту та пропозиції на національну валюту, валютний ринок

реагує шляхом пристосування валютного курсу до нової ситуації. Валютний

ринок знову приходить до стану рівноваги без втручання банку.

При фіксованому валютному курсі ЦБ повинний реагувати на кожен

ринковий шок шляхом тиску на вітчизняну валюту. Наприклад, у випадку

надлишку пропозиції національної валюти ЦБ продає валютні резерви і купує

національну валюту. Тому зміна валютних резервів ∆W при встановленому
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курсі практично ніколи не дорівнює нулю. Лише при рівновазі валютного

ринку, у відсутності інтервенцій ЦБ, обсяг його валютних резервів не

змінюється.

До величин, які характеризують положення лінії Z відносяться наступні:

- при змінному валютному курсі W~

Ex - Im - Tr = K

Таким чином, обсяг валюти, отриманої за рахунок експорту товарів, за

винятком відтоку іноземної валюти за рахунок імпорту товарів і трансфертів є

нетто-експорт капіталу. Щоб визначити положення лінії Z у діаграмі Y-і ми

беремо першу похідну функції цієї лінії; у даному випадку це похідні по

ендогенних величинах і та Y. Лінія Z є умовою рівновагою.

Im Im0k k
Y i Y iY i Y i   
             ,

де Y – доход;

і – величина процентної ставки

Отже, зростання лінії  Z  дорівнює:

I m

0i Y
KY
i


   




«-» вказує на зворотну залежність чисельника і знаменника дробу від

своїх визначальних і і Y.

Це значить, що при зростаючому національному доході зростає і обсяг

імпорту, а при ставці відсотка, що збільшується, знижується і обсяг експорту

грошового капіталу. Мінус перед дробом компенсується мінусом, що

утвориться при диференціюванні К по відношенню до і.
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При незмінності інших визначальних величин у випадку підвищення

процентної ставки повинний збільшувати внутрішній  національний доход

країни, щоб умова рівноваги, яка представлена лінією Z, збереглася.

Звичайно експорт грошового капіталу реагує на зміну ставки відсотка

швидше і значніше, ніж обсяг імпорту або експорту товарів на зміну

національного доходу. У реальній дійсності спостерігається сильна

залежність руху капіталу від ставки відсотка, тому лінія Z зростає в системі

координат Y-і порівняно слабко.

Лінія Z містить в собі всі комбінації ставки відсотка і національного

доходу в системі координат Y-і, при яких може існувати рівновага на

валютному ринку. Точка, що не відповідає рівновазі на валютному ринку, не

лежить на даній лінії Z. При кожному імпульсі і з-за кордону валютний ринок

країни спочатку повинен прийти до рівноваги.

При цьому не можна забувати, що валютний курс – найважливіший з

визначальних положення лінії  Z  компонентів. Незважаючи на те, що жодна з

осей системи координат Y-і не відображає зміни валютного курсу, вона

значно впливає на положення лінії Z. Якщо настає ситуація рівноваги на

товарному і грошовому ринках, точка, що знаходиться вище даної лінії Z,

характеризується тим, що при даному національному доході Y фактична

процентна ставка і більше ставки, що відповідає рівновазі на валютному

ринку. Щоб прийти до нової рівноваги, валютний курс повинний

підвищитися, тоді лінія Z переміститься вище.

i

Y

Z(+)
Тенденція до підвищення вартості валюти

(-)

Тенденція до зниження вартості валюти
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i

Y

(+
)

Z (Wt, i0, Y0, x
0W~ )

(-)
Z (W0, i0, Y0, x

0W~ )

Wt<W0

Виникає питання: Яким повинен бути валютний курс, якщо відповідна

йому лінія Z лежить вище лінії, показано на рисунку?

При такому ж національному доході нова лінія може відповідати більш

високій процентній ставці. Досягнення нової рівноваги на валютному ринку

вимагає збільшення обмінного курсу. Тому ситуація вище лінії Z

характеризується тенденцією росту вартості валюти.

Лінія Z, наприклад, переміщується вище коли при колишніх значеннях і,

Y і W* вартість вітчизняної валюти зростає, а обмінний курс відповідно падає.

Точки, нижче лінії Z, відповідно демонструють тенденцію до зниження

вартості валюти.

Якщо ЦБ підтримує обмінний курс на одному рівні, положення лінії Z

при незмінних значеннях W*, Y, і залишається колишнім.

Поряд з валютним курсом W положення лінії Z визначається ставкою

відсотка за кордоном і* , національним доходом за кордоном Y* і

очікуваннями по процентній зміні реального обмінного курсу W*

Z ( W, І, Y, W*)

i

Y

IS

Z (W0, i0, Y0, x
0W~ )

IM

W~ → W=Const
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Розглянемо наступну ситуацію. Нехай, ставка відсотка за кордон і*

збільшилася. Це означає, що вітчизняні інвестори вивозять грошовий капітал

за кордон, тобто обсяг нетто-експорту капіталу зростає. За умови фіксованого

обмінного курсу лінія Z, при даному національному доході, повинна

відповідати більш високій ставці відсотка, тому що тільки при збільшенні

закордонної процентної ставки обсяг переміщуваного за кордон капіталу

залишається колишнім. Отже, лінія Z переміщається паралельно вище, щоб

відповідати новій, більш високій процентній ставці.

Наступна ситуація. На ринку привалюють очікування підвищення

вартості національної валюти, наприклад, євро.

У той же час очікування по процентній зміні реального обмінного курсу

W* зменшуються. Кожен інвестор намагається зробити капіталовкладення в

очікуваній сильній валюті, євро. Тому в Європу спрямовується грошовий

капітал, а обсяг експорту капіталу зменшується. Формується тенденція до

збільшення вартості євро. При колишньому національному доході і

валютному курсі, для того, щоб протидіяти цьому тиску, ставка відсотка

повинна знизитися. Лінія Z зі зниженням процентної ставки переміщається

вниз.

W1 = W1/W0

де: W1 – очікувані зміни валютного курсу

W0 – поточний валютний курс

Розглянемо, що відбудеться з нашою моделлю при збільшенні

національного доходу за кордоном. Обсяг експорту і приплив капіталу в

країну збільшиться. Знову виникають передумови до зростання вартості євро,

тому що попит на цю валюту на ринку збільшується. При колишніх

значеннях національного доходу і валютному курсі процентна ставка повинна

була зменшитися, щоб протидіяти тиску на євро. Лінія Z таким чином, при

змінному валютному курсі, переміщається вниз.

При фіксованому валютному курсі ЦБ повинен для перешкоджання

підвищенню вартості євровалюти закуповувати закордоном валюту, що
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означає появу на ринку більшої кількості євро. Так ЦБ збільшує девізні

резерви і нейтралізує надлишок ринкового попиту на євро.

Отже, валютний ринок, як і товарний і грошовий ринки, знаходиться в

ситуації рівноваги, якщо точка внутрішньої рівноваги збігається з рівновагою

на валютному ринку.

Якщо ж точка рівноваги національної економіки країни не лежить на

лінії Z, виникає тенденція до підвищення або зниження вартості національної

валюти. Таким чином економіка протидіє такій тенденції, залежить від

системи національного валютного курсу.

Контрольні запитання:

1. Охарактеризуйте сутність рівноваги на валютному ринку.

2. Назвіть величини, котрі надають вплив на рівновагу на валютному

ринку.

3. Які величини визначають положення кривої рівноваги валютного

ринку.

4. Дайте характеристику тенденцій до підвищення або зниження

вартості національної валюти.

Лекція 17 ОБМІННІ КУРСИ, ГРОШОВІ ТА ФІНАНСОВІ РИНКИ

Обмінний курс може змінюватися, якщо:

1) відбуваються монетарні порушення (змінюється грошова маса)

2) передбачається очікування змін у розвитку даної країни

3) відбувається рух капіталу (перерозподіл портфельного капіталу).

Монетарні порушення – збільшення грошової маси визначає збільшення

виробничого потенціалу. Експансія грошової маси призводить до підвищення
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цін у країні і до очікування девальвації національної валюти. Попит на

іноземну валюту збільшується, національна валюта буде девальвувати.

Очікування змін у розвитку даної країни передбачає, що в майбутньому

прогнозується: розвиток даної країни (підвищення продуктивності капіталу

чи ріст доходу) і чекання ревальвації національної валюти; спад розвитку

економіки даної країни і чекання девальвації національної валюти.

Рух капіталу при незмінному обмінному курсі (єдиній валюті), як в

нашій країні, так і за кордоном, обумовлений різною величиною процентних

ставок в країнах. Відбувається перерозподіл портфельного капіталу, що

впливає на обмінний курс.

Портфельні інвестиції – фінансові операції придбання акцій, облігацій і

інших цінних паперів за кордоном, що оплачуються в національній валюті,

знижують ступінь ризику за рахунок диверсифікованості капіталу, але не

дають інвестору реального контролю над придбаною власністю.

Портфельна рівновага характеризується ситуацією, коли економічні

суб'єкти не мають ні однієї причини змінювати свій портфель цінних паперів.

Портфельну рівновагу при сталому (незмінному) валютному курсі можна

визначити як:

і = і*

де: і – процентна ставка в нашій країні

і* – процентна ставка за кордоном

Порушення портфельної рівноваги відбуваються, коли величини

процентних ставок в країнах відрізняється одна від іншої (і не дорівнює і*).

Якщо процентна ставка в нашій країні більше, ніж за кордоном, то при

заданій грошовій масі економічні суб'єкти бажають мати в своєму

розпорядженні велику кількість вітчизняних цінних паперів (попит росте). І

навпаки, якщо процентна ставка в цій країні нижче в порівнянні з

закордоном, то економічні суб'єкти бажають придбати іноземні цінні папери.

Паритет процентних ставок – такий рівень процентних ставок всередині

країни і за кордоном, при якому однакові по величині депозити в кожній
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країні дають можливість отримати однаковий дохід при перерахунку на одну

валюту.

Процентна рівновага при обмінному курсі, що змінюється, спрощено

визначається як:

і = і* + ew~ = R*

де:
0

0te

w
www~ 

 – очікування валютного курсу

R* – дохід за кордоном (рендита), що визначений у національній

валюті.

При девальвації національної валюти ( w~ > 0) за кордоном очікується

прибуток від зміни валютного курсу.

При ревальвації національної валюти ( w~ < 0) закордоном очікуються

збитки від зміни валютного курсу.

Порушення портфельної рівноваги впливає на попит та пропозицію на

валютному ринку. Перерозподіл портфельного капіталу відбувається до того

часу, поки не встановиться портфельна рівновага.

Порушення виникають коли:

- дохід за кордоном вище, ніж процентна ставка нашої країни

(R* = і* + ew~ > 1 ). і резидентам вигідно купувати іноземні цінні

папери в доларах, попит на долар підвищується (долар ревальвує);

- дохід за кордоном нижче, ніж процентна ставка нашої країни

(R* = і* + ew~ < 1 ). Резидентам вигідно продавати іноземні цінні

папери в доларах і пропонувати долар (долар девальвує).

Порушення на грошовому ринку впливає на портфельну рівновагу в

короткостроковому періоді наступним чином:

Якщо номінальна грошова маса в одній із країн (наприклад, в Україні)

збільшується при незмінному рівні цін у короткочасному періоді, то

збільшується і реальна грошова маса, процентна ставка знижується. При
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більш низькому відсотку в нашій країні, якщо встановлюється портфельна

рівновага, за кордоном процентна ставка також зменшується.

Рівновагу на грошовому ринку можна представити:

- в Україні: M = pL (і, Y)

- за кордоном: M* = p*L* (і*, Y*)

- на валютному ринку: і = і* + w /w – 1,

де: L, L* – реальний попит на грошову масу в нашій країні і за кордоном

p, p* – рівень цін у нашій країні і за кордоном

і, і* – процентні ставки в нашій країні і за кордоном

W – величина валютного курсу

Y,Y* – дохід в нашій країні і за кордоном

Вплив порушення на грошовому ринку на портфельну рівновагу в

короткостроковому періоді (при незмінному рівні цін) можна пояснити на

графічній моделі (рис.17.1.):

Рис. 17.1.Грошовий ринок країни, обмінний курс і крива валютного
арбітражу.

де: RR* – рендита від інвестицій закордону при альтернативних

валютних курсах;

LL – реальний попит на гроші в нашій країні

SS – реальна пропозиція грошей

Збільшення номінальної грошової маси в нашій країні при незмінному

рівні цін призводить до росту реальної грошової маси і зниженню процентної
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ставки (і). Пропозиція грошей ( M~ /P) росте – крива SS переміщується вниз.

При зниженні рівня процентної ставки депозити в національній валюті будуть

менш привабливі (зменшуються доходи); попит на національну валюту падає

і валюта буде девальвувати. Рівновага з точки М переміститися в точку N.

Попит на гроші змінюється в залежності від зміни відсотка, пропозиція

грошей визначається банківською системою. Рівновазі на грошовому ринку

(точка М') відповідає портфельна рівновага (точка М ), при цьому рендита за

кордоном дорівнює процентній ставці на національному ринку (і= R* = і* +

w*)

В наслідок порушення монетарної рівноваги в Україні збільшується

реальна грошова маса ( M~ /P) при незмінному рівні цін (Р), зменшується

процентна ставка і, відповідно до портфельної рівноваги, зменшуються

нарахування відсотка за кордоном (R* > i), тому попит на долари росте,

українська гривня девальвує. У точці N встановлюється нова рівновага.

Грошовий ринок і обмінний курс в довгостроковій рівновазі

взаємозалежні таким чином, що збільшення грошової маси в нашій країні

призводить до пропорційного росту цін всередині країни. Національна валюта

знецінюється пропорційно росту грошової маси.

Зміна грошової маси змінює масштаб цін, але не впливає на рівень

процентної ставки і реального виробництва. В довгостроковому періоді

очікуваний обмінний курс ew~ не може відхилятися від денного курсу Wo,

тому дохід (рендита) за кордоном визначається як: R* = i*, і при рівновазі

процентна ставка в нашій країні дорівнює процентній ставці за кордоном,

тобто i = i*= R*.

Довгострокова монетарна рівновага, що задана через рівновагу на

грошовому ринку, в нашій країні і за кордоном визначається через рівняння:

M~ = pL ( i Y),

M~ * = p*L* ( i*Y*),

W = p/p* p ,
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де: p – відносна ціна між товарами нашої країни при довгостроковій

обмінній рівновазі.

Грошовий нейтралітет у довгостроковій перспективі: збільшення

(зменшення) грошової маси на одиницю повинні супроводжуватися

збільшенням (зменшенням) на одиницю всіх цін, включаючи ціну іноземної

валюти, залишаючи незмінним реальну пропозицію грошей, процентну

ставку та інші макроекономічні зміни.

Монетарні порушення в одній з країн (експансія грошової маси в

Україні) у короткостроковому періоді є причиною:

а) гіперреакції валютного курсу (значна девальвація національної

валюти);

б) поступового росту рівня цін;

в) гіперреакції процентної ставки (різке зниження).

Гіперреакція валютного курсу – диспропорційно різка зміна величини

валютного курсу в короткостроковій перспективі в порівнянні з величиною

довгостроковому періоді.

Реальне господарське порушення рівноваги може мати вплив:

 на торгову рівновагу: впливати на співвідношення цін в нашій

країні і за кордоном – p/p* і тим самим на реальний валютний курс

 на рівновагу на фінансовому ринку: змінити попит на вітчизняні

або іноземні цінні папери.

Контрольні запитання:
1. Дайте характеристику причин, які мають вплив на зміну валютного

курсу.

2. Дайте визначення портфельної рівноваги. Яким чином порушення

портфельної рівноваги впливає на валютний ринок?
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3. Дайте характеристику взаємозалежності монетарного ринку і

обмінного курсу в довгостроковому періоді. Яким чином експансія

грошової маси впливає на портфельну рівновагу?

4. Чи впливають монетарні порушення на макроекономічні показники і

яким чином?

Лекція 18 ПОЛІТИКА СТАБІЛІЗАЦІЇ В КЕЙНСІАНСЬКОЇ

МОДЕЛІ ТВЕРДИХ ЦІН ПРИ ФІКСОВАНОМУ ВАЛЮТНОМУ КУРСІ

Кейнсіанська модель відкритої економіки передбачає наявність трьох

ринків: товарного, грошового і валютного, рівноважне положення яких

відображають відповідні криві.

Рівновага на ринку товарів існує тоді, коли реальний попит дорівнює

реальному результату господарської діяльності (пропозиції) Y.

Реальний попит складається з реального споживчого попиту С, реального

попиту на інвестиції І і реального сальдо торгового балансу Ex- Im.

Отже, визначення чистого суспільного продукту :

Y =  C + I + G + Ex – Im

Якщо врахувати, що Y- C = S, то рівняння має вид:

S + Im = G + I + Ex

де: S – сума заощаджень,

G – витрати держави,

С – витрати резидентів на власні потреби та імпортні товари
Початкова IS-LM модель Хикса описує економіку, у якій відсутні

торговельні зв'язки з іншими країнами. Точка перетинання кривих IS і LM

представляє внутрішню рівновагу економіки з координатами Y та i. Для
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аналізу відкритої економіки поряд з товарним і грошовим ринками вводиться

валютний ринок, що ми розглядали в ізольованому виді раніше. Таким

чином, у діаграму Хикса поряд з лінією IS, що представляє товарний ринок, і

LM, що описує грошовий ринок, уводиться лінія, що характеризує валютний

ринок, Z. У точці перетинання всіх трьох прямих установлено як внутрішнє,

так і зовнішньоекономічна рівновага, тобто повна рівновага економіки з

координатами Y та i. Модель відкритої економіки була описана Дж.Кейнсом,

який вивчав вплив зовнішніх факторів на розвиток економіки (рис.18.1)

Рис. 18.1. Модель відкритої економіки Кейнса.

Крива IXSIm – відображає такі значення процентної ставки і доходу, при

яких сумарні витрати відповідають витратам виробництва (рівновага на

товарному ринку) і ураховують експорт та імпорт товарів і послуг.

Крива LM – співвідношення сумарного попиту та пропозиції грошей, при

якому існує така комбінація процентної ставки і доходу, при якій на

грошовому ринку існує рівновага.

Рівняння кривої LM: L (Y, і) = M,

де: L – попит на гроші, що залежать від рівня доходу Y і процентної ставки і,

М – пропозиція грошей.
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Крива Z – відображає комбінацію процентної ставки і доходу, що

забезпечує рівновагу валютного ринку і платіжного балансу.

Модель відкритої економіки Дж.Кейнса ще називають моделлю

мультиплікатора. У розробленій теорії Кейнс підкреслив важливість зміни

автономних витрат (інвестицій, державних витрат і чистого експорту) як

фактора зміни випуску продукції і рівня зайнятості.

У кейнсіанській моделі вводиться поняття: мультиплікатор експорту, що

визначає вплив автономної зміни експорту на внутрішню і зовнішню

стабільність. При цьому внутрішня стабільність пов'язана з рівнем зайнятості

в країні, а зовнішня – з сальдо платіжного балансу.

МУЛЬТИПЛІКАТОР ЕКСПОРТУ – коефіцієнт, що відображає зміну

рівня доходу в результаті зміни експорту.

Допущення, що стосуються мультиплікатора експорту:

- дана країна є невеликою (маленькою) країною,

- обмінний курс постійний,

- рух капіталу не враховується.

Автономна зміна експорту передбачає дві ситуації:

 попит на інвестиції залежить від процентної ставки,

 попит на інвестиції не залежить від процентної ставки.

ТВЕРДЖЕННЯ: автономне зменшення експорту при інвестиціях, що

залежать від рівня процентної ставки, приводить до більшої пасивізації

сальдо балансу поточних операцій, в порівнянні з інвестиціями, що не

залежать від процента.

Мультиплікатор експорту малої відкритої економіки можна записати як:

)imc1(
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де: s – гранична схильність до накопичування

с – гранична схильність до споживання

im – гранична схильність до імпорту
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Гранична схильність до накопичування – зміна в рівні накоплений (dS) в

результаті одержання додаткової одиниці доходу (dY) :

SS
Y





Автономну зміну попиту на експорт проаналізовано в двох ситуаціях: в

умовах імобільності та мобільності капіталу.

Послідовність дій при зменшенні попиту на експорт, при відсутності

реакції інвестицій на процентну ставку, можна представити таким чином:

зменшується попит на експорт (Ex↑) → скорочується виробництво в даній

країні і разом з тим національний доход (Y↓) → зменшується попит на касові

операції – трансакційний попит на гроші при заданій грошовій масі,

підвищується попит на цінні папери і збільшується їх курс (K↑) процентна

ставка знижується (i↓), що сприяє збільшенню інвестицій (I↑).

Зменшення доходу в країні активізує сальдо поточного балансу, тому що

при низькому доході скорочується імпорт і зменшується рівень зайнятості.

Збільшення інвестицій всередині країни пасивізує сальдо поточного

балансу, тому що при доході, що збільшується, від інвестування

збільшується імпорт і підвищується рівень зайнятості.

Гранична схильність до споживання – зміна в рівні споживання (dС) в

результаті одержання додаткової одиниці доходу (dY):

Y
CC





Гранична схильність до імпорту – зміна в рівні імпорту (dIm) в

результаті одержання додаткової одиниці доходу (dY):

Y
ImIm





Мультиплікатор великої відкритої економіки (К”) – коефіцієнт, що

показує зміну рівня доходу (dY) великої країни в умовах відповідного

зростання доходів у країн-торгових партнерах цієї країни.
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Мультиплікатор інвестицій – коефіцієнт, що відображає зміну в рівні

доходу в результаті зміни обсягів інвестування:

ImS
1

I
Y







,

де: s – схильність до накопичення,

Y – дохід

При збільшенні інвестицій підвищується рівень національного доходу.

Це підвищення є причиною приросту імпорту і разом з тим, пасивізації

балансу поточних операцій.

Зміна доходу в нашій країні в залежності від зміни інвестицій усередині

країни дорівнює :

m*Si*Sim*SS
*im*S

I
Y








де: im – гранична схильність до імпорту

При збільшенні інвестицій в результаті міжнародного зворотного впливу

збільшується експорт нашої країни, що призводить до меншої пасивації

балансу поточних операцій.

Послідовність дій відображається в таким чином:

 *Y*ExImYExm*I*Y*ExImYI

Якщо брати до уваги міжнародний зворотний вплив, то разом з

національним доходом країни 1, що збільшується від збільшення обсягів

інвестицій, збільшується її імпорт, тобто експорт країни 2, разом зі

зростаючим експортом, збільшується імпорт країни 2 і т.п.

У залежності від розвитку економічної і фінансової ситуації в країні та в

міжнародній економіці в цілому, всі уряди на першому етапі здійснюють

макроекономічне коректування шляхом використання різних інструментів

економічної політики.



180

Основна мета використання відповідних інструментів економічної

політики – досягнення внутрішнього і зовнішнього балансу.

Внутрішній баланс – така комбінація рівнів виробництва і цін, при якій

забезпечується повна зайнятість (визначається як 2-3 % фрикційного

безробіття) і низький рівень інфляції (2-3 % на рік).

Зовнішній баланс – така комбінація рівнів виробництва і цін, при якій

платіжний баланс дорівнює нулю.

Політика змін витрат – економічна політика керування попитом, що

передбачає використання інструментів грошової і фіскальної політики з

метою досягнення макроекономічного балансу.

Грошова політика передбачає зміну реальної грошової маси і

процентних ставок.

Бюджетна політика поділяється на:

- реструктивну – скорочення державних витрат, збільшення податків, що

приводить до спаду внутрішнього виробництва і зниженню імпорту.

- експансійну – збільшення державних витрат і скорочення податків, що

сприяє зростанню внутрішнього виробництва і збільшенню імпорту в

залежності від схильності до імпорту.

Політика переміщення витрат – економічна політика керування

попитом, що передбачає використання інструментів валютної політики (змін

валютного курсу) для переміщення витрат між іноземними і вітчизняними

товарами.

Валютна політика передбачає:

- девальвацію, що переміщає витрати з іноземних на національні товари,

стимулює внутрішнє виробництво, експорт, скорочує імпорт і вирівнює

дефіцит платіжного балансу (активізує);

- ревальвацію, що переміщає витрати з національних товарів на іноземні,

скорочує національне виробництво, експорт, але збільшує імпорт і

використовується для небажаних надлишків платіжного балансу

(пасивує).
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Економічна політика в Кейнсіанській моделі – використання діючих

інструментів економічної політики для досягнення внутрішньої і зовнішньої

стабільності.

Допущення, що стосуються грошової політики в Кейнсіанській моделі

твердих цін відкритої економіки:

- обмінний курс – постійний,

- дана країна – це мала країна,

- експорт даної країни – заданий,

- процентна ставка за кордоном – незмінна.

Використання інструментів економічної політики може здійснюватися на

умовах мобільності і імобільності капіталу.

Вплив грошової політики на макроекономічні показники представлено

на графічній моделі (рис.18.2). Розглянуто вплив експансії грошової маси на

рівень доходу і процентної ставки в умовах мобільності капіталу.

Вихідна ситуація (точка Р) – рівновага на товарному (крива ISXIm),

грошовому (LM) і валютному ринку (Z).

Рис.18.2.  Грошова політика при фіксованому валютному курсі.
При збільшенні грошової маси (крива LM переміщується вправо до LM')

росте національний доход і зменшується процентна ставка. Збільшення

доходу приводить, з однієї сторони, до підвищення зайнятості, а з іншого

боку – до збільшення імпорту (при впевненій схильності до імпорту) і тим

самим до пасивізації сальдо платіжного балансу. Виникає конфлікт цілей.

i

Y

Z

LM

P

P’

LM’

ISXIm
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Зниження процентної ставки, в умовах мобільності капіталу, сприяє експорту

капіталу, що додатково підсилює пасивізацію сальдо платіжного балансу.

Таким чином, експансія грошової маси при фіксованому валютному

курсі – не ефективна.

Вплив фіскальної політики на макроекономічні показники зображено на

графічній моделі (рис.18.3):

Рис. 18.3. Фіскальна політика при фіксованому валютному курсі.

При рості державних витрат (крива ISXIm переміщається до ISXIm’),

збільшується національний дохід і підвищується процентна ставка.

Збільшення національного доходу призводить до підвищення зайнятості і

збільшенню імпорту, пасивізації сальдо платіжного балансу; підвищення

процентної ставки – до імпорту капіталу (в умовах мобільності капіталу),а

отже, до активізації сальдо платіжного балансу.

Фіскальна політика при реакції міжнародного руху капіталу на

процентну ставку в режимі фіксованого валютного курсу може бути

ефективною та абсолютно неефективною при повній немобільності капіталу.

Мета девальвації при фіксованому валютному курсі – стимулювання

виробництва в країні, ріст експорту. Використання девальвації в

кейнсіанській моделі можна зобразити графічно таким чином (рис.18.4):

LMi

Y

Z
P P’

ISXIm
ISXIm’
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Рис. 18.4. Вплив девальвації при фіксованому валютному курсі.

Положення кривої Z визначає рівняння:

Ex-Im-Tr=K
Девальвація національної валюти приводить до росту експорту (Ex > Im)

і тим самим переміщає криву ISXIm до ISXIm’, рівень доходу збільшується, а

процентна ставка підвищується (точка р'). Разом з тим, крива Z=0 також

переміщається вправо (чистий експорт входить у рівняння кривої Z=0: Ex - Іm

- Tr = K). Встановлюється додаткове сальдо платіжного балансу (точка p”).

Якщо капітал немобільний, в точці р' виникає потенційний дефіцит

платіжного балансу, що і приводить до девальвації національної валюти, яка

премеіщує криву Z=0 вправо. Відбувається активізація сальдо платіжного

балансу.

Зростання процентної ставки при реакції руху капіталу на процент стає

причиною імпорту капіталу в нашу країну; підсилює тенденцію до активізації

сальдо платіжного балансу; підвищення рівня доходу – зростання рівня

зайнятості.

Валютна політика через використання девальвації – стимулятор

виробництва в довгостроковому періоді.

LMi

Y
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P
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Контрольні запитування:

1. Сформулюйте основні положення моделі мультиплікатора

Кейнса. Яким чином автономні витрати впливають на рівень

доходу в країні?

2. Дайте характеристику мультиплікатора експорту.

3. Назвіть інструменти економічної політики, які

використовуються державою для досягнення внутрішньої і

зовнішньої стабільності.

4. Вплив політики зміни витрат на макроекономічні показники при

фіксованому валютному курсі.

Лекція 19 ПОЛІТИКА СТАБІЛІЗАЦІЇ ПРИ ГНУЧКОМУ

ОБМІННОМУ КУРСІ

Грошова політика при гнучкому обмінному курсі в кейсіанській моделі

має такі припущення:

- дана країна є малою, тобто процентна ставка за кордоном і експорт

даної країни при заданому обмінному курсі – незмінні, експорт даної

країни залежить від зміни валютного курсу;

- обмінний курс – гнучкий.

Рис. 19.1. Грошова політика при гнучкому валютному курсі.
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Ефективність грошової політики при гнучкому обмінному курсі

аналізується на графічній моделі (рис.19.1):

Експансія грошової маси призводить до переміщення кривої LM до LM’ і

внутрішньої рівноваги – до точки р'. В результаті – збільшується обсяг

виробництва (рівень національного доходу), але виникає дефіцит платіжного

балансу. Національна валюта знецінюється – девальвує, що сприяє росту

експорту і скороченню імпорту. Крива ISXIm переміститься в положення

ISXIm’, крива Z=0 вниз до Z’=0 до тих пір, поки не встановиться «внутрішня»

і «зовнішня» рівновага – точка p”.
Зниження процентної ставки в умовах мобільності капіталу сприяє

експорту капіталу з нашої країни, що поруч із зростанням національного

доходу здійснює ще більший тиск на валютний курс. Національна валюта

буде девальвувати сильніше для врівноваження платіжного балансу.

Грошова політика при гнучкому валютному курсі – ефективна. Існує

гармонія цілей: росте зайнятість і врівноважується платіжний баланс.

Ефективність експансіоністської фіскальної політики в режимі гнучкого

валютного курсу передбачає ріст державних витрат для стимулювання

внутрішнього попиту і пересуває криву ISXIm вправо на рівень ISXIm'.

В результаті – проміжна рівновага на грошовому і товарному ринку в

точці р', яка характеризується великим доходом, більш високою процентною

ставкою та активним балансом поточних операцій (Z”>0).

Рис. 19.2. Фіскальна політика в режимі гнучкого валютного курсу.
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Це спричиняє тенденцію до ревальвації: скорочення обсягів експорту і

збільшення імпорту (крива Z=0 переміщується вліво). Скорочення чистого

експорту нейтралізує ефект розширення попиту на внутрішньому ринку і

крива ISXIm’ рухається в зворотному напрямку, при цьому сальдо платіжного

балансу зменшується (пасивізація) і нова «внутрішня» і «зовнішня» рівновага

досягається в точці p”.

Зростання процентної ставки сприяє імпорту капіталу в країну (в умовах

мобільності капіталу), що послабляє пасивізацію платіжного балансу.

Фіскальна політика частково ефективна в режимі гнучкого валютного

курсу. Існує нейтралітет цілей: росте зайнятість і збалансується платіжний

баланс.

Контрольні запитування:

1. Охарактеризуйте політику стабілізації при гнучкому валютному

курсі.

2. Як впливає експансія грошової маси на внутрішню і зовнішню

стабільність країни?

3. На скільки ефективна фіскальна політика держави при гнучкому

валютному курсі?
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Методичні рекомендації до рішення завдань по темі «Теорії
міжнародної торгівлі».

Яка-небудь країна має абсолютну перевагу у виробництві того товару,

якого на одиницю витрат вона може зробити більше, ніж інші країни.

Абсолютна перевага – це можливість країни робити який-небудь товар більш

ефективно (тобто з меншими витратами на одиницю продукції) у порівнянні

з іншими країнами, які роблять той же товар.

Відносна (порівняльна) перевага – це здатність робити товар або послугу з

відносно меншими витратами заміщення.

В умовах, коли зовнішня торгівля відсутня, кожна країна може споживати

тільки ті товари і стільки, скількість вона виробляє, а відносні

(альтернативні) ціни цих товарів на внутрішньому ринку визначаються

відносними витратами їхнього виробництва.

Т.о. відносна (альтернативна) ціна товару 1, виражена через вартість товару 2

складє:

P1 = A1/A2 (1)

де: A1 і A2 – відповідно витрати на виробництво товару 1 і витрати на

виробництво товару 2 у розглянутій країні.

Якщо альтернативні витрати (поняття тотожно альтернативній ціні) на

виробництво тих самих товарів у країні 1 нижче, ніж у країні 2, то формула

відносної переваги має вигляд:

A1/A2<A1’/A2’, або P1< P2 (2)

де: P1 = A1/A2 – відносна ціна (альтернативні витрати на виробництво)

товару 2 i у країні I;

P2 = A1’/A2’– відносна ціна (альтернативні витрати на

виробництво) товару 1 у країні 2.
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Формула (2) показує, що країна I має відносну (порівняльну) перевагу

у виробництві товару 1.

В умовах вільної торгівлі між країнами напрямок

зовнішньоторговельних потоків буде визначатися різницею в

співвідношеннях витрат виробництва: країни експортують ті товари, які

роблять із меншими витратами (альтернативна ціна даних товарів нижче, ніж

у країнах-партнерах) і імпортують ті товари, які виробляються іншими

країнами з меншими витратами (альтернативна ціна даних товарів нижче в

країнах-партнерах, чим у розглянутих країнах).

Щоб торгівля була взаємовигідної, ціна якого-небудь товару на

зовнішньому ринку повинна бути вище, ніж внутрішня ціна рівноваги на той

же товар у країні-експортері, і нижче, ніж у країні-імпортері.

Згідно даного твердження, межі, у яких повинне встановлюватися

співвідношення світової ціни на товар між країною 1 і країною 2 (в умовах

вільної торгівлі) визначаються нерівністю:

Poi(эксп)< Pwi< Poi(имп), (3)

де: Pwi – світова ціна товару 1,

Poi (эксп) – відносна (альтернативна) ціна товару 1 у країні-експортері

даного товару;

Poi (имп) – відносна (альтернативна) ціна товару i у країні-імпортері

даного товару.

У випадку, якщо задані обсяги виробництва товарів на одиницю

витрат, відносна (альтернативна) ціна одиниці товару 1, виражена через

вартість товару 2 складе:

P1= V2/V1,       (4)

де: V1, V2 – відповідно можливий максимальний обсяг виробництва товару 1

на одиницю витрат і можливий максимальний обсяг виробництва товару 2 на

аналогічну одиницю витрат у розглянутій країні.
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Навчальні завдання

Практичні завдання до модулю 1.

Завдання № 1.

Припустимо, що Аргентина й Бразилія роблять тільки два товари – зерно й

цукор, рівень витрат на їхнє виробництво характеризується даними,

наведеними в таблиці № 6, а граничні витрати заміщення залишаються

незмінними при будь-яких обсягах виробництва.

Таблиця 6. Вихідні дані.

Країни Витрати на випуск 1 т.
зерна

Витрати на випуск 1 т.
цукру

Аргентина 200 150

Бразилія 170 170

Визначите на основі теорій абсолютних і відносних переваг:

а) у виробництві якого товару Аргентина має абсолютну перевагу;

б) у виробництві якого товару Бразилія має абсолютну перевагу;

в) у виробництві якого товару Аргентина має відносну перевагу;

г) у виробництві якого товару Бразилія має відносну перевагу;

д) які товари будуть експортувати й імпортувати країни в умовах вільної

торгівлі;

е) у яких межах повинне встановитися співвідношення світових цін на зерно

й цукор.

Завдання № 2.

Припустимо, що Польща і Чехія роблять тільки два товари – телевізори і

комп'ютери. Витрати праці на виробництво даних товарів наведені в таблиці

№ 7. Граничні витрати заміщення при будь-яких обсягах виробництва

залишаються незмінними. Обидві країни використовують загальну валюту.
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Таблиця 7.Вихідні дані

Використовуючи теорії абсолютних і відносних переваг визначите:

а) яка країна має абсолютну перевагу у виробництві телевізорів, а яка – у

виробництві комп'ютерів і чому;

б) відносні ціни даних товарів в умовах, коли зовнішня торгівля відсутня;

в) відносні переваги, тобто яка країна має відносну перевагу у виробництві

телевізорів, а яка – у виробництві комп'ютерів і чому;

г) напрямок експортно-імпортних потоків, якщо країни почнуть торгувати в

умовах вільної торгівлі;

д) межі, у яких повинне встановитися співвідношення світових цін на

телевізори і комп'ютери.

Завдання № 3.

Припустимо, що Німеччина і Росія виробляють два товари – тенісні м'ячі і

ракетки. Обсяги випуску даних товарів на одиницю витрат наведені в таблиці

№ 8. Граничні витрати заміщення залишаються незмінними при будь-яких

обсягах виробництва.

Таблиця 8. Вихідні дані
Товари Обсяги виробництва товарів, шт. на одиницю

витрат
Росія Німеччина

М'ячі 50 67
Ракетки 25 100

Товари Витрати праці (трудомісткість),
людино-години на одиницю продукції

Польща Чехія

Телевізори 10 30

Комп'ютери 50 90
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Виходячи з теорій абсолютних і відносних переваг визначити:

а) абсолютні переваги;

б) альтернативні витрати виробництва даних товарів в умовах відсутності

зовнішньої торгівлі;

в) відносні переваги для кожної із країн;

г) напрямок експорту й імпорту, якщо країни почнуть торгувати в умовах

вільної торгівлі;

д) межі, у яких повинне встановитися співвідношення світових цін на м'ячі й

ракетки в умовах вільної торгівлі.

Завдання № 4.

Розглянемо виробничі можливості Канади і Іспанії до встановлення

зовнішньоторговельних відносин, які показані в таблиці № 9. Приблизно,

Канада і Іспанія роблять два товари – телевізори й сир.

Таблиця 9. Вихідні дані

Продукт
Виробництво (одиниць у день)

Канада Іспанія

Телевізори (шт.) 8 6

Сир (кг.) 40 20

Визначите, використовуючи теорії абсолютних і порівняльних переваг:

а) абсолютні переваги по кожному з товарів;

б) відносні ціни даних товарів на внутрішньому ринку в умовах, коли

зовнішня торгівля відсутня;

в) порівняльні переваги по кожному з товарів;

г) на виробництві якого товару вигідно спеціалізуватися Канаді;

д) напрямок експортно-імпортних потоків, якщо країни почнуть торгувати в

умовах вільної торгівлі;



192

е) межі, у яких повинне встановитися співвідношення світових цін на товари

в умовах вільної торгівлі між Канадою і Іспанією.

Завдання № 5

Туреччина і Польща роблять по двох товару кожна – велосипеди і окуляри. У

Туреччині загальна кількість витрат праці на їхнє виробництво становить

1000 годин, а в Польщі загальна кількість витрат праці, що витрачається на

їхнє виробництво більше, і становить 1200 годин. У Туреччині необхідно

затратити 5 годин на виробництво кожного велосипеда і 2 години на кожні

окуляри. У Польщі – і на велосипед, і на окуляри потрібно по 3 години.

1. Покажіть графічно границю виробничих можливостей при

одночасному виробництві двох товарів окремо для Туреччини і Польщі

(за умови, що витрати заміщення залишаються постійними).

2. Підрахуйте відносну ціну велосипедів, виражену через ціну окулярів і

відносну ціну окулярів, виражену через ціну велосипеда, у Польщі і у

Туреччині.

3. Зробіть висновки про порівняльні переваги й напрямки експорту й

імпорту (якщо країни почнуть торгувати).

4. Визначите в якому інтервалі буде розташовуватися рівноважна ціна на

велосипеди, а також рівноважна ціна на окуляри, якщо країни почнуть

торгувати.

Завдання №6

Російські й українські фермери роблять пшеницю і молоко. Росія на одиницю

витрат може зробити 60 т. пшениці та 40 т. молока, або будь-яку комбінацію

обсягів цих продуктів у зазначених межах, а Україна при аналогічних

витратах – 30 т. пшениці та 70 т. молока, або будь-яку їхню комбінацію в

зазначених межах. Граничні витрати заміщення залишаються постійними при
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будь-яких обсягах виробництва.

Визначите:

а) у виробництві якого товару Росія має абсолютну перевагу, у виробництві

якого – відносну перевагу;

б) у виробництві якого товару Україна має абсолютну перевагу, у

виробництві якого – відносна перевага;

в) які напрямки товаропотоков у випадку розвитку торгівлі між країнами, і в

якому інтервалі буде розташовуватися рівноважна ціна на пшеницю, а в

якому – на молоко;

г) побудуйте лінії виробничих можливостей при одночасному виробництві

двох товарів окремо для Росії й для України.

Практичні завдання до модулю 2.

Для виконання практичних завдань використовувайте необхідну
інформацію з лекцій 13 та 14.

Завдання №7
Використовуючи дані, представлені в табл.10., проаналізуйте динаміку

сальдо платіжних балансів США, Японії та Германії. Які причини, на ваш

погляд, могли обумовити подібну зміну сальдо платіжного балансу? Яким

чином може бути досягнуто рівновагу платіжного балансу?

Проаналізуйте сальдо платіжного балансу США та України; України та

Мексики. Зробіть висновки.

Таблиця 10. Стан платіжних балансів на 2009г., (в млрд. дол.)

Баланс Країна
США Японія Германія Мексика Україна

Торговий баланс
Сальдо поточних платежів
Баланс руху капіталів
Сальдо платіжного балансу

-166,4
-156,2
+144,4
-41,8

+145,9
+129,2
-104,0
+25,2

+51,1
-20,9
+18,8
-2,1

-18,5
-28,8
+11,1
_17,7

+19,7
+12,3
-9,3
-6,1
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Завдання 8

Курс євро до долара США, розрахований по паритету купівельної

спроможності валют, оцінюється в 1,55 дол. США до 1 євро. Реальний курс

становить 1,35 дол. США до 1 євро. Які причини могли спричинити

відхилення валютного курсу від паритетного? Експортерам якої країни вигідно

подібний стан валютного курсу?

Завдання 9

Виходячи з наведених далі даних визначите, з якими країнами

ближнього зарубіжжя і по яких саме операціях (імпортн або експортним)

вигідно вести справи фірмі-резидентові України. Для розрахунку фактичних

курсів національних валют до української гривни використовувалися середні

курси комерційних банків держав (табл.11). Паритетний курс розрахований на

основі паритетів купівельної спроможності валют, виходячи з вартості

споживчих кошиків, погоджених для кожної пари країн.

Таблиця 11. Середні курси комерційних банків

Держава Валюта Фактичний курс Паритетний курс
Азербайджан
Білорусія
Казахстан
Узбекистан
Литва
Естонія

Манат
Бел. рубль
Тенге
Сум
Лит
Крона

1,305
0,19
0,017
0,0202
0,0013
0,0039

1,987
0,25
0,021
0,0219
0,0008
0,0078

Визначите, на скільки відсотків девальвував азербайджанський манат

щодо долара США, якщо курс долара збільшився за вартістю на 300%

стосовно нього?

Що, швидше за все, відбудеться з курсом евро стосовно швейцарського

франка, якщо реальні процентні ставки у Франції збільшаться на 3%, а у

Швейцарії середні курси комерційних банків на 1,5%?
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Завдання 10

Ви є дилером банку. Якщо в даний момент часу є наступні котирування

валют:

EU/USD FRF/USD BEF/USD DEM/USD USD/GBP

1,3560/80 5,5500/50 30,45/70 1,5200/70 1,7860/900,

то по якому котируванню ви будете:

а) продавати клієнтові BEF за USD;

б) купувати EU за USD;

в) купувати DEM за FRF;

г) продавати GBP за BEF?

Крім того, по якому котируванню клієнт банку купить у вас GBP за EU ?

Завдання 11.

Є наступна інформація з курсу GBP/USE (табл.12)

Таблиця 12. Вихідні дані валютних курсів

Валютний курс Покупка Продаж
Спот-Курс
Своп-Ставка (30)

1,6700
50

1,6780
40

Який буде форвардний 30-денний курс продажу GBP / USD?

Завдання 12.

Чи може покритий арбітраж розглядатися як вигідний для німецьких

інвесторів, якщо спот-курс евро становить 1,55 ЕU/USD, а форвардний курс

на рік становить 1,65 ЕU /USD? Процентні ставки по депозитах у Нью-Йорку

становлять 8% річних, а у Франкфурте-на-Майне – 4% у рік відповідно.
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Тестові питання для перевірки знань:

1. Відзначте групу країн, що входять у так звану «Тріаду»:
а) Росія, Польща, Чехія
б) Малайзия, Сінгапур, Тайвань
в) Нідерланди, Бельгія, Австрія
г) Нігерія, Алжир, Саудівська Аравія
д) США, Німеччина, Японія

2. Підприємницький капітал включає:
а) прямі іноземні інвестиції й портфельні інвестиції;
б) позики й позички;
в) державні інвестиції й державні позики.

3. Відзначте приклади інтеграційних угруповань:
а) ЄС, СНД, АСЕАН
б) СОТ, ООН
в) МБРР, МВФ

4. Сутність теорії Хекшера-Олина:
а) ріст одного з факторів виробництва веде до скорочення випуску

одного з товарів;
б) товари проходять «цикл життя»;
в) країни експортують продукти інтенсивного використання

надлишкових факторів;
г) міжнародна торгівля вирівнює ціни на фактори виробництва.

5. Сальдо зовнішньоторговельного балансу країни це:
а) сума експорту й імпорту за рік;
б) різниця між експортом і імпортом країни за рік;
в) різниця між ВВП і ВНП;
г) відношення суми експорту й імпорту за рік до ВВП за цей рік

.
6. Формами міжнародного поділу праці явяются:

а) міжнародні валютно-кредитні відносини;
б) міжнародна торгівля;
в) спеціалізація й кооперація;
г) міжнародний рух капіталу.

7. Теорія абсолютних переваг була розроблена:
а) З.Миллем;
б) А.Смитом;
в) Д.Рикардо;
г) В.Леонтьевим;
д) М.Фридманом.
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8. Сутність транснаціональних корпорацій:
а) велика фірма - лідер у декількох галузях економіки усередині країни;
б) союз фірм в одній або декількох сферах економіки;
в) велика фірма, що контролює виробництво й збут великої частки
однорідної продукції;
г) національна компанія із закордонними філіями й активами, що
контролює виробництво певних товарів.

9. Громадянин України працює за контрактом у приватній фірмі в
США. Куди включаються його доходи:

а) ВНП України та ВВП США;
б) ВВП України та ВНП США;
в) ВНП України та ВНП США;
г) ВВП України та ВВП США.

10.Відзначте позитивний момент діяльності ТНК у приймаючих
країнах:

а) сприяють прискоренню економічного росту;
б) заповнюють недостачу капіталу, у якому бідують багато країн миру й

впроваджують передову технологію в країнах функціонування;
в) установлюють монопольні ціни на продукцію;
г) впливають на уряди приймаючих країн.

11.В основі парадокса В.Леонтьева лежать:
а) абсолютні переваги;
б) відносні переваги;
в) кваліфікована праця;
г) розходження у факторах виробництва.

12.Відзначте групу держав, які акумулюють половину світового
доходу й володіють більш ніж 1/3 купівельної спроможності всіх
країн миру:

а) Китай, Великобританія, Франція;
б) Росія, Канада, Австралія;
в) Японія, США, Німеччина.

13.Для сучасного етапу розвитку світового господарства характерно:
а) наростання інтеграційних процесів у світі;
б) розпад колоніальної системи;
в) зростання матеріального виробництва.

14.Сукупна вартість усього обсягу кінцевої продукції й послуг за рік,
зроблених національними виробниками незалежно від
місцезнаходження підприємств - це:

а) ЧВП;
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б) ВВП;
в) ВНП;
г) НДВ.

15.Найбільш розвинене інтеграційне об'єднання у світі:
а) НАФТА;
б) ЕАСТ;
в) АСЕАН;
г) ЄС;
д) СНД

16.Закон порівняльних переваг відкрив:
а) А.Смит;
б) П.Самуэльсон;
в) Д.Рикардо;
г) В.Леонтьев;
д) З.Милль.

17.Основою інтернаціоналізації світового господарства є:
а) система договорів  між державами про обмін продукції;
б) міжнародний поділ праці;
в) рішення всесвітніх економічних організацій;
г) уніфікація вимог до національних податкових, кредитних і   митних

секторів.

18.Зовнішньоторговельна квота це:
а) відношення вартості суми експорту й імпорту за рік до ВВП за рік;
б) відношення вартості експорту за рік до ВВП за рік;
в) різниця між експортом і імпортом за рік;
г) частка експорту товару в загальній вартості експорту країни за рік.

19.У процесі реформування економіки більшості країн Центральної й
Східної Європи застосовувалася наступна модель:

а) розвитку, що доганяє;
б) кейсианская;
в) монетаристская (шокова терапія);
г) спонтанного розвитку.

20.Який показник особливо підкреслює різницю в рівні розвитку між
розвиненими й країнами, що розвиваються:

а) загальний обсяг ВВП;
б) виробництво промислової продукції;
в) ВВП на душу населення;
г) природно-ресурсний потенціал.
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21.Як можна оцінити позиції Уранины у світовій економіці:
а) сильні;
б) зростаючі;
в) стабільні;
г) слабкі.

22.Суб'єкти світового господарства це:
а) нації й народності, підприємства, ТНК, колективи й окремі громадяни;
б) ассациации й соціальні групи;
в) валюта й валютний курс;
г) іноземні інвестиції.

23.«Ефект взаємозалежності» національних економік проявляється:
а) у реакції національних економік різних країн на зміни, що
відбуваються в національних економіках інших країн;
б) у підпорядкуванні національних інтересів міжнародним інтересам;
в) у дотриманні раніше укладених договорах між країнами;
г) в обміні трудовими, інформаційними, технологічними ресурсами.

24.Тенденції рівня безробіття у світовому господарстві:
а) рівень безробіття у світі падає;
б) рівень безробіття у світі росте;
в) рівень безробіття у світі стабільний;
г) рівень безробіття змінюється дуже сильно по регіонах.

25.Що означає «центропериферическе» будова світового хозйства:
а) однополюсний мир;
б) многопоюсный мир;
в) нерівномірність участі в міжнародному поділі праці;
г) Центр – розвинені країни, периферія – що розвиваються.

26.Основні групи країн у світовому господарстві:
а) ЄС, НАФТА, СНД;
б) розвинені, що розвиваються, країни з перехідною економікою;
в) бідні й багаті;
г) країни Заходу й третього миру.

27.Складова платіжного балансу країни – рахунок поточних платежів
– не охоплює:

а) чисті доходи від інвестицій;
б) транспортні послуги іноземним державам;
в) зміни в активах країни за кордоном;
г) товарний експорт.
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28.Стаття „пропуски і помилки” у платіжному балансі:
а) покликана вирівнювати нерівновагу платіжного балансу, що виникає у

зв’язку з різною методологією врахування різноманітних операцій;
б) була б меншою, якби резиденти скоротили контрабандне вивезення

товарів;
в) була б меншою, якби скоротився відплив капіталу з України;
г) всі відповіді правильні;
д) правильні тільки відповіді б) і в).

29.Активне сальдо платіжного балансу збільшиться, якщо у країні:
а) відбудеться виплата заборгованості за пенсіями;
б) прискоряться темпи економічного зростання;
в) оберуть нового президента;
г) сповільниться темп економічного зростання.

30.Якщо рахунок руху капіталу має позитивне сальдо:
а) то експорт товарів і послуг має бути позитивним;
б) експорт товарів і послуг має бути негативним;
в) чистий експорт має бути позитивним;
г) чистий експорт має бути негативним;
д) трансфертів у країну немає.

31.МВФ надає країнам кредити з метою:
а) збільшення національного експорту;
б) збільшення імпорту;
в) збалансування дефіциту платіжного балансу;
г) „проїдання”;
д) розкрадання.

32.Рахунок руху капіталу включає:
а) товарний експорт;
б) зміни в активах країни за кордоном;
в) односторонні трансфертні платежі;
г) чисті доходи від інвестицій;
д) транспортні послуги іноземцям.

33.Класифікуйте кожну з наведених операцій (чи відбувається імпорт
капіталу) з погляду української економіки:
а) український підприємець купує будинок в Італії;
б) „Приватбанк” надає урядові Молдови позику в 200 тис. долл.США;
в) український імпортер верстатів бере короткотермінову позику в

одному з німецьких банків для сплати купленої ним партії верстатів.

34.Країна зі стійким позитивним сальдо платіжного балансу має:
а) збільшувати державні витрати і скорочувати податки;
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б) діяти строго навпаки;
в) збільшувати грошову масу в обігу;
г) підвищувати процентні ставки;
д) немає правильної відповіді.

35.Платіжний баланс складається із таких розділів:
а) рахунок поточних операцій, рахунок операцій з капіталом та

фінансових операцій, джерела фінансування;
б) рахунок поточних операцій, рахунок операцій з капіталом та

фінансових операцій;
в) рахунок поточних операцій, рахунок операцій з капіталом та

фінансових операцій, резервні активи, чисті пропуски та помилки.

36.У випадку не збалансованості платіжного балансу уряд може
використовувати:
а) резервні активи, надзвичайне фінансування;
б) девальвацію валюти, резервні активи, надзвичайне фінансування;
в) позики МВФ, МБРР та інших банків, резервні активи.

37.Сім’я Іванових вирішила переїхати з України в Австралію. В якій
частині балансу знайде відображення вартісна оцінка їх майна, а
також фінансових активів і зобов’язань, які супроводжуються їх
пересування:
а) торговий баланс;
б) баланс поточних трансферів;
в) баланс капітальних трансферів;
г) баланс оплати праці.

38.Активне сальдо платіжного балансу збільшиться, якщо у країні:
а) відбудеться виплата заборгованості за заробітною платою;
б) зменшаться реальні процентні ставки;
в) сповільниться темп економічного зростання;
г) розкрадуть транш МВФ.

39.Яке з наведених тверджень є неправильним:
а) позитивне сальдо рахунка капіталу виникає, якщо обсяг відпливу

капіталу менше іноземних інвестицій у національну економіку;
б) рахунок капіталу і рахунок поточних операцій у сумі дорівнюють

чистому експорту;
в) відповідно до статистики національних рахунків платіжний баланс

завжди збалансований;
г) сальдо рахунка поточних операцій дорівнює чистому експорту;
д) всі твердження правильні.
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40.Країна зі стійким негативним сальдо платіжного балансу має:
а) залучати додаткові довгострокові позики від іноземців;
б) заборонити переказ у країну доходів резидентів від закордонних

інвестицій;
в) збільшити випуск державних облігацій для населення;
г) виконати усі вказані вище заходи.

41.Україна вирішила встановити контроль над
зовнішньоекономічною торгівлею для зниження дефіциту платіжного
балансу. Одним  з наслідків цього рішення буде:
а) зниження українського імпорту;
б) зниження українського експорту;
в) збільшення українського імпорту;
г) збільшення українського експорту;

42.Фінансовий рахунок платіжного балансу поліпшиться за рахунок
таких подій:
а) збільшаться трансфертні перекази в країну;
б) іноземці збільшать вкладення в державні облігації;
в) резиденти країни збільшать інвестиції за кордон;
г) центральний банк збільшить обсяг купівлі іноземної валюти;
д) немає правильної відповіді.

43.Класифікуйте кожну з наведених операцій ( чи відбувається
експорт капіталу) з погляду української економіки:
а) український підприємець купує будинок в Італії;
б) „Приватбанк” відмовляє в позиці уряду Молдови в 200 тис.долл.США;
в) український імпортер верстатів бере короткотермінову позику в

одному з німецьких банків для оплати купленої ним партії верстатів;
г) фірма „Нестле” купує акції Львівської кондитерської фабрики

„Світоч”.

44.Платіжний баланс країни погіршиться за рахунок таких чинників:
а) збільшується реальний ВНП;
б) центральний банк проводить дефляційну політику;
в) уряд скорочує витрати і збільшує податки;
г) центральний банк підвищує ставку рефінансування;
д) немає однозначної відповіді.

45.Рахунок поточних операцій включає все за винятком:
а) товарного імпорту;
б) чистих прибутків від інвестицій;
в) транспортних послуг іноземним державам;
г) змін в активах країни за кордоном.



203

46.Сальдо витрат та доходів у платіжному балансі має:
а) дорівнювати нулю;
б) дорівнювати одиниці;
в) бути додатним;
г) бути від’ємним.

47.Резервні активи включають:
а) монетарне золото, СПЗ, резервну позицію у МВФ, валютні та інші

активи;
б) монетарне золото, евро, резервну позицію у МВФ, валютні та інші

активи.

48.В 2003 р.органи державної влади України вийшли зі своїми
цінними паперами на міжнародні ринки капіталів. В травні 2003 р.
влада Київа розташувала єврооблігації на суму 500 млн долл., в липні
- влада м.Дніпропетровськ на суму 300 млн.долл., в жовтні Львівська
область притягнула, використовуючи еврооблігаційний механізм, 100
млн.долл. Ці операції знайшли відображення в платіжному балансі
України по статті:
а) потрфельні інвестиції;
б) капітальні трансфери;
в) суди і займи;
г) торгові кредити і аванси.

49.Громадянин України працює по контракту у приватної фірмі в
Германії. Куди включаються його доходи?:
а) ВНП України та ВВП  ЕС;
б) ВВП України та ВНП ЕС;
в) ВНП України та ВНП ЕС;
г) ВВП України та ВВП ЕС.

50.Згідно з теоремою Рибчинського збільшення пропозиції фактора
виробництва веде:

а) до збільшення обсягів виробництва;
б) до зменшення обсягів виробництва;
в) вірної відповіді немає;

51.Наприклад, якщо в Німеччині на виробництво шпалерного
обладнання потрібно 300 годин, а на виродництво 1 рулону шпалер –
0,2 години, на Україні відповідно – 350 і 0,3 години, яка країна має
порівняльну перевагу у виробництві шпалерного обладнання ?
а) Україна;
б) Німеччина;
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52.Основна мета СОТ:
а) забезпечення безпеки та передбачуваності міжнародних торгових

відносин;
б) убосконалення митних процедур і митного законодавства;
в) комерційна і економічна орієнтація держав-членів на підвищення рівня

життя;

53.Вкажіть вірну форму:
а) експортна квота = вартість експорту / вартість ВВП * 100%;
б) експортна квота = вартість ВВП / вартість експорту * 100%;
в) експортна квота = вартість експорту / зовнішньоторгівельний обіг *

100%;
г) експортна квота = Національний доход / вартість експорту * 100%;

54.З нижче переліченого, що найкращим чином відображає теорему
Гекшера-Оліна: люба торгуюча країна може виграти, продаючи товари:

а) з низькою альтернативною вартістю виробництва і купуючи товари з
високою альтернативною вартістю;

б) для виробництва яких вона має відносні переваги, і купуючи ті товари, де
вона обмежена відповідними факторами виробництва;

в) альтернативна вартість виробництва яких висока і купуючи товари,
альтернативна вартість яких низька.

55.Система обмежень міжнародних товарів та послуг, які вводить
держава з метою захисту внутрішнього ринку від іноземної конкуренції:
а) вільна торгівля;
б) протекціонізм;
в) лібералізм.

56.Альтернативна ціна – це:
а) робочий час необхідний для виробництва одиниці одного товару, який

визначений через робочий час, необхідний для виробництва одиниці
іншого товару;

б) витрати заміщення;
в) просте порівняння цін одиниць двох товарів на внутрішньому ринку,

виражене через кількість робочого часу, витраченого на їх виробництво;
г) всі відповіді правильні
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Основні питання для підготовки до іспиту:

1. Основні теорії, що описують мирогосподарські зв'язки.

2. Сутність теорії “абсолютних переваг”.

3. Експортні можливості країн на основі абсолютних цінових переваг.

4. Моделі абсолютних цінових переваг щодо напрямків міжнародної

торгівлі.

5. Абсолютні цінові переваги і валютний курс.

6. Сутність теорії “порівняльних переваг”.

7. Порівняльні цінові переваги і фактори, що їх визначають.

8. Трикутник торгівлі в теорії відносних переваг.

9. Умови торгівлі при різних співвідношеннях попиту і продуктивності

в теорії порівняльних переваг.

10.Теорія факторних пропорцій: теорія Гекшера-Оліна.

11.Теорема Гекшера-Оліна-Самуельсона.

12.Теорема Рибчинського.

13.Взаємозв’язок між співвідношенням  цін на товари і співвідношенням

цін на фактори виробництва.

14.Ефективність виробництва за методом “ящика Еджуорта”.

15.Роль В.Леонтьєва у розвитку теорії мирової економіки.

16.Вимірювання забезпеченості факторами виробництва за допомогою

співвідношення цін на них.

17.Зростаючі скалярні доходи і міжнародна торгівля.

18.Внутрігалузева торгівля, індекс Грубелля-Ллойда.

19.Монополія і міжнародна торгівля.

20.Модель цінової конкуренції.

21.Конкуренція потужностей.

22.Міжнародна дуополія, базова модель.

23.Переміщення фактора капіталу.

24.Переміщення фактора праці.
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25.Міжчасова торгівля.

26.Відносини обміну й умови торгівлі.

27.Умови консистенції.

28.Визначення відносин обміну.

29.Крива обміну Маршалла-Мілля.

30.Економіка добробуту та критерії оцінки.

31.Умови забезпечення добробуту для окремої країни.

32.Зміст і причини протекціонізму.

33.Вплив мита на виробництво і добробут.

34.Процеси пристосування в результаті міжнародної торгівлі.

35.Теорема Стопера-Самуєльсона.

36.Специфічні фактори виробництва.

37.Монополія і міжнародна торгівля; застосування демпінгу.

38.Умови торгівлі і методи визначення.

39.Мито і мінове співвідношення, оптимальне мито.

40.Нетарифні методи обмеження: модель імпортної квоти.

41.“Війна мит” і стратегія “дилема в’язнів ”.

42.Особливості політики протекціонізму.

43.Ефекти при створенні митного союзу.

44.Міжнародна економічна співпраця: форми та зміст.

45.Глобальні проблеми сучасності.

46.Свободні економічні зони: види та перспективи.

47.Сутність і особливості сучасної економічної інтеграції.

48.Особливість економічного потенціалу “трьох центрів” світовий

торгівлі.

49.Платіжний баланс і фактори, що його визначають.

50.Структура платіжного балансу, відповідно до класифікації МВФ.

51.Механізм автоматичного вирівнювання платіжного балансу.
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52.Механізм вирівнювання платіжного балансу при постійному

валютному курсі.

53.Механізм вирівнювання платіжного балансу при змінному валютному

курсі.

54.Монетарна рівновага і рівноважний валютний курс.

55.Міжнародні системи валютних курсів.

56.Теорія паритету купівельної спроможності.

57.Реальний валютний курс.

58.Модель валютного ринку в умовах обміну товарами.

59.Ревальвація національної валюти: поняття та наслідки.

60.Умова стабільності валютного ринку.

61.Ефект джей-кривої.

62.Ефекти руху капіталу на валютному ринку.

63.Методи котирування форвардного курсу.

64.Валютний ринок: сутність, об’єкт, інструменти.

65.Валютний ринок термінових угод.

66.Форвардні валютні контракти.

67.Ф’ючерсні валютні контракти.

68.Валютний арбітраж: види і техніка здійснення.

69.Реакція валютного ринку на зміну ситуації на зовнішньому ринку.

70.Обмінні курси, грошові та фінансові ринки.

71.Паритет процентних ставок.

72.Політика стабілізації в кейнсіанській моделі твердих цін при

фіксованому валютному курсі.

73.Модель відкритої економіки Дж. Кейнса.

74.Інвестиційний мультиплікатор і міжнародний зворотній вплив.

75.Грошова політика при фіксованому обмінному курсі..

76.Фіскальна політика при фіксованому обмінному курсі

77.Грошова політика при гнучкому обмінному курсі.

78.Фіскальна політика при гнучкому обмінному курсі.
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