
ПРАКТИЧНЕ ЗАВДАННЯ № 2

Процес прийняття рішення про покупку

Зміст завдання:

1. Сформувати портрет типового покупця товару (згідно завдання 1).

2. Скласти перелік джерел, якими керується споживач в процесі

прийняття рішення про покупку, та навести їх характеристику.
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