
ПРАКТИЧНЕ ЗАНЯТТЯ №1
з дисципліни «Психологія продажів»

Тема: «Споживач в економічному середовищі»
Мета – проаналізувати психологічно-економічні катерорії, пов’язані з

придбанням товару господарського призначення
Зміст завдання
1. Охарактеризувати потребу, яку задовольняє даний товар, причини і

частоту її виникнення
2. Проаналізувати фактори, що впливають на очікування споживача
3. Дослідити типові явні обіцянки продавців даного товару

Варіанти товару господарчого призначення
1 Світильники для кухні, ванної кімнати
2 Світильники для кімнати, спальні
3 Витяжні пристрої для кухні
4 Миючі засоби для посуду
5 Порошки для автоматичного прання
6 Килимки і штори для ванної кімнати
7 Порошки для ручного прання
8 Постільна білизна
9 Одіяла, покривала
10 Меблі для кухні
11 Змішувачі для кухні, ванної кімнати
12 Столики журнальні
13 Меблі для  спальної кімнати
14 Меблі для вітальні
15 Столи комп'ютерні
16 Шпалери
17 Домашній електроінструмент
18 Килими
19 Покриття для підлоги (лінолеум, ламінат)
20 Домашній ручний інструмент
21 Дошки гладильні
23 Швабри, віники
24 Набори посуду
25 Кастрюлі
26 Сковорідки
27 Душові кабіни
28 Дверні замки
29 Мийки кухонні
30 Тумби для взуття
31 Рушники паперові


